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แบบสอบถาม 
เร่ือง ความพึงพอใจของลูกคาตอการใชบริการ K-WePlan ของธนาคารกสิกรไทย จํากัด (มหาชน) 
ในอําเภอเมืองเชียงใหม 
 
คําชี้แจง  แบบสอบถามนี้จัดทําขึ้นเพ่ือประกอบการศึกษาวิชาการคนควาแบบอิสระของนักศึกษา

หลักสูตรบริหารธุรกิจมหาบัณฑิต สาขาวิชาการตลาด คณะบริหารธุรกิจมหาวิทยาลัยเชียงใหม     

โดยมีวัตถุประสงคเพ่ือศึกษาถึงความพึงพอใจของลูกคาตอการใชบริการ K-WePlan ของธนาคาร

กสิกรไทย จํากัด (มหาชน) ในเขตอําเภอเมือง จังหวัดเชียงใหม จึงใครขอความรวมมือผูตอบ

แบบสอบถามในการใหขอมูลตามความจริง และขอมูลนี้จะถูกนําไปใชเพ่ือการศึกษาเทานั้น โดยผู

ศึกษาขอขอบพระคุณทานผูตอบแบบสอบถามท่ีทานกรุณาสละเวลาในการตอบแบบสอบถาม 

 

แบบสอบถามแบงออกเปน 3 สวนดังนี ้
สวนที่ 1 ขอมูลทั่วไปของผูใชบริการ 
สวนที่ 2 ความพึงพอใจของลูกคาตอการใชบริการ K-WePlan ของธนาคารกสิกรไทย จํากัด  

(มหาชน)    
สวนที่  3  ขอมูลเกี่ยวกับปญหาและขอเสนอแนะ 
 

กรุณาทําเคร่ืองหมาย ( / ) ลงในชองวางที่ตรงกับความเปนจริงของทานมากท่ีสุด 
สวนที่  1  ขอมูลทั่วไปของผูใชบริการ 
1)  เพศ    

(  ) ชาย  (  ) หญิง 

2)  อาย ุ    

(  ) 15-25 ป (  ) 26-35 ป (  ) 36-45 ป (  ) 46-65 ป 

 (  ) 65 ขึ้นไป 

3)  สถานะภาพ   

(  ) โสด  (  ) แตงงาน (  ) หยาราง (  ) อ่ืนๆ.................. 

4)  ระดับการศึกษาท่ีสําเร็จการศึกษาสูงสุด 

 (  )  ประถมศึกษา  (  ) มัธยมศึกษา/ปวช. 

 (  ) อนุปริญญา/ปวส.  (  ) ระดับปริญญาตรี 

 (  ) สูงกวาระดับปริญาตรี  (  ) อ่ืนๆระบุ.................... 

ชุดท่ี…… 
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5) อาชีพ 

 (  ) รับราชการ/รัฐวิสาหกิจ (  ) พนักงานบริษัทเอกชน 

 (  ) ธุรกิจสวนตัว/คาขาย   (  ) นักเรียน/นักศึกษา 

 (  ) รับจางท่ัวไป   (  ) อ่ืนๆระบุ.................... 

6) รายไดตอเดือน 

 (  )  ต่ํากวา 5,000 บาท  (  ) 5,000-10,000 บาท 

 (  ) 10,001-20,000 บาท  (  ) 20,001-30,000 บาท 

 (  ) 30,001-40,000 บาท  (  ) 40,001-50,000 บาท 

 (  ) 50,001 บาทขึ้นไป 

7) ทานตองการวางแผนทางการเงินดวยวัตถุประสงคใด 

 (  )  วางแผนเพื่อการศึกษาบุตร  (  ) วางแผนเพื่อการจับจายใชสอย 

 (  )  วางแผนเพื่อการออม   (  ) วางแผนเพ่ือการเกษียณอายุ  

8)    ทานคิดวาเม่ือไดรับขอมูลการวางแผนทางการเงินแลว ทานจะนําไปใชหรือไม 

 (  )  ใชแนนอน        (  )  อาจจะใช  (  )  ไมแนใจ    

 (  )  อาจจะไมใช         (  )  ไมใชแนนอน  
 

สวนที่ 2    ความพึงพอใจของลูกคาตอการใชบริการ K-WePlan ของธนาคารกสิกรไทย จํากดั  
(มหาชน)   
หมายเหตุ : ผูวางแผน  หมายถึง พนักงานของธนาคารกสิกรไทย จํากัด(มหาชน) ท่ีมีความเช่ียวชาญ

ในการใหคําปรึกษาดานการวางแผนทางการเงิน 

ความพึงพอใจของลูกคาตอการใชบริการ K-WePlan 

ระดับความพึงพอใจ 

มาก

ท่ีสุด 
มาก 

ปาน

กลาง 
นอย 

นอย

ท่ีสุด 

ดานความนาเช่ือถือในการปฏิบัติงาน       
1)  ผูวางแผนไดใหบริการถูกตองตรงตามท่ีประชาสัมพันธไว       
2) ผูวางแผนมีความสามารถในการวิเคราะหและเสนอแนะ

แนวทางแกไขปญหาจากสถานภาพทางการเงินเฉพาะ

บุคคลได 

     

3) กระบวนการและข้ันตอนการวางแผนทางการเงินของ

บริการ  K-WePlan  มีระบบที่ถูกตองเขาใจงายต้ังแตครั้ง

แรกท่ีใชบริการ 
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ความพึงพอใจของลูกคาตอการใชบริการ K-WePlan 

ระดับความพึงพอใจ 

   มาก 

  ท่ีสุด 
มาก 

ปาน

กลาง 
นอย 

นอย

ท่ีสุด 

4)  ผูวางแผนไดใหบริการทันเวลาตามวัตถุประสงคทางการ

เงินของผูรับบริการ 

     

5)  มีระบบการตรวจสอบความถูกตองของการใหบริการ มีการ

ทบทวนขอมูลท่ีผูวางแผนบันทึกกับท่ีผูรับบริการแจงให

ตรงกัน 

     

6)  ผูวางแผนมีความรู  ความชํานาญ มีความสามารถในการให

คําปรึกษาไดเปนอยางดี 

     

ดานความม่ันใจของผูรับบริการในการใหบริการ      

7) ผูรับบริการเช่ือม่ันวาสามารถนําผลจากการใหบริการ           

K-WePlan  ของผูวางแผนไปใชประโยชนไดตามเปาหมาย

ทางการเงินของผูรับบริการ 

     

8) ผูรับบริการเช่ือม่ันดานความปลอดภัยของขอมูลสวนบุคคล

ท่ีใหไวแกธนาคาร  เชน  มีระบบปองกันการขโมยขอมูล 

     

9) ผูวางแผนใหบริการแกผูรับบริการดวยความสุภาพและ

สมํ่าเสมอ  

     

ดานลักษณะทางกายภาพ      

10) ความทันสมัยของเครื่องมืออุปกรณท่ีใชในการวางแผน

การเงินในการใหบริการ 

     

11) สภาพแวดลอมของสถานท่ีท่ีจัดไวสําหรับการใหบริการ   

K-WePlan 

     

12) การแตงกายของผูวางแผนทางการเงิน      

13) เอกสารเผยแพรขอมูลเก่ียวกับบริการวางแผนทางการเงิน 

เชน โบวชัวร  เว็บไซด 

     

ดานการดูแลเอาใจใสผูรับบริการของผูวางแผน      

14) การใหความสนใจและความเอาใจใสแกผูรับบริการ 

       รายบุคคลอยางใกลและจริงใจ  เชน  มีการโทรศัพท  

       ติดตามผลจาก ผูรับบริการวาไดนําแผนไปใชและมี  

       ปญหาใดเกิดข้ึนหรือไม 

     

15) การแจงขอมูลขาวสารเกี่ยวกับบริการ  K-WePlan   

      เชน  การสงผลของการวางแผนทางการเงินไปท่ีบานโดย 

      จดหมาย ลงทะเบียน 
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ความพึงพอใจของลูกคาตอการใชบริการ K-WePlan 

ระดับความพึงพอใจ 

มาก 

ท่ีสุด 
มาก 

ปาน

กลาง 
นอย 

นอย

ท่ีสุด 

16) ผูวางแผนทางการเงินสนใจผูรับบริการอยางแทจริง เชน  

      การ ดูแลหลังการใหบริการ โดยทบทวนแผนการเงิน 

      อยางสมํ่าเสมอ และแจงใหผูรับบริการทราบ 

     

17) ผูวางแผนเขาใจเก่ียวกับเปาหมายทางการเงินท้ังระยะสั้น 

      และระยะยาวของผูรับบริการอยางชัดเจน 

     

18) เวลาในการใหบริการ  K-WePlan  สะดวกตอ 

      ผูรับบริการ คือ สามารถนัดหมายเวลากอนเขารับบริการ 

      ไดลวงหนาตาม เวลาท่ีผูรับบริการสะดวก 

     

ดานการตอบสนองความตองการของผูรับบริการ      

19) ระบบการขอใหบริการ  K-WePlan  มีความรวดเร็ว      

20) ผูวางแผนทางการเงินมีความรวดเร็วในการใหบริการ      

 

สวนที่  3  ขอมูลเกี่ยวกับปญหาและขอเสนอแนะ 
 ปญหาท่ีทานพบในการรับบริการ  

…………………………………………………………………………………………………….. 

……………………………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………………………….. 

…………………………………………………………………………………………………….. 

ขอเสนอแนะในการปรับปรุงบริการ 

…………………………………………………………………………………………………….. 

………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………………………….. 
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K – We Plan  
 K – Weplan (บริการท่ีปรึกษาดานการวางแผนการเงินกสิกรไทย) คือ บริการใหคําปรึกษา

ดานการวางแผนแนวใหมรายแรกในเมืองไทย  ท่ีใหคุณสามารถกําหนดเปาหมายทางการเงินใน

แบบท่ีตองการ  โดยมี  Financial  Planner (ผูเช่ียวชาญวางแผนการเงินสวนบุคคล) เปนผูชวย

วางแผนใหคําแนะนําอยางครบถวนทุกเรื่องการเงิน  ท้ังในดานการออม  การลงทุน  และการทํา

ประกันความเส่ียง  เปนตน  ดวยแผนการเงินท่ีออกแบบมาเฉพาะสําหรับคุณพรอมท้ังผลิตภัณฑทาง

การเงินท่ีหลากหลายจากเครือธนาคารกสิกรไทยท่ีสามารถตอบสนองทุกเปาหมายทางการเงินท่ีคุณ

ตองการ 

 

 ส่ิงที่คุณจะไดรับจากการใชบริการ   
 คุณจะไดรับคําแนะนําในเรื่องของการวางแผนการเงินท่ีสอดคลองกับวัตถุประสงคทางการ

เงินของตัวเอง  รวมท้ังแผนการเงินสวนบุคคลซ่ึงประกอบดวย  งบดุลสวนบุคคล  งบกระแสเงินสด

สวนบุคคล  ผลการตรวจสุขภาพทางการเงิน  ผลวิเคราะหเปาหมายการเงิน  และขอเสนอแนะจาก

มืออาชีพ 

K–WePlan  จึงเปนบริการที่ปรึกษาทางการเงินที่คํานึงถึงเปาหมายทางการเงินของลูกคาเปนหลัก 
 
K–WePlan  ไดเปดใหบริการแผนการเงินหลัก  4  แผน เพ่ือสรางอนาคตทางการเงินที่ม่ันคง  ไดแก 

1.  Retirement  Plan  วางแผนเพื่อเตรียมความสุขสําหรับชีวิตวัยเกษียณ 

2. Education  Plan  วางแผนเพื่อโอกาสทางการศึกษาท่ีดีใหกับบุตรหลาน 

3. Lifestyle  Purchase  Plan  วางแผนเพ่ือมอบความสุขและใชชีวิตในแบบท่ีตองการ 

4. Tax  Plan  วางแผนภาษีเพ่ือการออมท่ีมากขึ้น 
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ประวัติผูเขียน 

 
ชื่อ – สกุล                         : นายปราชญ   ไดเปยม 

 

 วันเดือนปเกิด  : 22  กุมภาพันธ  2522  

 

การศึกษา  : 
2007- ปจจุบัน     :   กําลังศึกษาปริญญาโท บริหารธุรกิจมหาบัณฑิต   

สาขาการตลาด  มหาวิทยาลัยเชียงใหม 

2000-2004    : ปริญญาตรี บริหารบัณฑิต สาขาการเงินและการธนาคาร  

     มหาวิทยาลัยพายัพ 

1998-1999     : คณะนิเทศศาสตร มหาวิทยาลัยพายัพ 

1997-1998  : คณะวิทยาศาสตร มหาวิทยาลัยพายัพ 

1995-1997     : โรงเรียนมงฟอรตวิทยาลัย (มัธยม 5-6) 

1994-1995     : โรงเรียนเตรียมอุดมศึกษา  (มัธยม 4) 

 
ประสบการณการทํางาน : 
พ.ย. 2010 – ปจจุบัน        : หัวหนาสวน ทําหนาท่ีผูชวยผูจัดการทีมท่ีปรึกษา 

การบริหารทรัพยกลุมลูกคาบุคคล ทีมท่ีปรึกษา 

การบริหารทรัพยกลุมลูกคาบุคคลพิเศษ 18 

เม.ย. 2010 – พ.ย. 2010     : หัวหนาสวน (สํารองผูชวยผูจัดการ) ทําหนาท่ี  

เจาหนาท่ีการตลาด บมจ.ธนาคารกสิกรไทย  

สาขาเซ็นทรัลพลาซา เชียงใหม แอรพอรต 2 

พ.ค.2009 – เม.ย. 2010     : ผูชวยหัวหนาสวน ทําหนาท่ี เจาหนาท่ีการตลาด บมจ. 

ธนาคารกสิกรไทย สาขาเซ็นทรัลพลาซา เชียงใหม  

แอรพอรต 2 

ก.พ.2009 – เม.ย. 2009 : ผูชวยหัวหนาสวน ทําหนาท่ีผูเช่ียวชาญการลงทุนและ 

ประกัน บมจ.ธนาคารกสิกรไทย สาขาถนนราชวงศ  

เชียงใหม 
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เม.ย.2008 – ก.พ.2009 : ผูชวยหัวหนาสวน (เจาหนาท่ีการตลาด) บมจ.ธนาคาร 

กสิกรไทย สาขาถนนราชวงศ เชียงใหม 

ก.ย. 2007 – มี.ค. 2008 : งานแนะนําผลิตภัณฑทางการเงิน บมจ. ธนาคารไทย 

ธนาคาร สาขา เชียงใหม 

พ.ค. 2007 –  ก.ย. 2007 : หัวหนาหนวยบริการธนาคาร  บมจ. ธนาคารไทย 

ธนาคาร สาขา ลําปาง 

มี.ค. 2007 –  เม.ย. 2007 : ผูชวยหัวหนาหนวยบริการธนาคาร  บมจ. ธนาคารไทย 

ธนาคาร สาขาลําปาง 

ส.ค. 2006 - มี.ค.  2007 : เจาหนาท่ีบริการลูกคา  บมจ. ธนาคารไทยธนาคาร  

สาขา เชียงใหม 

ก.ค. 2004– ส.ค. 2006 :  เจาหนาท่ีบริการลูกคา  บมจ. ธนาคารไทยธนาคาร  

สาขายอยเซ็นทรัลแอรพอรต เชียงใหม  

พ.ค. – ก.ค. 2004  : เจาหนาท่ีการตลาด บริษัทหลักทรัพย  กิมเอ็ง  

(ประเทศไทย) จํากัด (มหาชน) 

 

  
  

 

 


