
บทที ่2 

ทฤษฎี แนวคิด และทบทวนวรรณกรรมที่เกี่ยวของ 

 

 การศึกษาครั้งนี้เปนการศึกษาเกี่ยวกับความเปนไปไดในการลงทุนกิจการรานขายสงยา ใน
อําเภอเมืองจังหวัดเชียงใหม ในบทนี้ไดกลาวถึงทฤษฎี แนวคิด และวรรณกรรมท่ีเกี่ยวของ 

ทฤษฎี และแนวคิดที่ใชในการศึกษา 

 แนวคิดการศึกษาความเปนไปไดของโครงการ คือ การศึกษาโครงการในภาพรวม
ท้ังหมด ซ่ึงแสดงแนวคิดการศึกษาความเปนไปไดของโครงการ เปนการศึกษาในภาพรวมท้ังใน
ขอบเขตกวางท่ีเรียกวามหภาคเชน ปจจัยทางเศรษฐกิจ นโยบายของรัฐ และในขอบเขตรายละเอียด
ท่ีลึกลงไปเรียกวา จุลภาค ซ่ึงโครงการอุตสาหกรรมโดยท่ัวไปจะมีกิจกรรมหลัก 4 กิจกรรม คือ 
กิจกรรมดานการตลาด ดานเทคนิค ดานการจัดการ และดานการเงิน ผลของกิจกรรมดังกลาวจะ
สรุป หรือสะทอนออกมาใหเห็นในรูปของงบการเงินลวงหนา (Performa Financial Statement) 

(สวนงบกระแสเงินสด งบกําไรขาดทุน และงบดลุ) ซ่ึงเปนส่ิงสําคัญท่ีนํามาประเมินผล และ
ตัดสินใจลงทุนในโครงการ โดยพิจารณาท่ีผลตอบแทนจากการลงทุน และความเส่ียงท่ีคาดวาจะ
เกิดขึ้นจากการลงทุน (ชัยยศ สันติวงษ, 2539 : 37) 

  แนวทางในการวิเคราะหทางดานการตลาด ดานเทคนิค ดานการจัดการ และดาน
การเงินสรุปไดดังตอไปนี ้

การวิเคราะหดานการตลาด (Marketing Analysis) 

  การบริหารการตลาด (Marketing management) หรือกระบวนการทางการตลาด 
(Marketing process) เปนกระบวนการในการวางแผน การปฏิบัติการ การควบคุมกิจกรรมการตลาด
และการตัดสินใจเพ่ือสรางใหเกิดการแลกเปล่ียน มี 4 ขั้นตอน (ศิริวรรณ เสรีรัตน และคณะ, 2538 : 
8) ไดแก  
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  1. การวิเคราะหสถานการณทางการตลาด ประกอบดวยการวิเคราะหโอกาสทาง
การตลาด การวิเคราะหสถานการณดานตลาด การวิเคราะหสถานการณดานผลิตภัณฑ การวิเคราะห
สถานการณดานการแขงขัน การวิเคราะหสถานการณดานการจดัจําหนาย การวิเคราะหสถานการณ
ดานส่ิงแวดลอมท่ีเกี่ยวของ การวิเคราะห SWOT การแบงสวนตลาด การกําหนดตลาดเปาหมาย 
การวางตําแหนงผลิตภัณฑในตลาด และการวิเคราะหตลาดธุรกิจและพฤติกรรมการซ้ือ 

  2. การวางแผนการตลาด ประกอบดวยการกําหนดวัตถุประสงคทางการตลาด และ
การกําหนดสวนประสมการตลาด  

  3. ขั้นปฏิบัติทางการตลาด ประกอบดวยการจัดองคการทางการตลาด การปฏิบัติ
ทางการตลาด 

  4.การควบคุมทางการตลาด 

  การวิเคราะหดานการตลาดน้ีไดมีการนําทฤษฏีสวนประสมทางการตลาด (The 

Marketing Mix : 7’Ps) (ธีรกิติ  นวรัตน ณ อยุธยา, 2545 : 26) การวิเคราะหตลาดธุรกิจและการ
จัดซ้ือ/จัดหาในการองคกรมาพิจารณาประกอบในการวิเคราะห ซ่ึงประกอบดวย 

  สวนประสมทางการตลาด 

  1. ผลิตภัณฑ (Product) คือ ส่ิงท่ีเสนอขายโดยธุรกิจ เพ่ือสนองความตองการของ
ลูกคาใหถึงพอใจ ผลิตภัณฑตองมีอรรถประโยชน มีคุณคาในสายตาของลูกคา จึงจะมีผลทําให
ผลิตภัณฑสามารถขายได 

  2. ราคา (Price) คือ คุณคาของผลิตภัณฑในรูปตัวเงิน ผูบริโภคจะเปรียบเทียบ
ระหวางคุณคาผลิตภัณฑกับราคากอนการตัดสินใจซ้ือ ดังนั้นการกําหนดราคาตองคํานึงถึงคุณคา
ของผลิตภัณฑ ตนทุนสินคา การแขงขันในตลาด และปจจัยอ่ืน  ๆ

  3. การจัดจําหนาย (Place) คือ โครงสรางของชองทางซ่ึงประกอบดวยสถาบันและ
กิจกรรม ใชเพ่ือเคล่ือนยายผลิตภัณฑและบริการจากองคกรไปยังตลาด 
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  4. การสงเสริมการตลาด (Promotion) เปนการติดตอส่ือสารเกี่ยวกับขอมูลระหวาง
ผูขายกับผูซ้ือ เพ่ือใหเกิดความรูความเขาใจเกี่ยวกับผลิตภัณฑ โดยมีเครื่องมือสงเสริมท่ีสําคัญ คือ 
การโฆษณา การสงเสริมการขาย การขายโดยพนักงานขาย และการประชาสัมพันธ 

  5. บุคคล (People) หรือพนักงาน (Employee) ซ่ึงตองอาศัยการคัดเลือก การ
ฝกอบรม การจูงใจ เพ่ือสามารถใหสรางความพึงพอใจใหกับลูกคาไดแตกตางเหนือคูแขงขัน 
พนักงานตองมีความสามารถในการแกปญหาและการตอบสนองตอลูกคา 

  6. กระบวนการ (Process) ขั้นตอนในการใหบริการ รวมถึงการทํางานซ่ึงเกี่ยวของ
กับการผลิตและนําเสนอบริการใหกับลูกคา 

  7. การสรางและนําเสนอลักษณะทางกายภาพ (Physical evidence and 

presentation) ส่ิงแวดลอมท่ีเกี่ยวกับการใหบริการ สถานท่ีท่ีลูกคาและกิจการมีปฏิสัมพันธกันและ
องคประกอบตางๆท่ีจับตองได ซ่ึงทําหนาท่ีอํานวยความสะดวกหรือส่ือสารบริการนั้น  

  การคาสง (Wholesaling)  

การคาสงเปนกิจกรรมท่ีเกี่ยวของกับการขายสินคา และบริการใหแกผูท่ีซ้ือไปเพ่ือ
ขายตอ หรือเพ่ือใชในธุรกิจ  รานคาสงสามารถทําหนาท่ีตางๆไดอยางมีประสิทธิภาพ (ธนวรรณ  
แสงสุวรรณ และคณะ, 2546 : 704) ดังนี ้

1. ขายและสงเสริมการตลาด พนักงานขายของรานคาสงสามารถเขาถึงลูกคาท่ีเปน
ธุรกิจขนาดยอมไดดวยตนทุนต่ํา 

2. จัดซ้ือและสรางความหลากหลายของสินคา รานคาสงสามารถเลือกซ้ือสินคา
และสรางความหลากหลายของสินคาใหสอดคลองกับความตองการ 

3. แบงเปนหนวยยอย รานคาสงชวยใหลูกคาประหยัดไดโดยการซ้ือสินคาใน
ปริมาณมาก แลวแบงขายเปนหนวยยอยใหแกลูกคาขนาดเล็ก 

4. คลังสินคา การเก็บสินคาคงคลังของรานคาสง ชวยประหยัดคาใชจายและลด
ความเส่ียงใหแกลูกคา 

5. การขนสง รานคาสงสามารถจัดสงสินคาไดรวดเร็ว เนื่องจากอยูใกลลูกคา 
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6. การเงิน รานคาสงสนับสนุนดานการเงินแกลูกคาดวยการใหเครดิต 

 

ประเภทรานคาสง (Major Wholesaler Types) 

1. Merchants Wholesaler เปนรานคาสงอิสระท่ีซ้ือสินคาไวในครอบครอง 
แบงเปนสองประเภท คือประเภทใหบริการสมบูรณแบบ และประเภทจํากัดการใหบริการ 

1.1 รานคาสงประเภทใหบริการสมบูรณแบบโดยเก็บสตอกสินคา มี
พนักงานขาย ใหสินเช่ือ บริการจัดสง รวมทั้งใหความชวยเหลือดานการจัดการ 

1.2 รานคาสงประเภทจํากัดการใหบริการ  
2. Broker and Agents ไมไดซ้ือสินคาไวในครอบครอง ทําหนาท่ีอํานวยความ

สะดวกในการซ้ือขาย ไดรับคาตอบแทนเปนคอมมิชช่ัน 

3. Manufacturers’s and Retailer’s Branchs and Offices หนาท่ีการขายสงสินคา
ดําเนินการโดยผูขายหรือผูซ้ือเอง 

4. Misellaneous Wholesalers รานคาสงประเภทอ่ืนๆ  
 

การคาปลีก (Retailing) 

การคาปลีกเปนกิจกรรมที่เกี่ยวของกับการขายสินคา และบริการโดยตรงแก
ผูบริโภคคนสุดทายท่ีเปนปจเจกบุคคลซ่ึงมิไดนําสินคาไปใชในเชิงธุรกิจ โดยมีรานคาปลีกเปน
องคกรสําคัญ ดังนั้นองคกรท่ีขายสินคาแกผูบริโภคคนสุดทาย ไมวาองคกรนั้นจะเปนผูผลิต รานคา
สงหรือรานคาปลีกก็ตามถือวาการดําเนินกิจกรรมการคาปลีกท้ังส้ิน 

ประเภทรานขายยา 

รานขายยาในประเทศไทยแบงตามการขออนุญาตสถานท่ีประกอบการดานยา ของ
ระเบียบสํานักงานคณะกรรมการอาหารและยา วาดวยเกณฑการพิจารณาเกี่ยวกับสถานท่ีขายยาแผน
ปจจุบัน พ.ศ. 2547ไดเปน 4 ประเภท ไดแก 1. สถานท่ีขายยาแผนปจจุบัน 2. สถานท่ีขายยาแผน
ปจจุบันเฉพาะยาบรรจุเสร็จท่ีไมใชยาอันตรายหรือยาควบคุมพิเศษ 3. สถานท่ีขายยาแผนปจจุบัน
เฉพาะยาบรรจุเสร็จสําหรับสัตว 4. สถานท่ีขายยาแผนโบราณ ถาแบงตามการตลาดจะแบงไดเปน 4 
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กลุม ไดแก 1. รานขายยาสง 2. รานขายยาปลีก 3. สถานปฏิบัติการเภสัชกรรมชุมชนของคณะเภสัช
ศาสตรทุกมหาวิทยาลัย 4. รานขายยาแบบเครือขาย เชน ฟาสซิโน สยามดรัก จีเอ็นซี โปรดรักส 
องคการเภสัชกรรม เอเพ็กซ เมดแคร ด-ีเซน ฯลฯ (ปภาดา ทัตพรพันธ, 2548: 12-13) 

ดังนั้นรานขายยาสงจึงเปนสถานท่ีจําหนายยา และใหบริการแกรานขายยาปลีก 
รานขายยาแบบเครือขายและสถานปฏิบัติการเภสัชกรรมชุมชนของคณะเภสัชศาสตรทุก
มหาวิทยาลัยเพ่ือจําหนายยาใหแกประชาชนผูบริโภคคนสุดทาย   

   ตลาดธุรกิจนั้นมีลักษณะท่ีแตกตางจากตลาดผูบริโภคอยางชัดเจนหลายประการ 
เชน ผูซ้ือมีจํานวนรายนอยกวา ผูซ้ือรายใหญกวา ความสัมพันธระหวางซัพพลายเออรและลูกคา
ใกลชิด ผูซ้ือมีอุปสงคท่ีตอเนื่องและมีความยืดหยุนนอย  

การจัดซ้ือจัดหาสินคาองคกร ผูซ้ือท่ีเปนองคกรธุรกิจตองหาซ้ือส่ิงท่ีใหผล
ประโยชนสูงสุด(ทางเศรษฐกิจ ทางเทคนิค ทางการบริหารและทางสังคม) ดังนั้นสามารถแบงการ
จัดซ้ือท่ีมุงเนนลูกคาท่ีเปนองคกรธุรกิจได 3 ประเภท (ธนวรรณ  แสงสุวรรณ และคณะ, 2546 :288-

308) 

  1.เนนการซ้ือ (Buying Orientation) เปนลูกคาท่ีมีการบริหารท่ีมีความรอบคอบใน
การซ้ือสินคาจากผูขายท่ีติดตอซ้ือขายกันมานาน ผูซ้ือจะมองอนาคตเพียงระยะเวลาใกลๆ จะมุงเนน
ไปท่ีสินคาท่ีราคาถูกท่ีสุด โดยมีคุณภาพตามสมควรกับราคานั้นๆ การดําเนินงานของผูซ้ือภายใตขอ
สมมุติท่ีวา สวนแบงในตลาดนั้นคงที่และตองพยายามอยางหนักท่ีจะใหไดมาซ่ึงสวนแบงท่ีมาก
ท่ีสุด ผูซ้ือจะใหเทคนิค 2 ขอคือ 

   1.1 การเนนราคา (Commoditization) ส่ิงท่ีควรใหความสนใจแกสินคาก็
คือเรื่องราคาเทานั้น 

   1.2 ซ้ือสินคาจากหลายแหง (Multisourcing) ผูซ้ือจะมีแหลงซ้ือสินคา
หลายแหงและเปรียบเทียบวาจะซ้ือจากผูขายรายไหนมากนอยเพียงใด เพ่ือลดความเส่ียง ผูซ้ือจะ
เลือกผูขายท่ีเช่ือถือไดเทานั้น 
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  2. เนนการจัดหา (Procurement Orientation) หลายบริษัทท่ีเริ่มเปล่ียนจากการเปน
ผูซ้ือ เปนผูท่ีมีหนาท่ีในการจัดหามากขึ้น ซ่ึงพวกเขาจะแสวงหาการปรับปรุงคุณภาพและการลด
ตนทุนมากกวาการกําหนดใหผูขายสินคาใหในราคาถูก ก็คือการจัดหา จะเปนการพัฒนาความ
รวมมือประสานงานกันกับผูขายกลุมเล็กๆ และหาทางท่ีจะประหยัดใหมากท่ีสุด โดยผานการ
จัดการที่มีประสิทธิภาพมากกวาการปรับเปล่ียนและการลดตนทุนตางๆ เปาหมายของการจัดหาคือ
การประสานงานและมีความสัมพันธกับบรรดาผูขายและสามารถประหยัดตนทุนได 

  3. เนนการจัดการหวงโซอุปทาน (Supply Chain Management Orientation) การ
จัดการวัตถุดิบนี้ยังรวมถึงหนาท่ีการจัดซ้ือท่ีกวางขึ้นโดยการจัดซ้ือนี้จะเปนเพียงสวนเล็ก  ๆ

  ประเภทของผลิตภัณฑท่ีใชในกระบวนการจัดซ้ือ 

  1. ผลิตภัณฑท่ีซ้ือเปนประจํา (Routine Products) มักเปนผลิตภัณฑท่ีมีมูลคาต่ํา
และตนทุนไมมากนัก จึงมีความเส่ียงนอย ลูกคาเพียงแตหาผูขายท่ีราคาตํ่าสุด และซ้ือซํ้าอยูเรื่อยๆ
เปนประจํา เพราะฉะนั้นซัพพลายเออรควรนําเสนอความมีมาตรฐานคงท่ี ราคาต่ํา และเสนอขาย
โดยทําสัญญาระยะยาวแบบเหมารวม 

  2. ผลิตภัณฑทุนหรือสินคาทุน (Leverage Products) ผลิตภัณฑประเภทนี้มีมูลคา
สูง ตนทุนสูงแตความเส่ียงต่ํา เพราะมีหลายบริษทัใหเลือก เพราะฉะนั้นซัพลายเออรตองทราบวา
ลูกคาตองการเปรียบเทียบส่ิงท่ีนําเสนอ เพื่อใหคุมคาท่ีสุดกับเงินท่ีตองจาย 

  3. ผลิตภัณฑเชิงกลยุทธ (Strategic Products) เปนผลิตภัณฑท่ีมีมูลคาสูง ตนทุนสูง 
ลูกคามีความเส่ียงสูงจึงตองการซัพพลายเออรท่ีมีช่ือเสียงและภาพพจนดีเพ่ือความม่ันใจและ
นาเช่ือถือ แมวาจะตองจายแพงก็ยอม ซัพพลายเออรจึงตองสรางความไววางใจและหาแนวรวมใน
ดานตางๆกับคูสัญญาท่ีมีภาพพจนดีและเกงในแตละดาน 

  4. ผลิตภัณฑท่ีขาดแคลนไมได (Bottleneck Products) เปนผลิตภัณฑมูลคาต่ํา 
ตนทุนต่ําแตมีความสําคัญมากจึงทําใหความเส่ียงสูง ลูกคาตองการการรับประกันจากผูขายสินคาไม
ขาดมือและมีมาตรฐานสงใหตรงเวลาท่ีตองการ 
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2. การวิเคราะหทางดานเทคนิค (Technical Analysis) 

  การวิเคราะหดานเทคนิคจะบงบอกความเปนไปไดดานเทคนิค ซ่ึงเปนพ้ืนฐานการ
คาดคะเนตนทุนโครงการ เพื่อการจัดหาแหลงเงินทุนตอไป 

  การวิเคราะหดานเทคนิคจะพิจารณาในเรื่องตอไปนี ้(ชัยยศ สันติวงศ, 2539 : 42) 

  1. ในการกําหนดสถานท่ีตั้ง พรอมท้ังประเมินความเหมาะสมของสถานท่ีดังกลาว 

  2. การกําหนดขนาด และวิธีการกอสราง 

  3. การออกแบบผังอาคาร และการปรับปรุงท่ีดินในการกอสราง 

  4. การคาดคะเนตนทุนในการกอสราง 

  5. คุณลักษณะของผลิตภัณฑ รวมถึงเครื่องมือท่ีใชในการบริการ 

3. การวิเคราะหทางดานการจัดการ (Organization Analysis) 

  เปนการศึกษาความสามารถของโครงการในการดําเนินการ โดยศึกษาเกี่ยวกับการ
เปนองคการท่ีถูกตองตามกฎหมาย รูปแบบในการดําเนินงานขององคการ ลักษณะโครงสรางของ
องคการ การจัดโครงสรางการบริหารงาน การกําหนดคุณสมบัติ หนาท่ีและความรับผิดชอบในแต
ละตําแหนง การจดัการเปนกระบวนของกิจกรรมที่ตอเนื่องและประสานงานกัน ซ่ึงประกอบดวย 
การวางแผน (Planning) การจัดองคการ (Organization) การช้ีนํา (Leading) และการควบคุม 
(Controlling) (สาคร  สุขศรีวงศ, 2550 : 26) 

4. การวิเคราะหทางดานการเงิน (Financial Analysis) 

  เปนการประเมินคาตนทุนและผลตอบแทนจากการลงทุนของโครงการใดๆ โดย
เปนการเปรียบเทียบผลประโยชนหรือผลตอบแทน และตนทุนของโครงการนั้นๆ หรือกลาวอีกนัย
หนึ่ง คือ เปนการวิเคราะหเพ่ือดูวาโครงการท่ีจัดขึ้นมีลักษณะคุมทุนหรือไม ถาลงทุนไปหนึ่งหนวย 
ผลตอบแทนท่ีไดมากกวาหนึ่งหนวยหรือไม ซ่ึงผลประโยชนและตนทุนของโครงการจะเกิดขึ้นใน
ระยะเวลาตางๆ กัน ตลอดอายุของโครงการ ดังนั้นจึงจําเปนตองมีการปรับคาของเวลาของโครงการ
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เพ่ือใหไดมาซ่ึงผลประโยชนท่ีไดรับและตนทุนท่ีเสียไปชวงในระยะเวลาท่ีตางกัน  ใหเปนคาของ
ผลประโยชนและตนทุนในเวลาเดียวกัน คือเวลาปจจุบันเสียกอน แลวจึงจะสามารถทําการ
เปรียบเทียบกันไดอยางถูกตองแนนอนและชัดเจนมากย่ิงขึ้น 

  ในการวิเคราะหตนทุนและผลตอบแทนทางการเงินครั้งนี้ จะเปนการวิเคราะหถึง
การหมุนเวียนของกระแสเงินสดตางๆ ของโครงการ (Cash Flow) อันประกอบดวย กระแสเงินสดรับ 
กระแสเงินสดจาย และกระแสเงินสดสุทธิ เพ่ือวิเคราะหวาโครงการท่ีทําการศึกษาในครั้งนี้ จะให
ผลตอบแทนคุมคาตอการลงทุนหรือไม (วิมล ประคัลภพงศ และคณะ, 2544) 

  วิธีการวิเคราะหดานการเงินมีดังนี ้

  1. ระยะเวลาคืนทุนคิดลด (Discount Payback Period: DPB) คือ ระยะเวลาท่ีใช
พิจารณาวาเงินลงทุนท่ีใชไปจะไดรับผลตอบแทนท่ีคุมกับรายจายลงทุนเริ่มแรกพอดีในระยะ
เวลานานเทาใด โดยผลตอบแทนท่ีไดรับคือเงินสดรับสุทธิสวนเพ่ิมหลังภาษ ีหรือผลประโยชนของ
การจายลงทุนหลังภาษ ีนํามาคิดลดใหมาอยู ณ.เวลาปจจุบัน    

  การพิจารณายอมรับโครงการ พิจารณาจาก โครงการมีระยะเวลาคืนทุนต่ํากวา
ระยะเวลาท่ีตองการหรือไม 

  2. มูลคาปจจุบันสุทธิ (Net Present Value: NPV) คือ การนํามูลคาของเงินสดรับ
สุทธิในอนาคตมาคิดเปนมูลคาปจจุบันแลวเปรียบเทียบกับเงินลงทุนเริ่มแรกวาเปนอยางไร เปนการ
ประเมินหาผลรวมของมูลคาปจจุบันของกระแสเงินสดรับและหักออกดวยเงินจายลงทุนเริ่มแรก
สุทธิ ซ่ึงการคิดมูลคาเงินในอนาคตเปนมูลคาปจจุบันจะตองใชอัตราสวนลด (Discount Rate) ตาม
อัตราผลตอบแทนขั้นต่ําท่ีตองการหรือตามอัตราตนทุนเงินทุน (Cost of Capital) มาพิจารณาเปนตัว
ลดคา ซ่ึงคํานวณไดจากสูตร ดังนี ้
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  โดยท่ี Rt คือ เงินสดรับสุทธิในแตละป 

            t    คือ ปท่ีมีเงินสดรับสุทธิ 

            n    คือ จํานวนปท่ีคํานวณ 

            k    คือ คาของผลตอบแทนขั้นต่ําหรือคาของทุน 

            C    คือ เงินสดจายสุทธิปแรก 

  การพิจารณาวาควรจะลงทุนหรือไมจากการพิจารณามูลคาปจจุบันสุทธิวา ถามูลคา
ปจจุบันสุทธิเปนบวก ใหพิจารณายอมรับโครงการ ถามูลคาปจจุบันสุทธิเปนลบ ใหพิจารณาปฏิเสธ
โครงการ 

  3. อัตราผลตอบแทนตอการลงทุน (Internal Rate of Return : IRR) คือ การ
พิจารณาประเมินโครงการ โดยหาผลตอบแทนของโครงการท่ีจะลงทุนวาใหผลตอบแทนมากหรือ
นอยเทาใด แลวนํามาเปรียบเทียบกับผลตอบแทนขั้นต่ําท่ีตองการหรือคาของทุนท่ีตั้งไว หรืออาจ
กลาวไดวาเปนอัตราท่ีนําไปลดคาแลวทําใหกระแสเงินสดรบัเทากับกระแสเงินสดจายพดดี นั้นคือ 

NPV = 0 วิธีการคํานวณเหมือนกับวิธีการของ NPV เพียงแตเปล่ียนการใชอัตราลดคาจากอัตรา
ผลตอบแทนขั้นต่ํามาเปนลองอัตราลดคาหลาย ๆ คา จนกระท่ังไดมูลคาปจจุบันรวมสุทธิเทากัน
ศูนย อัตราลดคาท่ีไดนั้น คืออัตราผลตอบแทนซ้ือลดท่ีแสดงถึงความสามารถในการทํากําไรท่ี
แทจรงิของโครงการนั่นเอง ซ่ึงคํานวณไดจากสูตร ดังนี ้

 

  การพิจารณาวาควรจะลงทุนหรือไมนั้น ถา IRR มากกวาผลตอบแทนขั้นต่ําหรือคา
ของทุน ใหยอมรับโครงการ ถา IRR นอยกวา ผลตอบแทนขั้นต่ําหรือคาของทุน ใหปฏิเสธ
โครงการ 
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  4. ดัชนีกําไร (Profitability Index : PI) คือ การหาอัตราสวนระหวางมูลคาปจจุบัน
ของกระแสเงินสดรับสุทธิ ท่ีคาดวาจะไดรับกับมูลคาปจจุบันของเงินสดลงทุนสุทธิของโครงการ 
ซ่ึงคํานวณไดจากสูตร ดังนี้    

 

       

  การพิจารณาวาควรจะลงทุนหรือไมนั้น ถาดัชนีกําไรมากกวา 1 ใหยอมรับ
โครงการ ถาดัชนีกําไรนอยกวา 1 ใหปฏิเสธโครงการ 

  การวิเคราะหความออนไหว (Sensitivity Analysis) เปนการวิเคราะหการ
เปล่ียนแปลงของผลตอบแทนจากการลงทุน อันเปนผลเนื่องมาจากการเปล่ียนแปลงของตัวแปร
ตางๆ เพ่ือใหการประเมินโครงการเปนไปอยางถูกตอง และสรางความเช่ือม่ันใหแกนักลงทุนใน
สถานการณตางๆ ซ่ึงการศึกษาในครั้งนี้จะใชวิธีการจําลองสถานการณเปนแนวทางในการวิเคราะห
ความไว เพื่อศึกษาวาจากสถานการณท่ีเปล่ียนแปลงไป เชน การลดลงของรายไดหรือการเพ่ิมขึ้น
ของตนทุน โครงการยังมีความเปนไปไดในการลงทุนหรือไม โดยแบงเหตุการณเปน 3 ระดับ คือ 
เหตุการณท่ีแย (Pessimistic) เหตุการณท่ีคาดหวัง (Most Likely or Expected) และเหตุการณท่ีดี 
(Optimistic) มาประมาณการผลตอบแทนท่ีไดรับจากการลงทุนในโครงการ (สุจรรยพินธ       
สุวรรณพันธ, 2545) 

ทบทวนวรรณกรรมและงานวิจัยที่เกี่ยวของ  

  กมล  ศิลปเวชกุล (2537) ไดศึกษาเรื่อง “ศึกษาความเปนไปไดในการลงทุนราน
ขายยา ในหางสรรพสินคาในจังหวัดเชียงใหม” โดยวิเคราะหความเปนไปไดทางดานเศรษฐกิจ-

สังคม ทางดานการตลาด ทางดานการบริหาร ทางดานการเงิน และทฤษฎีทางการตลาด พบวา ดาน
การบริหาร รานขายยาในหางสรรพสินคามีการดําเนินงานในลักษณะเจาของคนเดียวและหุนสวน 
โดยมีเภสัชกรเปนเจาของกิจการ หรือมีผูถือหุนเปนเจาของกิจการ และมีเภสัชกรเปนผูดูแล และมี 
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พนักงานประจําราน 2 คนทําใหมีความสะดวกในการบริหารจัดการ ดานผลิตภัณฑ มีการจําหนายยา 
และอาหารเสริม โดยยาท่ีขายดีท่ีสุด ไดแกยาแกไขหวัด ยาแกปวดลดไข และยารักษาโรคกระเพาะ
อาหาร ซ่ึงจัดหามาจากบริษัทผูจัดจําหนาย รานคาสงในจังหวัดเชียงใหมและกรุงเทพมหานคร ดาน
ราคา มีการตั้งราคาสินคาตามราคาท่ีกําหนดไวบนผลิตภัณฑซ่ึงสามารถลดราคาลงไดอีก มีการตั้ง
ราคาตามราคาตลาด และการต้ังราคาตามความเหมาะสม ดานสถานท่ีจัดจําหนาย พบวารานขายยา
ในหางสรรพสินคาสวนใหญเปดใกลซุปเปอรมารเก็ต ดานการสงเสริมการขาย มีการลดราคาสินคา 
โดยเฉพาะสําหรับลูกคาประจําและพนักงานในหาง ประมาณ 10 % ดานการเงิน พบวารานขายยา
ในหางสรรพสินคามีรายไดประมาณ 4,000 – 7,000 บาทตอวัน มีตนทุนสินคาขายประมาณ 72% 

ระยะเวลาคืนทุน 2 ป 10 เดือน มูลคาปจจุบันสุทธิ 1,973,066 บาท อัตราผลตอบแทนจากการลงทุน 
20.4 และอัตราการทํากําไร 1.09 จากการวิเคราะหจึงมีความเปนไปไดในการลงทุนรานขายยาใน
หางสรรพสินคาในจังหวัดเชียงใหม 

  ชัยสิทธ์ิ  ใหมรุงโรจน (2546) ไดศึกษาเรื่อง “ความคิดเห็นของรานคูคารานขายยา
ท่ีมีตอพาณิชยอิเล็กทรอนิกส: กรณีศึกษา รานเวชประเสริฐฟารมาซี จังหวัดสุโขทัย” ผลการศึกษา
พบวา รานขายยามีการติดตอส่ังซ้ือยาผานทางอุปกรณสํานักงาน เชน โทรศัพท หรือเครื่องสง
โทรสาร คูคาของรานขายยามีความคิดเห็นตอประโยชนของพาณิชยอีเล็กทรอนิกส คือ ทําใหทราบ
ระยะเวลาการจัดสงสินคาท่ีแนนอน ทราบรายละเอียดของผลิตภัณฑดานราคากอนตัดสินใจส่ังซ้ือ 
ทราบถึงผลิตภัณฑใหมท่ีออกสูตลาดไดรวดเร็ว คูคาของรานขายยามีความคิดเห็นตอพาณชิย
อีเล็กทรอนิกสดานการทําไปใชงาน คือ การทําใหภาพพจนของรานดีขึ้น การสามารถนํามาใชกับ
รานได และการชวยเพ่ิมประสิทธิภาพการบริหารงานภายในรานได คูคาของรานขายยามีความ
คิดเห็นดานขอจํากัดของพาณิชยอิเล็กทรอนิกส คือ ความยากในการใชงาน การใชเงินลงทุนสูง และ
การสงผลกระทบตอการบริหารจัดการเดิมท่ีมีอยู 

  สุภชัย  กอบกิจเจริญ (2548) ไดศึกษาเรื่อง “การศึกษาความเปนไปไดในการลงทุน
ธุรกิจขายสงเครื่องเขียน และอุปกรณสํานักงาน : รูปแบบบริการสงถึงท่ี” ผลการศึกษาพบวา 
พฤติกรรมผูซ้ือสินคาสวนใหญเปนผูประกอบการธุรกิจคาปลีก/สง เครื่องเขียน มีแนวโนมท่ีจะ
ส่ังซ้ือสินคาเครื่องเขียนและเคร่ืองใชสํานักงาน : รูปแบบบริการสงถึงท่ี รอยละ 71 และจะใชบริการ
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ผานระบบโทรศัพทและโทรสาร ปจจัยท่ีใหความสําคัญเปนอันดับแรกๆในการตัดสินใจซ้ือสินคา
คือ รานท่ีจําหนายสินคาหลายชนิดตรงความตองการ ราคาสินคาถูกกวาเม่ือเปรียบเทียบกับท่ีอ่ืน 
และจําหนายสินคาท่ีมีสภาพสมบูรณ หากพบชํารุดเสียหายสามารถสงคืนหรือเปล่ียนได ตนทุนของ
โครงการแบงออกเปนตนทุนคงที่กอนการดําเนินงานเปนสวนของอาคารท่ีดําเนินการและเครื่องมือ
และอุปกรณตางๆ ตนทุนคงทีร่ะหวางดําเนินการเปนคาใชจายตางๆของโครงการ รวมถึงคาเชา
อาคาร เงินเดือน คาน้ําประปา คาไฟ คาโทรศัพท และตนทุนแปรผันตอยอดขายเฉล่ียโดยมีสัดสวน
ของคาตนทุนสินคามากท่ีสุด การศึกษาความเปนไปไดในการลงทุนแบงไดเปน 3 กรณี คือกรณี
ยอดขายดีท่ีสุด กรณียอดขายปกติ และกรณียอดขายแยท่ีสุดจากการกําหนดจํานวนผูซ้ือในแตละวัน 
พบวาในกรณียอดขายดีท่ีสุดและยอดขายปกติมีความเปนไปไดในการลงทุน โดยใหผลตอบแทน
ของโครงการ(IRR) เทากับ 24.59 และ 9.55 ตามลําดับ ซ่ึงมากกวาอัตราดอกเบี้ยเงินกูระยะยาว (รอย
ละ 9.5) มูลคาปจจุบันสุทธิ (NPV) เทากับ 7,258,309.76 บาท และ 15,400.72 บาท ตามลําดับ ซ่ึงมี
คาเปนบวก และระยะเวลาคืนทุน (Payback Period) 4.23 ป และ 7.24 ปตามลําดับ ในสวนกรณี
ยอดขายแยท่ีสุด โครงการลงทุนใหผลตอบแทนไมคุมคาการลงทุน โดยใหผลตอบแทนของ
โครงการ(IRR) เทากับ -9.3406 ซ่ึงนอยกวาอัตราดอกเบี้ยเงินกูระยะยาว (รอยละ 9.5) มูลคาปจจุบัน
สุทธิ (NPV) เทากับ -4,487,979.18 บาท ซ่ึงมีคาเปนลบ และระยะเวลาคืนทุน (Payback Period) ไม
อยูในระยะเวลา 10 ปของการลงทุน 

 


