
 
บทที่ 1 
บทนํา 

 
 
หลักการและเหตุผล 
 ปจจุบันสินคาเกษตร ไดรับผลกระทบจากระบบการคาเสรี ที่รัฐบาลไดทําการบันทกึ
ขอตกลงเขตการคาเสรี (Free Trade Area: FTA) ที่สงผลใหสินคาเกษตรจากตางประเทศที่ตนทนุต่ํา
กวา ทะลักเขามาแขงขันกับสินคาเกษตรของไทย ทําใหสินคาเกษตรของไทยที่ผลิตออกมาลนตลาด 
ราคาตกต่ํา เกษตรกรมีรายไดลดลง ทําใหมีการเปลีย่นแปลงรูปแบบการผลิตจากเพื่อขายตลาดมา
เปนผลิตเพื่อปอนสูโรงงานแปรรูปสินคาทางการเกษตรมากขึ้น ผักกาดดองบรรจุกระปองเปน
ผลิตภัณฑที่แปรรูปมาจากพชืเกษตรคือ ผักกาดเขยีวปลี ในประเทศไทยมีบริษัทผูผลิตผักกาดดอง
บรรจุกระปองขายภายในประเทศหลายยี่หอ เชน ตรานกพิราบ ตราหาน ตรา UFC และอื่นๆ ที่มีการ
แขงขันกันเพื่อแยงชิงสวนแบงการตลาด (สถาบันวิจยันโยบายเศรษฐกิจการคลัง, 2548:  ออนไลน) 

มูลคาการตลาดของสินคาผักกาดดองบรรจุกระปองภายในประเทศ มีมูลคาประมาณ 
950 ลานบาทตอป (ไมรวมมูลคาการสงออก) โดยมีสวนแบงการตลาดผักกาดดองบรรจุกระปองใน
ประเทศไทยเรียงลําดับจากมากไปหานอยดงันี้ (สุรชัยไชยนิตย, 2551: สัมภาษณ) 

1. ผักกาดดองบรรจุกระปอง ตรานกพิราบ (Pigeon) 75 % 
2. ผักกาดดองบรรจุกระปอง ตรา UFC 6 % 
3. ผักกาดดองบรรจุกระปอง ตราหาน (Goose) 9 %  
4. อ่ืนๆ 20 % เชน ตราสามแมครัว ตราไก ตราโรซา 

แตเมื่อพิจารณายอดขายรวมในอําเภอเมืองเชียงใหม กลับมีแนวโนมลดลง ตามตารางที่ 1 ดังนี้  
 
ตารางที่ 1 ยอดขายรวมผักกาดดองบรรจุกระปอง ในอําเภอเมืองเชียงใหม ป 2548 – 2550 

หนวย: บาท 
ป พ.ศ. 2548 2549 2550 

ยอดขายรวมผักกาดดองบรรจุ
กระปอง ในอาํเภอเมือง
เชียงใหม 

20,452,000 19,225,000 18,795,400 
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 จากขอมูลในตารางที่ 1 ยอดขายรวม หมายถึง ยอดขายผักกาดดองบรรจุกระปองของ
ผูผลิตทุกรายที่ขายในอําเภอเมืองเชียงใหม มีแนวโนมลดลงตั้งแตป 2548 เปนตนมา การแกปญหา
ดังกลาวของผูผลิตตองมีขอมูลทางการตลาดที่เพียงพอ โดยเฉพาะอยางยิ่งขอมูลดานพฤติกรรมของ
ผูบริโภค การรับรูขอมูลพฤติกรรมของผูบริโภคใหมากที่สุดถือเปนสิ่งสําคัญมากสําหรับธุรกิจการ
ผลิตสินคาเพื่อจําหนายที่จะนํามาเปนแนวทางในการผลิตและจําหนายสินคาเพื่อพัฒนา
ความสามารถในการแขงขันดานการตลาด และตอบสนองความตองการของลูกคาใหไดรับความพึง
พอใจสูงสุด  
 ดังนั้นผูศึกษาจึงสนใจทําการศึกษาพฤติกรรมการซื้อผักกาดดองบรรจุกระปองของ
ผูบริโภคในอําเภอเมืองเชียงใหม เพื่อใหทราบถึงขอมูลพฤติกรรมการซื้อผักกาดดองบรรจุกระปอง 
รวมถึงปจจัยที่มีผลตอการซื้อและปญหาในการซื้อผักกาดดองบรรจุกระปองของผูบริโภคในอําเภอ
เมืองเชียงใหมและเพื่อเปนแนวทางในการวางแผนกลยุทธทางการตลาดใหสอดคลองกับพฤติกรรม 
ของผูบริโภคแกผูที่สนใจประกอบธุรกิจนี้ 
 
วัตถุประสงคของการศึกษา 
  เพื่อศึกษาพฤติกรรมการซื้อผักกาดดองบรรจุกระปองของผูบริโภคในอําเภอเมือง 
เชียงใหม 
 
ประโยชนท่ีไดรับจากการศึกษา 

 1. ทําใหทราบถึงพฤติกรรม และปญหาในการซื้อผักกาดดองบรรจุกระปองของ 
ผูบริโภคในอําเภอเมืองเชยีงใหม 

 2. ทําใหไดขอมูลสามารถนําไปใชเปนแนวทางในการวางกลยุทธกําหนดสวนประสม 
ทางการตลาด และปรับปรุงแกไขกลยุทธใหสอดคลองกับพฤติกรรมผูบริโภค 
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นิยามศัพทเฉพาะ 
 พฤติกรรมการซื้อ หมายถึง พฤติกรรมการซื้อผักกาดดองบรรจุกระปองของผูบริโภค 

และกระบวนการกระทําที่เกิดขึ้นกอนการซื้อ และเปนตัวกําหนดใหเกิดการตัดสินใจซื้อ ไดแก ใคร
อยูในตลาดเปาหมาย ผูบริโภคซื้ออะไร ทาํไมจึงซื้อ ใครมีสวนรวมตดัสินใจซื้อ ซ้ือเมื่อไร ซ้ือที่ไหน  
ซ้ืออยางไร    
 ผูบริโภค หมายถึง ผูที่ซ้ือผักกาดดองบรรจกุระปองจากแหลงขายในอําเภอเมือง  
เชียงใหม 
 ผักกาดดองบรรจุกระปอง หมายถึง ผักกาดเขยีวปลีแปรรูปเปนผักกาดดองบรรจุ
กระปอง ทั้งขนาดกระปองใหญฝาธรรมดา ขนาดกระปองใหญฝาดึงเปดงาย ขนาดกระปองเล็กฝา
ธรรมดา ขนาดกระปองเล็กฝาดึงเปดงาย ชนิดแบบมใีจผักใหญ ชนิดแบบมีใจผักเล็ก ชนิดหั่นผัก 
เปนชิ้นๆ ชนิดหั่นผักเปนเสนๆ  
 

 


