
 
บทท่ี 1 
บทนํา 

 
หลักการและเหตุผล 
 แนวโนมธุรกิจประกันภัยในป 2548 มีการขยายตัวของเบี้ยประกันภัยรับโดยตรงเพิ่มขึ้น
จากป 2547 ประมาณรอยละ 11.31 โดยคาดวาจะมีเบี้ยประกันภัยรับโดยตรงรวม 257,325 ลานบาท  
สําหรับธุรกิจประกันชีวิต จะมีอัตราการขยายตัวประมาณรอยละ 12 โดยมีเบี้ยประกันชีวิตรับรวม
ประมาณ 170,185 ลานบาท สวนธุรกิจประกันวินาศภัยมีอัตราการขยายตัวประมาณรอยละ 10  โดย
มีเบี้ยประกันวินาศภัยรวมประมาณ 87,140 ลานบาท ทั้งนี้ในชวงไตรมาสแรกของป 2548 ธุรกิจ
ประกันภัยมีเบี้ยประกันภัยรับโดยตรงรวม จํานวน 55,329 ลานบาท เพิ่มขึ้นรอยละ 12.41 เมื่อ
เปรียบเทียบกับชวงระยะเวลาเดียวกันของป 2547 ในขณะที่เบี้ยประกันชีวิตรับโดยตรงมีจํานวน 
32,104 ลานบาท มีสัดสวนรอยละ 58.02 ของเบี้ยประกันภัยรับโดยตรงรวม เพิ่มขึ้นรอยละ 11.28 
และธุรกิจประกันวินาศภัยมีเบี้ยประกันภัยรับโดยตรงจํานวน 23,225 ลานบาท เพิ่มขึ้นรอยละ 14.02 
(ฝายวิจัย ธนาคารกรุงเทพ จํากัด,  2550: 2) 
 ปจจุบันประชากรตระหนักถึงประโยชนของการทําประกันชีวิตมากขึ้น เพื่อความมั่นคง
ของตนเองและครอบครัว ใหไดรับความคุมครองและคารักษาพยาบาลเมื่อเจ็บไข  ขณะเดียวกันการ
แขงขันของบริษัทประกันเรื่องการเสนอผลตอบแทนกับผูเอาประกันยังคงสูง แมวาเมื่อวันที่ 28 
เมษายน 2546 กรมการประกันภัย ไดประกาศใหบริษัทประกันภัยสามารถลดดอกเบี้ยที่ใชในการ
คํานวณอัตราเบี้ยการประกันลงจากไมต่ํากวา 4% เหลือไมต่ํากวา 2% แตดวยการแขงขันที่สูง บริษัท
ประกันสวนใหญจึงยังคงอัตราดอกเบี้ยประกันชีวิตในระดับที่สูงกวา 2% และมูลคาตลาดของเบี้ย
ประกันชีวิตยังคงมีแนวโนมขยายตัวอยางตอเนื่องมาตลอดทามกลางความผันผวนทางเศรษฐกิจ  
โดยมูลคาตลาดของเบี้ยประกันชีวิตป 2545-2548 มีจํานวน 115,518 ลานบาท  133,354  ลานบาท  
151,312 ลานบาท และ 166,830 ลานบาท ตามลําดับ โดยมีอัตราเพิ่มขึ้น 15.44%, 13.47% และ 
10.26% ตามลําดับ  (กองสงเสริมการประกันภัยและสารสนเทศ กรมการประกันภัย) 
 ขอมูลจากการวิจัย (ฝายวิจยั ธนาคารกรุงเทพ, 2550: 4-5) พบวาธุรกิจประกันชวีิตของ
ไทยเมื่อเทยีบกับตางประเทศ ถือวายังมอัีตราการขยายตัวคอนขางต่ํา พิจารณาจากเบี้ยประกันตอ 
GDP ในป 2548 อยูที่รอยละ 2.30 เทียบกับคาเฉลี่ยของประเทศในเอเชียอยูที่รอยละ 5.16 และ
คาเฉลี่ยของโลกอยูที่รอยละ 4.34 ขณะที่ประเทศอื่น ๆ อาทิ อังกฤษอยูที่รอยละ 8.9 อเมริกาอยูที่รอย
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ละ 4.14 สิงคโปรอยูที่รอยละ 6.0 และมาเลเซียอยูที่รอยละ 3.6  ซ่ึงโดยเฉลี่ยคนไทยมีอัตราการทํา
ประกันชวีิตเพยีงรอยละ 16 เทานั้น ซ่ึงถือวาต่ํามากเมื่อเทยีบกับประเทศอื่น ๆ 
  
ตารางแสดงจํานวนกรมธรรมที่มีผลบังคับในป 2547  

       หนวย : พันบาท 
 

จังหวดั 
 

ประชากร 
 จํานวน

กรมธรรมที่มี
ผลบังคับ (ราย) 

จํานวนเงินเอา
ประกันภัย 

เบี้ย
ประกันภัย
รับทั้งสิ้น 

เงินที่จายตาม
กรมธรรม 

 
กรุงเทพฯ 
   

 
5,634,132 

 
2,615,035 

 
1,642,389,032 

 
65,382,298 

 
19,936,026 

สมาคมประกันชีวิตไทย 
 
 ดังนั้น ธุรกจิประกันชวีิตในประเทศไทยจึงยังมีโอกาสขยายตวัไดอีกมาก โดยปจจุบัน
ธุรกิจประกันชีวิตมีทั้งสิ้น  25  บริษัท  (สมาคมประกันชีวิตไทย, 2550: ออนไลน)  บริษัทที่มีสวน
แบงการตลาดประกันชวีิตสูงสุด บริษัท อเมริกันอินเตอรแนชชั่นแนลแอสชัวรันส จาํกัด รองลงมา
คือ บริษัท ไทยประกนัชีวิต จํากัด และดวยเหตุที่แผนแมบทสถาบันการเงิน (Financial Master Plan) 
ไดสนับสนุนใหธนาคารพาณิชยสามารถใหบริการทางการเงินที่ครบวงจร (Universal Bank) อาทิ 
การอนุญาตใหธนาคารพาณิชยประกอบธุรกิจนายหนาประกันวินาศภัย และนายหนาประกันชีวิต  
ปจจุบันธนาคารพาณิชยสวนใหญจึงไดดาํเนินธุรกิจ Bancassurance ของบริษัทประกันชวีิตในเครือ 
ในการเปนนายหนาขายกรมธรรมประกันชีวิตผานสาขาของธนาคาร  อาทิ ธนาคารกรุงเทพ จับมอื
กับบริษัทกรุงเทพประกันชวีติ  ธนาคารกสิกรไทย จับมือกับบริษัทเมืองไทยประกนัชีวิต  ซ่ึงเปน
ชองทางหนึ่งที่สําคัญในการเพิ่มรายไดคาธรรมเนียมและบริการของธนาคารพาณิชย  ดังนั้น ใน
ฐานะที่ผูศึกษาเปนพนกังานอยูในธนาคารกสิกรไทย และประกันชีวิตเปนผลิตภัณฑหนึ่งที่ตอง
ดําเนินการขายใหบรรลุตามวตัถุประสงคของธนาคาร  ผูศึกษาจึงสนใจที่จะศกึษาปจจัยที่ใชในการ
ตัดสินใจซื้อประกันชวีิตของผูบริโภค ในกรุงเทพมหานคร เพื่อนาํขอมูลไปใชเปนแนวทางในการ
วางแผนและกาํหนดกลยุทธการตลาดของบริษัทประกันชีวิตใหมีประสิทธิภาพมากยิ่งขึ้น  
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วัตถุประสงคของการศึกษา 
 เพื่อศึกษาถึงปจจัยที่ใชในการตัดสินใจซื้อประกันชีวิตของผูบริโภคในกรุงเทพมหานคร 
 
ประโยชนท่ีคาดวาจะไดรับ 
 1. ทําใหทราบถึงปจจัยที่มีผลตอการตัดสินใจซื้อประกันชีวิตของผูบริโภคใน
กรุงเทพมหานคร 
 2.   สามารถนําขอมูลไปใชเปนแนวทางในการวางแผน  และกําหนดกลยุทธการตลาด
ของบริษัทประกันชีวิตใหมีประสิทธภิาพมากยิ่งขึ้น 
 
นิยามศัพทท่ีใชในการศึกษา 

 ปจจัย (Factors) หมายถึง ปจจัยสวนประสมการตลาดบริการ และปจจัยพฤติกรรมของ
ผูบริโภค ที่มีผลตอการตัดสินใจซื้อประกันชีวิต โดยปจจัยสวนประสมการตลาดบริการ ไดแก 
ปจจัยดานผลิตภัณฑ ปจจยัดานราคา ปจจัยดานการจดัจําหนาย ปจจัยดานการสงเสริมการตลาด 
ปจจัยดานบุคลากร ปจจยัดานลักษณะทางกายภาพ ปจจัยดานกระบวนการ และปจจัยดานผลิตภาพ 
สําหรับปจจัยพฤติกรรมของผูบริโภค ไดแก ความรูสึกนึกคิดของผูซ้ือ และสิ่งกระตุนที่ทําใหเกิด
ความตองการกอนแลวทําใหเกิดการตอบสนอง ส่ิงกระตุนตาง ๆ หมายถึง ส่ิงกระตุนทางการตลาด 
ทางเศรษฐกิจ ทางเทคโนโลยี ทางกฎหมาย ทางการเมือง และทางวัฒนธรรม   
 ผูเอาประกันภัย หรือ ผูทําประกันภัย (Insured or assured) หมายถึง คูสัญญาฝายที่มี
หนาที่เปดเผยความจริงอันเปนสาระสําคัญตอการพิจารณาของผูรับประกันภัย และมีหนาที่ชําระเบี้ย
ประกันภัยตามจํานวนที่ไดตกลงกันไว และเมื่อเกิดความเสียหายขึ้นกับวัตถุที่เอาประกันภัยไว ผูเอา
ประกันภัยก็มีสิทธิในการเรียกรองสินไหมทดแทนความเสียหายที่แทจริงได 
 ผูรับประกันภัย หรือ บริษัทประกันภัย (Insurer) หมายถึง คูสัญญาฝายซึ่งมีหนาที่ในการ
พิจารณาประกันภัย รับเบี้ยประกันภัย ตลอดจนชดใชคาสินไหมทดแทนใหแกผูเอาประกันภัย หรือ
ผูไดรับผลประโยชน เมื่อมีเหตุการณอยางใดอยางหนึ่งเกิดขึ้นตามที่ระบุไวในสัญญา 
 ตัวแทนประกนัชีวิต (Agent) หมายถึง ตัวแทนของบริษัทประกนัชีวิต ผูที่ไดรับ
ใบอนุญาตในการนําเสนอขายประกนัชีวิต และเปนผูซ่ึงบริษัทมอบหมายใหทําการชกัชวนใหบุคคล
ทําสัญญาประกันชีวิตกับบรษิัท 
 การประกันชวีติประเภทสามญั (Ordinary insurance) หมายถึง การประกันชีวิตประเภท
ที่มีจํานวนเงินอาประกันภัยจากลูกคาประเภทอุตสาหกรรม โดยชําระเบี้ยประกันภยัเปนรายป ราย
คร่ึงป ราย 3 เดือนหรือรายเดือน โดยอาจมีการตรวจสุขภาพหรือไมมกี็ได 
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 การขาดอาย ุ (Lapse) หมายถึง การที่ผูเอาประกันไมชําระเบี้ยประกันภยัภายใน
ระยะเวลา 30 วัน ตั้งแตวนัครบกําหนดสงเบี้ยประกนั สัญญาจะขาดอายุ และสิน้ผลบังคับตาม
เงื่อนไขที่กําหนดไว 
 การยกเลิกกรมธรรม (Cancellation) หมายถึง การสิ้นสุดของกรมธรรมโดยการบอกเลิก
สัญญาจากผูเอาประกันภัย หรือผูรับประกันภัย 
 ผูบริโภค (Consumers) หมายถึง ผูที่เปนผูตัดสินใจซื้อประกันชีวิต  
 


