
บทท่ี 2 
ทฤษฎี แนวคิด และวรรณกรรมที่เกีย่วของ 

 
การศึกษาในคร้ังนี้ เปนการศึกษาถึงความเปนไปไดของโครงการผลิตหนากากอนามัยแบบ

ฆาเช้ือแบคทีเรียและเช้ือราในอําเภอเมือง จังหวดัเชียงใหม  ในบทนี้จะแสดงรายละเอียดเกี่ยวกบั
ทฤษฎีและแนวคิด รวมท้ังทบทวนวรรณกรรมท่ีเกี่ยวของดังนี ้
 

แนวคิด และทฤษฎี  
 แนวคิดเร่ืองการศึกษาความเปนไปได (Feasibility Study) 
 การศึกษาความเปนไปไดของโครงการ เปนการศึกษาโครงการในภาพรวมท้ังหมด ซ่ึงการ
จัดทําโครงการเพ่ือใหประสบความสําเร็จตามเปาหมายที่วางไวนั้น จําเปนจะตองมีการวิเคราะห
ความเปนไปไดของโครงการในดานตางๆ ไดแก ดานการตลาด ดานเทคนิค  ดานการจัดการ และ
ดานการเงิน (ฐาปนา ฉ่ินไพศาลและคณะ,2540 : 7)  ซ่ึงผลสรุปของการศึกษาในแตละดานจะเปน
ปจจัยสําคัญในการนํามาประเมินผลและตดัสินใจวาจะลงทุนในโครงการหรือไม โดยพิจารณาท่ี
ผลตอบแทนจากการลงทุน วาคุมกับเงินลงทุนและความเส่ียงท่ีคาดวาจะเกดิข้ึนหรือไม 
 

ทฤษฎีท่ีใชในการศึกษา 
 วิธีการศึกษาความเปนไปไดในโครงการผลิตหนากากอนามัยแบบฆาเช้ือโรคประกอบดวย 
4 ดาน ดวยกนั ไดแก ดานการตลาด ดานเทคนิค ดานการจัดการ และดานการเงิน ซ่ึงทฤษฎีท่ีจะใช
ในการวิเคราะห มีดังนี้ คือ  
 
ดานการตลาด 
การวิเคราะหการแขงขันของธุรกิจ 

การวิเคราะหการแขงขันของธุรกิจ เปนส่ิงท่ีทําใหทราบถึงภาวะของธุรกิจ ซ่ึงจะเปน
ประโยชนตอการพิจารณากลยุทธขององคกร สําหรับเครื่องมือท่ีใชในการวิเคราะหการแขงขัน คือ 
ปจจัย 5 ประการ (The five force model of competition) 
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ภาพท่ี 1 แสดงปจจัย 5 ประการ (The five force model of competition) ของ Michael E. 

Potter  (Michael E. Potter  อางใน ศิริวรรณ  เสรีรัตน, 2541 : 169) 
1. ขอจํากัดในการเขาสูอุตสาหกรรมของคูแขงขันใหม (Threat of new entrants)  คือ  

แนวโนมท่ีจะมีคูแขงขันเพิ่มข้ึนในธุรกิจ เนื่องจากการเขามาของคูแขงขันใหมกอใหเกิดการแขงขัน
ท่ีรุนแรงยิ่งข้ึนคูแขงรายใหมยอมตองการสวนแบงทางการตลาดโดยการตัดสินใจเขาสูอุตสาหกรรม 
ของคูแขงขันรายใหมข้ึนอยูกบัปจจัยท่ีสําคัญ  2 ประการ คือ ตนทุนการเขาสูอุตสาหกรรมและ 
การโตตอบจากองคกรธุรกิจเดิม 

2. อํานาจตอรองของผูขายปจจยัการผลิต (Bargaining Power of Suppliers) คือ  
การที่ผูขายวัตถุดิบจะมีอํานาจการตอรองสูงได หากไมมีสินคาอ่ืนมาทดแทน หรือการมีผูขาย
วัตถุดิบนอยรายในธุรกจินั้น 

3. อํานาจตอรองของผูซ้ือ (Bargaining Power of  buyers) หากผูซ้ือมีอํานาจตอรอง 
สูง สภาวะการแขงขันจะสูง เพราะผูซ้ือสามารถตอรองราคาและเปล่ียนไปใชผลิตภณัฑของคูแขง
ได 
 

Bargaining 
power of 
buyers 

อํานาจตอรอง
ของผูซื้อ 

Bargaining 
power of 
suppliers 

อํานาจตอรอง
ของผูจําหนาย
ปจจัยการผลิต 

อุปสรรคจากผลิตภัณฑทดแทน                  Threat of substitutes product 

อุปสรรคจากคูแขงขันรายใหม                  Threat of new entrants 

4. ผลิตภัณฑทดแทน(Substitutes)  

1. คูแขงขันที่เขามาใหม  (New Entrants) 

5. การแขงขันระหวางธุรกิจ 
(Rivalry amoung existing 
Firms) 
- การแขงขันทางดานราคา (Price 
Competition)  
- นวัตกรรมดานผลิตภัณฑ  
(Product Innovation)  
- ความแตกตางดานผลิตภัณฑ  
(Product differentiation)  

2. ผูขายปจจัยการ
ผลิต (Suppliers) 

3. ผูซื้อ 
(Buyer) 
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4.  ภัยคุกคามจากสินคาหรือบริการที่ทดแทนกันได (Threat of Substitute Products  
or Services) ธุรกิจในอุตสาหกรรมหน่ึงอาจตองแขงขันกับธุรกิจในอุตสาหกรรมอ่ืนท่ีผลิตสินคาท่ี
สามารถทดแทนกันได แมอาจเปนสินคาคนละชนิด แตสามารถตอบสนองความตองการของลูกคา
ไดเหมือนกัน ทําใหเกิดขอจาํกัดในการต้ังราคาของสินคาไมใหสูงเกินไป เนื่องจากลูกคาอาจจะหนั
ไปใชสินคาทดแทนได 

5. ความรุนแรงของสภาวะการแขงขันระหวางองคกรธุรกิจท่ีอยูในอุตสาหกรรมเดียวกนั  
(Intensity of Rivalry Among Existing Competitors) คือ การแขงขันระหวางองคกรในธุรกิจ
เดียวกัน ซ่ึงความรุนแรงของสภาวะการแขงขันข้ึนอยูกับปจจัยตางๆ เชน จํานวนคูแขงขัน อัตราการ
เจริญเติบโตของอุตสาหกรรม ความแตกตางของสินคาและบริการ เปนตน 
 
ตลาดธุรกิจและพฤติกรรมผูซ้ือทางธุรกิจ  
 ตลาดธุรกิจ (Business Market) ประกอบดวยองคการทั้งหมดท่ีซ้ือสินคาหรือบริการ
สําหรับใชในการผลิตสินคาหรือบริการอ่ืนเพื่อจําหนาย ใหเชา หรือเปนปจจยัในการผลิตสําหรับ
ผลิตสินคาอ่ืน ตลาดธุรกิจยังรวมถึงการซ้ือสินคาของผูขายปลีกและผูขายสงท่ีจัดหาสินคาเพื่อการ
ขายตอหรือใหเชาเพื่อสรางกาํไรในกระบวนการซ้ือของธุรกิจ (Business buying process) ผูซ้ือ
ทางธุรกิจจะตัดสินใจวาผลิตภัณฑและบริการใดท่ีองคการจําเปนตองซ้ือ จากนั้นจึงทําการเสาะหา 
ประเมินคา และตัดสินใจเลือกตราผลิตภัณฑและผูจัดหากิจการท่ีจําหนายใหแกองคการธุรกิจอ่ืนๆ 
จําเปนตองเขาใจตลาดธุรกิจและพฤติกรรมผูซ้ือทางธุรกิจเปนอยางดีท่ีสุด โดยนักการตลาดของ
ธุรกิจโดยปกติจะติดตอกับผูซ้ือจํานวนนอยรายแตมีขนาดใหญกวานกัการตลาดของตลาดผูบริโภค 
(Philip Kotler, Gary Armstrong อางใน วารุณี ตันติวงศวาณิช และคณะ, 2546 : 87) 

โดยการศึกษาในคร้ังนี้จะพิจารณาถึง พฤติกรรมผูซ้ือทางธุรกิจ โดยคํานึงถึงประเภทของ
การซ้ือ เชน มีการซ้ือซํ้าเปนประจําซ้ือซํ้าแบบมีการปรับเปล่ียน ศึกษากระบวนการในการซ้ือ 
อิทธิพลสําคัญตอผูซ้ือ และการตัดสินใจซ้ือ  
 
การวิเคราะหสวนประสมทางการตลาด ( 4P ) ไดแก 
 - กลยุทธดานผลิตภัณฑ ( Product ) ไดแก ผลิตภัณฑหรือสินคาท่ีธุรกิจพัฒนาและผลิตข้ึน
เพื่อตอบสนองความตองการของลูกคาใหเกิดความพึงพอใจสูงสุด ซ่ึงจะรวมไปถึง ตราสินคา การ
บรรจุหีบหอ การรับประกัน คุณภาพผลิตภณัฑ  กลยุทธการตลาด  
 - กลยุทธดานราคา (Price) คือ การกําหนดมูลคาของผลิตภัณฑ โดยธุรกิจตองกําหนดราคา
ใหอยูในระดับท่ีลูกคาสามารถซ้ือได การกําหนดราคานั้นมีจุดมุงหมายเพื่อสรางความไดเปรียบ
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ทางการแขงขันในระดับท่ีธุรกิจยังคงมีกําไรและลูกคาสามารถซ้ือได ซ่ึงเปนการศึกษาเพื่อกําหนด
นโยบาย กลยทุธดานราคา เชน ราคาพื้นฐาน สวนลดการคา ระยะเวลาในการใหสินเช่ือ คาขนสง  
 - กลยุทธดานชองทางการจัดจําหนาย (Place) เปนการจัดการเกี่ยวกับการอํานวยความ
สะดวกในการซ้ือสินคาของกลุมลูกคาเปาหมายใหมีความสะดวกสบายสูงสุด ดวยการนําสินคาและ
บริการไปสงมอบใหกับลูกคาภายในเวลาท่ีตองการ ซ่ึงมีรูปแบบท่ีแตกตางกันตามลักษณะของ
สินคา พฤติกรรมของลูกคา สถานท่ีต้ังของธุรกิจ โดยจะศึกษาเสนทางการเคล่ือนยายของผลิตภัณฑ
ไปยังตลาด โดยการออกแบบชองทางการจัดจําหนายท่ีเหมาะสม กําหนดคนกลาง พิจารณาทําเล
ท่ีต้ัง ควบคุมสินคาคงเหลือ ระบบการจดัเกบ็สินคา 
 - กลยุทธดานการสงเสริมการตลาด (Promotion) คือ การกําหนดแนวทางในการส่ือสาร
ไปยังกลุมลุกคาเปาหมายเกีย่วกับสินคาและบริการ ราคา และขอมูลอ่ืนๆของสินคา โดยมุงใหเกิด
การตัดสินใจซ้ือ ดวยการศึกษาสวนประสมการสงเสริมการตลาด (Promotion Mix) ไดแก การ
โฆษณา การประชาสัมพันธ การสงเสริมการขาย การตลาดทางตรง และการใชพนักงานขาย (ศิว
ฤทธ์ิ  พงศกรรังศิลป, 2547 : 14-15) 
 
การศึกษาดานเทคนิค 
 การวิเคราะหดานเทคนิคจะบงบอกความเปนไปไดทางดานผลิตและเปนพื้นฐานในการ
คาดคะเนตนทุนของโครงการนอกจากนี้ยังชวยในการพจิารณาผลกระทบท่ีเกิดข้ึนจากทางเลือก
ทางดานเทคนคิตางๆ  ซ่ึงควรจะพิจารณาหวัขอ ดังตอไปนี้ 

 ดานคุณลักษณะของผลิตภณัฑ รวมถึงรายละเอียดคุณสมบัติทางดานกายภาพ ดานกล
ศาสตร ดานเคมี และวิธีการใชผลิตภัณฑ 

 กระบวนการผลิตโดยแสดงรายละเอียดในรูปของแผนภูมิและแสดงเหตุผลในการเลือก
ทางเลือกกระบวนการผลิตนั้น 

 การกําหนดขนาดโรงงานและตารางการผลิต รวมถึงการคาดคะเนปริมาณการผลิต การ
พิจารณาปจจัยตางๆ ท่ีมีผลตอการเร่ิมดําเนนิงาน 

 การเลือกเคร่ืองจักรอุปกรณท่ีใช และการวิเคราะหเชิงเปรียบเทียบถึงทางเลือกเคร่ืองจักร
อุปกรณในแงของตนทุน ความนาเช่ือถือ ประสิทธิภาพของเคร่ืองจักร และการบํารุงรักษา 

 การออกแบบผังโรงงาน การคาดคะเนตนทุน และการปรับปรุงท่ีดินในการกอสรางอาคาร
โรงงาน 
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 การศึกษาความสามารถในการจัดหาวัตถุดบิและส่ิงอํานวยความสะดวกพรอมท้ัง
รายละเอียดคุณสมบัติทางกายภาพและทางเคมี ปริมาณความตองการ ตนทุนในปจจุบัน
และอนาคต  

 การคาดคะเนความตองการแรงงาน พรอมท้ังจําแนกรายละเอียดแรงงานทางตรงและ
แรงงานทางออม 

 การกําหนดปริมาณและตนทุนของสวนสูญเสีย พรอมท้ังอธิบายวิธีการในการบริหารสวน
สูญเสีย โดยใหอํานาจตัดสินใจกําหนดสวนสูญเสียตามความจําเปน รวมถึงการคาดคะเน
ตนทุนการผลิตผลิตภัณฑ  (ชัยยศ  สันติวงษ,2536:11-12) 

 
การศึกษาดานการจัดการ 
 จุดประสงคหลักของการศึกษาดานการจัดการ คือ ตองการมีการจัดการท่ีมีประสิทธิภาพสูง 
ซ่ึงจะชวยใหการดําเนินงานตามโครงการน้ันๆ ประสบผลสําเร็จ เพราะการจดัการที่ดีจะชวยใหการ
ดําเนินงานตามโครงการอยางมีประสิทธิภาพ (จันทนา จันทโร และคณะ. 2540 : 61)  เพราะถึงแม
จะมีทรัพยากรที่เพียงพอ แตขาดการจัดการท่ีดี ก็มีผลทําใหโครงการดําเนินไมเปนไปตามเปาหมาย
ในแตละข้ันตอนท่ีวางไว สงผลใหการดําเนินงานตามโครงการลาชาหรือส้ินเปลืองคาใชจายมาก 
จนอาจนําความลมเหลวมาสูโครงการได โดยจะทําการศึกษาและวิเคราะหถึง ปจจยัตางๆ ในดาน
การจัดการ โดยแบงเปน 2 ระยะ (ฐาปนา  ฉ่ินไพศาลและคณะ. 2540:5-1) ดังนี้  

1. การบริหารในระยะกอนดําเนินงาน (Pre-operating period) จะเร่ิมต้ังแตการริเร่ิมใหมี 
โครงการจนถึงโครงการท่ีเร่ิมดําเนินการผลิต  ซ่ึงงานท่ีอยูในข้ันตอนนี้ประกอบดวยการเตรียมการ
ในดานตางๆท่ีเกี่ยวของกับ  

- กิจกรรมยอยในโครงการ (Project Activities) ในข้ันตอนนี้ผูวิเคราะหตองทําการแจก 
แจงงานหรือกจิกรรม เพื่อจะไดทราบวางานอะไรท่ีตองเตรียมทําบาง ซ่ึงกิจกรรมของการจัดการ
ท่ัวไป ไดแก การเตรียมการศึกษาโครงการ  การรวมกลุมผูริเร่ิมโครงการ การเลือกหรือวาจาง
ผูบริหารโครงการ การกําหนดบุคลากรที่ตองการในโครงสรางองคกร  การวาจางบุคคลหรือท่ี
ปรึกษาทางดานวิศวกรรม และการศึกษาถึงรูปแบบของการดําเนนิธุรกิจ 

- การกอสรางโครงการ (Project Construction) ซ่ึงอาจดาํเนินการกอสรางเองหรือวาจาง 
บริษัทผูรับเหมากอสราง  โดยจะตองพิจารณาปจจยัตางๆ ท่ีอาจมีผลใหการกอสรางลาชาหรือทําให
งบกอสรางบานปลายได พจิารณาถึงประเด็นเคร่ืองจักรวาจะจัดหาจากไหน ภายในหรือตางประเทศ 
ถาเปนเคร่ืองจักรในตางประเทศตองวางแผนส่ังเขามากอนลวงหนา เพื่อใหสัมพันธกับชวงเวลาใน
การกอสรางหรือไม 
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- การกําหนดระยะเวลาการดําเนินการ (Scheduling) สวนมากนิยมใชแผนภูมิของแกนท  
(Gantt Chart) มากําหนด  เพราะจะแสดงความสัมพันธระหวางกิจกรรมของโครงการกับชวงเวลา
ท่ีจะทํากจิกรรมนั้น ซ่ึงจะทําใหเหน็แผนงานและอาจนําไปใชบอกความกาวหนาของงานใน
โครงการไดอีกดวย 

2. การบริหารในระยะดําเนินงาน จะศึกษารายละเอียด ดังนี ้
- รูปแบบของหนวยงานธุรกิจ ซ่ึงสามารถทําไดหลายรูปแบบ มีท้ังกิจการเจาของคนเดียว  

หางหุนสวน หรือบริษัทจํากัด และการเลือกรูปแบบท่ีเหมาะสมกจ็ะมีผลตอความสําเร็จของธุรกิจ
ดวยโดยรูปแบบของธุรกิจแตละประเภทก็จะมีขอดีขอเสียตางกันไป  

- รูปแบบการบริหารภายใน จะประกอบดวยหนวยงานยอยๆ ซ่ึงไดมีการแบงหนาท่ีงานกัน 
อยางชัดเจน ตลอดจนกําหนดความสัมพันธระหวางหนาท่ีงานนัน้ๆไวในรูปแบบของโครงสราง
องคกร 

- บุคลากร โดยจะศึกษาในประเด็นตางๆ ดังนี้ 
- จํานวนและคุณสมบัติของบุคลากรท่ีตองการ 
- แหลงท่ีมาของบุคลากร 
- การจายคาตอบแทน 

 
การศึกษาดานการเงิน 
 เปนการนําขอมูลทางดานการเงินมาวิเคราะห เพื่อนํามาประเมินโครงการ ซ่ึงจะเปนการนํา
ขอมูลท่ีไดจากดานการตลาด ดานเทคนิค และดานการจัดการ มาคาดคะเนรายรับและตนทุนเพือ่
กระทําการตัดสินใจกระทําการตัดสินใจ   การประเมินรายไดและคาใชจายของโครงการผลิต
หนากากอนามัยแบบฆาเช้ือแบคทีเรียและเชื้อราไดแก เงินลงทุนเร่ิมแรก กระแสเงินสดรับ กระแส
เงินสดจาย และการคํานวณผลตอบแทนจากการดําเนนิงาน โดยมีเคร่ืองมือท่ีใชในการวิเคราะห 
ดังนี ้

1. ระยะเวลาคืนทุน ( Payback Period : PB) คือ ระยะเวลาท่ีกระแสเงินสดสุทธิจาก 
การดําเนนิงานชดเชยเงินลงทุนเร่ิมแรกหมดพอดี โดยคํานวณไดจากสูตร 

        ระยะเวลาคืนทุน   =  จํานวนปกอนคืนทุน +  กระแสเงินสดสวนท่ีเหลือ 
                           กระแสเงินสดท้ังป 
 

2. มูลคาปจจุบันสุทธิ ( Net Present Value: NPV) คือ การคิดมูลคาปจจุบันของกระแส 
เงินสดสุทธิท้ังหมด (ท้ังกระแสเงินสดออกและเงินสดเขา)  และดูวากระแสเงินสดสุทธิเปนจํานวน
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เทาใด ถากระแสเงินสดเขาสุทธิสูงกวากระแสเงินสดออก จะพบวา NPV เปนบวก หมายถึง 
ผลประโยชนในอนาคตคิดมูลคาปจจุบันแลวมีคามากกวาเงินลงทุน นัน่คือ การลงทุนในโครงการ
นั้นไดรับผลตอบแทนคุมกับการลงทุนนั่นเอง โดยคํานวณไดจากสูตร 

                 NPV =  
( ) 0

1=t k+1
C

Bn

t
t −∑  

  
      โดยท่ี Bt    = กระแสเงินสดรับสุทธิรายป ต้ังแตปลายปท่ี 1 ถึงปท่ี n 
    k     = อัตราลดคา 
   C0   = เงินจายลงทุนตอนเร่ิมโครงการ 

                          ∑
t=1

n

 = ผลบวกของ........ต้ังแตปลายปท่ี 1 ถึงปท่ี n 

 
3. อัตราผลตอบแทนภายในโครงการ (Internal Rate of  Return : IRR ) คือ อัตราลด 

คาท่ีทําใหมูลคาปจจุบันสุทธิของกระแสเงินสดสุทธิตลอดอายุโครงการ เทากับมูลคาปจจุบันสุทธิ
ของเงินจายลงทุนตอนเร่ิมโครงการ (จันทนา จันทโร และคณะ, 2540 : 138) โดยคํานวณไดจากสูตร 

      C0 = ( )∑
n

=t
t

t

IRR+
B

1 1  

  โดยท่ี Bt  = กระแสเงินสดรับสุทธิรายป ต้ังแตปลายปท่ี 1 ถึงปท่ี n 
             IRR  = อัตราลดคา 
              C0  = เงินจายลงทุนตอนเร่ิมโครงการ 

           ∑
t=1

n

= ผลบวกของ........ต้ังแตปลายปท่ี 1 ถึงปท่ี n 

 
4. การวิเคราะหจดุคุมทุน (Break-even analysis) เปนเทคนิคท่ีใชในการศึกษา 

ความสัมพันธระหวางคาใชจายคงท่ี คาใชจายผันแปรและกําไร ซ่ึงเปนวิธีการหนึ่งของรูปแบบของ
การวางแผนกาํไร โดยจุดคุมทุนจะหมายถึงจุด ณ ระดบัการดําเนนิงานของธุรกิจท่ีปริมาณการผลิต
และขายมีผลทําใหธุรกิจมีรายไดเทากับคาใชจายรวม หรือ หมายถึงจุด ณ ระดับการดําเนินงานของ
ธุรกิจท่ีไมกําไรหรือขาดทุน (ฐาปนา ฉ่ินไพศาลและคณะ ,2540 : 8-18) คํานวณไดจากสูตร 
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Q =             F 
               P – V 
 

  โดยท่ี Q =  ปริมาณการขาย ณ จดุคุมทุน 
   F = ตนทุนคงท่ี 
   P = ราคาขายตอหนวย 
   V = ตนทุนผันแปรตอหนวย 
 

5. การวิเคราะหความไว (Sensitivity Analysis) เปนการวเิคราะหดวูาสถานการณ 
ทางดานการเงินของโครงการมีการเปล่ียนแปลงไปอยางไรบาง ถามีการเปล่ียนแปลง ท่ีจะมี
ผลกระทบตอโครงการ เชน ราคาสินคาอาจตองขายในราคาท่ีตํ่ากวาท่ีคาดคะเนไว หรือราคา
วัตถุดิบท่ีใชในการผลิตเพิ่มข้ึน เปนตน ซ่ึงจะมีผลกระทบโดยตรงตอโครงการ ทําใหผลตอบแทน
และจุดคุมทุนของโครงการเปล่ียนไป จึงตองทําการวิเคราะหความไว ซ่ึงผลการวิเคราะหจะแสดง
ใหเห็นวาโครงการมีความคลองตัว และสามารถทนตอการเส่ียงไดมากนอยเพยีงใด  

โดยจะทําการวิเคราะหโดยดําเนินตามข้ันตอนเหมือนกบัการวิเคราะหดานการเงินของ
โครงการ โดยสมมุติใหมีการเปล่ียนแปลงตางๆแลวคํานวณผลตอบแทนท่ีโครงการจะไดรับใหมใน
ดานตางๆ เชน อัตราผลตอบแทนการลงทุน ระยะเวลาคืนทุน มูลคาปจจุบันสุทธิ เปนตน (จันทนา 
จันทโร และคณะ, 2540 : 108) 

 
เอกสารและงานวิจัยท่ีเก่ียวของ 

นงเยาว  มัทนพันธ (2541) ศึกษาความเปนไปไดในการลงทุนโรงงานผลิตน้ําเกลือใน
จังหวดัเชียงใหม โดยมีกลุมลูกคาเปาหมายเปนโรงพยาบาลตางๆท้ังของรัฐและเอกชนใน 12 
จังหวดัภาคเหนือตอนบน ซ่ึงคาดวาแนวโนมของตลาดและอุปสงคของน้ําเกลือใน 12 จังหวดั
ภาคเหนือตอนบนมีอัตราการขยายตัวเพิ่มมากข้ึนถึงรอยละ 15 ตอป โดยเลือกลงทุนในจังหวัด
เชียงใหมเนื่องจากมีความสะดวกในการขนสงและอยูใกลนิคมอุสาหกรรมลําพูนซ่ึงมี
สาธารณูปโภคพื้นฐานรองรับ ซ่ึงจากการศึกษาในดานการตลาด ดานเทคนิคและดานการเงิน พบวา
โครงการมีการผลิตเทากับปริมาณท่ีจําหนาย สามารถจัดหาวัตถุดิบไดจากภายในประเทศ มีการ
ลงทุนในโครงการท่ี 29.44 ลานบาท สามารถคืนทุนไดในเวลา  1 ป 10 เดือน 23 วัน มีมูลคาปจจุบัน
สุทธิเปนบวก เทากับ 13,885,270 บาท โดยใชอัตราลดคาท่ีรอยละ 17.75 มีอัตราผลตอบแทนจาก
การลงทุน รอยละ 50.70 ซ่ึงแสดงใหเห็นวาโรงงานมีความเปนไปไดและใหผลตอบแทนท่ีนาพอใจ 
จึงเปนโครงการท่ีควรจะตัดสินใจลงทุน  
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อัจฉรี  ศรีไชยวงศ (2546) ศึกษาความคิดเห็นของผูซ้ือและผูใชผาปดจมูกในจังหวัด
เชียงใหมตอผาปดจมูกใยสังเคราะห  พบวาผูใชผาปดปากปดจมูกใหความสําคัญตอคุณสมบัติของ
ผาปดจมูกใยสังเคราะหในระดับปานกลาง โดยผูใชจะใหความสําคัญกับการใชงานงาย การกรอง
ฝุนละออง เช้ือโรค และแบคทีเรีย และการปองกันฝุนละอองและควันพษิไดดี ตามลําดับ ซ่ึง
การศึกษาจากผูตอบแบบสอบถามท่ีอยูในโรงพยาบาล พบวาปญหาท่ีเจอ คือ คุณภาพของผลิตภัณฑ
ไมไดมาตรฐาน สวนปญหาที่พบในกลุมอุตสาหกรรม คือ มีแบบใหเลือกนอย แตปญหาท่ีมีตอผา
ปดปากปดจมูกโดยท่ัวไปทีไ่มใชใยสังเคราะห ท่ีพบเปนลําดับแรก คือ ปองกันฝุนละอองหรือ
สารพิษไดไมดีเทาท่ีควร ในสวนของผูซ้ือนั้นจะใหความสําคัญในเร่ืองราคาและการสงเสริม
การตลาดเปนหลักแลวถึงจะมองดานคุณสมบัติของผลิตภัณฑ 
  


