
บทที่ 5 
สรุปผลการศึกษาและขอเสนอแนะ 

 
5.1 สรุปผลการศึกษา 
 

การศึกษานี้มีวัตถุประสงคเพื่อศึกษาถึงขอมูลการทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจและ
ความพึงพอใจที่ผูทําประกันภัยมีตอบริษัท ผูใหขอมูลในการศึกษาวิจัยคร้ังนี้ คือ ผูทําประกันภัย
รถยนตภาคบังคับ (พ.ร.บ.) ท่ีมาชําระภาษีรถยนตประจําปท่ีสํานักงานขนสงจังหวัดเชียงใหมแหงท่ี 
2 เลขท่ี 192 หมูท่ี 7 ถ.เชียงใหม-ฮอด ต.แมเหียะ อ.เมือง จ.เชียงใหม โดยศึกษาจากกลุมตัวอยางท่ีให
ขอมูลจํานวน 300 คน ผูวิจัยไดทําการรวบรวมขอมูลและนํามาวิเคราะหโดยใชสถิติพรรณนา เพื่อ
อธิบายถึงพฤติกรรมการทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจและความพึงพอใจท่ีผูทําประกันภัยมีตอ
บริษัท และไดใชแบบจําลองโลจิท (Logit Model) เปนเคร่ืองมือในการศึกษาถึงปจจัยท่ีมีอิทธิพลตอ
อุปสงคการทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจในจังหวัดเชียงใหม ซ่ึงผลการศึกษาสรุปไดดังตอไปนี้ 

 
จากการสํารวจขอมูลพบท่ัวไปและขอมูลการทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจของกลุม

ตัวอยางท้ัง 300 ราย ซ่ึงเปนผูท่ีทําประกันภัยรถยนตภาคบังคับ (พ.ร.บ.) อยางเดียว 206 ราย และเปนผู
ท่ีทําประกันภัยรถยนตภาคบังคับ (พ.ร.บ.) และภาคสมัครใจ (ประเภท 1-3) 94 ราย ซ่ึงจากการสํารวจ
ขอมูลพบวาสาเหตุหลักท่ีไมทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจ เพราะสวนใหญเห็นวาคาเบ้ีย
ประกันภัยภาคสมัครใจแพงเกินไป สวนสาเหตุหลักท่ีทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจดวยเพราะ
สวนใหญเห็นวาเปนหลักประกันท่ีสามารถชวยบรรเทาความเสียหายหรือความเดือดรอนเม่ือเกิด
อุบัติเหตุข้ึนจากการไดรับการชดใชคาสินไหมทดแทนจํานวน โดยกลุมตัวอยางสวนใหญท่ีทํา
ประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจเปนผูท่ีอยูในสถานภาพสมรส  มีระดับการศึกษาสูงกวาระดับปริญญา
ตรี ประกอบอาชีพธุรกิจสวนตัว มีรายไดตอเดือน 20,001 บาท ขึ้นไป และมีประสบการณการขับข่ี
รถยนตต้ังแต 0-10 ป  

 
 ขอมูลการทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจจากการสํารวจกลุมตัวอยางท่ีทําประกันภัยภาค
สมัครใจ จํานวน 94 ราย สวนใหญทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจโดยติดตอกับบริษัทประกันภัย
โดยตรง เนื่องจากเห็นวาบริษัทประกันภัยมีความม่ันคงเช่ือถือได ซ่ึงมีจํานวนรถยนตท้ังหมด 1 คัน 
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โดยทําประกันภัยสําหรับรถยนตนั่งสวนบุคลไมเกิน 7 คน (รถเกง/4 ประตูจดเกง) เปนรถยนตยี่หอ 
TOYOTA โดยทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจประเภท 1 มีคาเบ้ียประกันภัยเฉล่ีย 13,950 บาทตอ
ป และทําประกันภัยกับบริษัท วิริยะประกันภัย  
 

การศึกษาถึงระดับความพึงพอใจของผูทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจท่ีมีตอการบริการ
ในดานตางๆ ของบริษัทประกันภัย พบวา ดานการบริการที่กลุมตัวอยางมีความพึงพอใจในระดับ
มากอันดับ 1 ไดแก การใหบริการของพนักงานบริษัทประกันภัย ตัวแทน/บริษัทนายหนาประกันภัย 
และเง่ือนไขความคุมครอง สวนความพึงพอใจในระดับมากอันดับ 2 ไดแก บริษัทประกันภัย 
คุณภาพของอูซอม อัตราคาเบ้ียประกันภัย และนโยบายดานการเงิน สวนดานการบริการท่ีกลุม
ตัวอยางมีความพึงพอใจในระดับปานกลางไดแก สินไหมทดแทน 
   
 ผลการศึกษาปจจัยท่ีมีผลตอการทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจในจังหวัดเชียงใหม 
พบวา จากตัวแปรท่ีทําการศึกษา 6 ตัวแปร มีตัวแปร 4 ตัวแปร ท่ีมีนัยสําคัญทางสถิติและสามารถ
นําไปอธิบายผลได ไดแก การศึกษาระดับปริญญาตรี/เทียบเทา ข้ึนไป (EDU) รายได (INCOME) 
อาชีพขาราชการหรือรัฐวิสาหกิจ (GOV) และประสบการณการขับข่ีรถยนต (EXP)  
 

ผลการวิเคราะหหนวยสุดทาย (Marginal effects) พบวา ประชากรในจังหวัดเชียงใหมมี
โอกาสความนาจะเปนสูงข้ึนอยางมีนัยสําคัญทางสถิติท่ีจะทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจ ถา
ประชากรในจังหวัดเชียงใหม มีการศึกษาท่ีสูงข้ึน มีรายไดตอเดือนเพิ่มข้ึน และมีประสบการณการ
ขับข่ีรถยนตมากข้ึน ซ่ึงปจจัยดังกลาวเปนไปตามสมมติฐานท่ีต้ังไว สวนปจจัยดานอาชีพขาราชการ/ 
รัฐวิสาหกิจไมเปนไปตามสมมติฐานที่ต้ังไว กลาวคือ ถาประชากรในจังหวัดเชียงใหมมีผูประกอบ
อาชีพขาราชการ/ รัฐวิสาหกิจเพิ่มข้ึนมีแนวโนมท่ีจะทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจลดลงอาจ
เปนเพราะไดรับสวัสดิการการรักษาพยาบาลท่ีดีกวาอาชีพอ่ืนๆ อยูแลว 
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5.2  ขอเสนอแนะ 
 

 ผลการศึกษาในคร้ังนี้ โดยภาพรวมทําใหทราบวา ปจจัยท่ีมีอิทธิพลตอการตัดสินใจทํา
ประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจในจังหวัดเชียงใหม ทําใหทราบถึงสาเหตุแหงความพึงพอใจและ
ความคาดหวังท่ีจะไดรับจากบริษัทผูรับประกันภัยของผูทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจใน
จังหวัดเชียงใหม โดยสามารถนําผลการศึกษานี้เปนแนวทางเพื่อพัฒนาและสงเสริมการขยายงาน
ดานการประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจของบริษัทประกันภัย 
 

1.  จากการศึกษาขอมูลโดยท่ัวไปและปจจัยท่ีมีผลตอการทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจ
นั้น บริษัทประกันภัยสามารถนําขอมูลท่ีไดไปทําการตลาดใหตรงกับกลุมลูกคาเปาหมายมากขึ้น 
โดยเฉพาะกลุมผูท่ีมีการศึกษาระดับปริญญาตรี/ เทียบเทา ข้ึนไป เนื่องจากเม่ือกลุมลูกคามีการศึกษา
ท่ีสูงข้ึนก็จะทําประกันภัยมากข้ึน เพราะมีความรูความเขาใจและเห็นประโยชนของการประกันภัย
มากกวากลุมผูท่ีมีการศึกษานอย เปนกลุมผูท่ีมีรายไดตอเดือน 20,001 บาท ข้ึนไป เนื่องจากเม่ือกลุม
ลูกคามีรายไดเพิ่มข้ึนก็จะทําประกันภัยมากข้ึน ซ่ึงเห็นวาการประกันภัยเปนสินคาปกติเพราะมี
ความสามารถชําระคาเบ้ียประกันภัยมากกวาผูท่ีมีรายไดนอย และเปนกลุมผูท่ีมีประสบการณการ
ขับข่ีรถยนตนอยกวา 5 ป เนื่องจากลูกคากลุมนี้มีประสบการณการขับข่ีรถยนตนอยจึงผูท่ีมีอายุนอย
ดวยและอยูในวัยเร่ิมทํางานมีรายไดพอท่ีจะสามารถทําประกันภัยเพื่อยกระดับคุณภาพชีวิตใหดีข้ึน 
 
 2.  ผลการศึกษาถึงระดับความพึงพอใจของผูทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจท่ีมีตอการ
บริการในดานตางๆ ของบริษัทประกันภัย พบวา ดานการบริการที่กลุมตัวอยางมีความพึงพอใจใน
ระดับมากอันดับ 1 ไดแก การใหบริการของพนักงานบริษัทประกันภัย ตัวแทน/บริษัทนายหนา
ประกันภัย และเง่ือนไขความคุมครอง สวนความพึงพอใจในระดับมากอันดับ 2 ไดแก บริษัท
ประกันภัย คุณภาพของอูซอม อัตราคาเบ้ียประกันภัย และนโยบายดานการเงิน สวนดานการบริการ
ท่ีกลุมตัวอยางมีความพึงพอใจในระดับปานกลางไดแก สินไหมทดแทน ดังนั้น บริษัทประกันภัย
จะตองพยายามทําใหผูทําประกันภัยเกิดความประทับใจจากระดับปานกลางใหถึงระดับดีท่ีสุด
โดยเฉพาะดานสินไหมทดแทนซ่ึงบริษัทประกันภัยจะตองพยายามเสริมสรางใหมีฐานะการเงินท่ี
เขมแข็ง ม่ันคง มีสภาพคลองท่ีดี  เพื่อท่ีจะสามารถชดใชคาสินไหมทดแทนท่ีเปนภาระผูกพันตาม
สัญญาประกันภัยใหกับผูเอาประกันภัย  หรือประชาชนผูไดรับความเดือดรอนเสียหาย  ซ่ึงเปนผูมี
สิทธิประโยชนตามสัญญาประกันภัยไดอยางรวดเร็ว  ถูกตอง  จะทําใหบริษัทประกันภัยเปนท่ี
ยอมรับของประชาชนมากยิ่งข้ึน  รวมถึงการพัฒนาบริการที่มีใหเกิดประสิทธิภาพมากข้ึน  เนือ่งจาก
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การบริการน้ันเปนปจจัยสําคัญท่ีทําใหผูบริโภคตัดสินใจในการทําประกันภัยรถยนตโดยเฉพาะ
บริการหลังการขาย (After Sale Services) ใหเปนท่ีพึงพอใจของผูบริโภคมากท่ีสุด โดยเม่ือเกิด
อุบัติเหตุใหสงเจาหนาท่ีไปถึงท่ีเกิดดวยความรวดเร็ว  พรอมท้ังปฏิบัติงานดวยความสุภาพท้ังตอ
ลูกคาและคูกรณี  มีการจัดระดับลูกคา  เพื่อสะดวกตอการจัดวิธีการดําเนินการเพ่ือจูงใจลูกคาในแต
ละกลุมไดอยางถูกตอง  เชน  ลูกคาระดับบนควรจูงใจโดยการใหการบริการที่ประทับใจเพื่อเกิด
ทัศนคติท่ีดีตอบริษัทและการทําประกันภัยรถยนต  มีการติดตามผลหลังการขายอยางใกลชิด  สวน
ลูกคาระดับปานกลางถึงระดับลาง  ใชวิธีการใหสวนลดเปนตัวเงินใหเห็นเดนชัดควบคูไปกับการ
ใหบริการและการติดตามผลหลังการขายอยางใกลชิด  เม่ือลูกคาประสบอุบัติเหตุ  มีการติดตามผล
การซอมรถยนตอยางสมํ่าเสมอ การติดตอกับอูซอมรถยนต  ควรมีการทําขอตกลงกับอูถึงคุณภาพ
และมาตรฐานในการซอมรถยนต  เพื่อใหผูบริโภคเกิดความไววางใจ  และบริษัทควรมีการจัดระบบ
ในการชําระหนี้ในการซอมรถยนตตออูท่ีใหบริการใหเปนมาตรฐาน  เพื่อท่ีจะไดเกิดความเชื่อใจ  
และเต็มใจท่ีจะใหบริการแกลูกคาของบริษัทประกันภัย 
 
  3. สําหรับผูท่ีไมทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจ จากการสํารวจขอมูลพบวาสาเหตุหลักท่ี
ไมทําประกันภัยรถยนตภาคสมัครใจ เพราะสวนใหญเห็นวาคาเบ้ียประกันภัยภาคสมัครใจแพง
เกินไป ดังนั้นบริษัทประกันภัยควรมีการใหปรับปรุงคาเบ้ียประกันใหถูกลงใหกับลูกคากลุมนี้และ
ใหมีการใหผอนชําระคาเบ้ียไดดวย รวมไปถึงใหบริการดานขอมูลขาวสารท่ีเปนประโยชนกับผูเอา
ประกันภัย มีการโฆษณา  ประชาสัมพันธอยางตอเนื่อง  เพื่อใหประชาชนท่ัวไปมีความรูเร่ือง
ประกันภัยและเห็นความสําคัญของการทําประกันภัย นอกจากนี้บริษัทประกันภัยควรจะมีการสราง
ภาพลักษณใหกับตนเองเพ่ือใหเกิดการยอมรับและไววางใจจากผูบริโภค  ควรมีการจัดกิจกรรม
สาธารณประโยชน  เขารวมกับโครงการตาง ๆ  เชน  โครงการเมาไมขับ 
 
 

 
 
 


