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บทคัดยอ

การศึกษาคร้ังน้ีมี 4 วัตถุประสงค คือ 1) เพื่อศึกษากระบวนการคานํ้ามันต้ังแตวัตถุดิบไป
จนถึงผูบริโภคนํ้ามันในอําเภอเมือง จังหวัดเชียงใหม 2) เพื่อศึกษาผลกระทบจากความผันผวนของ
ราคานํ้ามันตอธุรกิจสถานีบริการนํ้ามัน ในอําเภอเมือง จังหวัดเชียงใหม 3) เพื่อศึกษาวิธีการดําเนิน
ธุรกิจสถานีบริการนํ้ามันของผูใหบริการสถานีบริการนํ้ามัน ในอําเภอเมือง จังหวัดเชียงใหม ภายใต
สถานการณที่ราคานํ้ามันมีความผันผวน และ 4) เพื่อศึกษาปญหาและอุปสรรค ในการดําเนินธุรกิจ
สถานีบริการนํ้ามัน ในอําเภอเมืองจังหวัดเชียงใหม

ขอมูลที่ใชในการศึกษาเปนขอมูลปฐมภูมิที่ เก็บรวบรวมจากการสัมภาษณโดยใช
แบบสอบถามกับกลุมตัวอยาง จาก ผูประกอบการสถานีบริการนํ้ามัน จํานวน 11 รายแบงเปน
สถานีบริการนํ้ามัน ปตท. จํานวน 5 ราย สถานีบริการนํ้ามันเอสโซ และบางจาก ยี่หอละ 2 ราย  และ
สถานีบริการนํ้ามันเชลลและเซฟรอน ยี่หอละ 1 ราย การวิเคราะหขอมูลใชสถิติเชิงพรรณนา

ผลการศึกษาลักษณะทั่วไปของกลุมตัวอยางผูประกอบการสถานีบริการนํ้ามันเปนเพศ
ชาย มีอายุระหวาง 46-50 ป จบการศึกษาสูงสุดในระดับปริญญาตรี มีแทนนํ้ามันนํ้ามัน 1 – 4 แทน
และมีหัวจายนํ้ามัน มากกวา 10 หัวจายขึ้นไป และในบริเวณสถานีบริการนํ้ามันไมมีการเชาบริการ
ลางอัดฉีด รานสะดวกซื้อ/มินิมารท รานจําหนายกาแฟ และรานอาหาร แตมีศูนยบริการเปลี่ยนถาย
นํ้ามันเคร่ือง  และตู ATM มีพนักงาน 10 – 15 คน และผูประกอบการสถานีบริการนํ้ามันสวนใหญ
คิดวาราคานํ้ามันมีราคาเพิ่มขึ้นเมื่อเทียบกับป พ.ศ. 2553

ผลการศึกษาผลกระทบในการดําเนินธุรกิจสถานีบริการนํ้ามันเมื่อราคานํ้ามันที่เพิ่ม
สูงขึ้นของผูประกอบการสถานีบริการนํ้ามันในอําเภอเมืองจังหวัดเชียงใหม พบวา การขนสงนํ้ามัน
สวนใหญขนสงโดยรถบรรทุกนํ้ามันของตนเอง คาขนสงเฉลี่ย 0.60-0.65 บาท/ลิตร เสนทางการ
ลําเลียงนํ้ามัน จากโรงกลั่นสงมาทางทอรับนํ้ามันถึงปลายทอที่ บางปะอิน และลําลูกกา รถบรรทุก
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นํ้ามันเขาไปรับจากปลายทอแลวสงตอสถานีบริการในจังหวัดเชียงใหม ราคานํ้ามันที่เพิ่มสูงขึ้น
สงผลใหคาขนสงนํ้ามันเพิ่มขึ้นตามไปดวย ราคานํ้ามันแตละชนิดโดยเฉลี่ยในป 2553 เทียบกับป
2554เพิ่มขึ้น เรียงตามลําดับไดแก นํ้ามันเบนซิน 91 นํ้ามันแกสโซฮอล 91 นํ้ามันไบโอดีเชล นํ้ามัน
แกสโซฮอล 95 และนํ้ามันดีเชล เพิ่มขึ้น นอยที่สุด ปริมาณการขายนํ้ามันโดยเฉลี่ยในป 2553 เทียบ
กับป 2554 ในชวงระยะเวลาเดียวกันของสถานีบริการนํ้ามันแหงหน่ึง พบวา ปริมาณขายนํ้ามันรวม
ลดลงรอยละ 7.64 สงผลใหสถานีบริการนํ้ามันมีรายไดลดลง ปริมาณกําไรลดลง แตสัดสวนของ
กําไรตอรายไดยังไมมีความแตกตางมากนัก สถานีบริการนํ้ามันบางแหงประสบปญหาขาดสภาพ
คลองทางการเงินเปนบางคร้ัง

ผลศึกษาวิธีการดําเนินธุรกิจสถานีบริการนํ้ามันเมื่อราคานํ้ามันมีความผันผวน สวนใหญ
สถานีบริการนํ้ามันจะมีขอตกลงสัญญากับบริษัทแม ไมสามารถดําเนินการหาแหลงนํ้ามันขายสง
ราคาถูกจากแหลงตางๆ ได การลดตนทุนการดําเนินการอ่ืนๆ เชน ลดปริมาณจํานวนแรงงานลง
เปลี่ยนแปลงเวลาเปดปดจากเดิม และลดตนทุนโดยการงดของแจกของแถม และลดสวนลดใหกับ
ลูกคาที่มีการเติมเครดิต สถานีบริการสวนใหญคิดวามีบริการที่ดีอยูแลว ถาสถานีบริการมีบริเวณ
พื้นที่มากก็จะมีบริการเสริมที่ครบวงจรไดแตถามีพื้นที่จํากัด ก็ไมสามารถเพิ่มบริการในสวนน้ีได
การใหของแถมและสวนลดนิยมแถมนํ้าด่ืม และมีของแถมตามโปรโมชั่นที่บริษัทแมโฆษณา
แผนการดําเนินการธุรกิจในระยะยาว ถาสถานีที่มีสัญญากับบริษัทแมในระย ะยาว และมีผลการ
ดําเนินกิจการดี จะมีแผนเพิ่มขนาดของสถานีบริการ เพราะปจจุบันผลิตภัณฑนํ้ามันเชื้อเพลิงมีหลาย
ชนิด เพื่อตอบสนองความตองการของลูกคา สวนสถานีบริการนํ้ามันที่กิจการซบเซาก็จะเลิกกิจการ
หากหมดสัญญา
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Abstract

This study had four objectives as follows: 1) to study the oil trade process from the raw
materials or oil itself to the consumers in Mueang Chiang Mai District, Chiang Mai Province, 20
to examine the impact of oil price fluctuation on gas station service in the district, 3) to
investigate the operation methods of gas station owners under the situation of oil price fluctuation
and 4) to assess the problems and obstacles in operating a gas station service business in Mueang
District of Chiang Mai Province.

The primary data was collected by interviewing a sample group using a questionnaire
comprising 11 gas station owners: 5 of PTT gas stations and 2 each from those operating gas
station services of Esso and Bangchak and 1 each of Shell and Chevron.  The data was analyzed
using descriptive statistics.

The study on the general information of the sample group of gas station owners
revealed that all of them were male aged between 46-50 years, with a maximum education of an
undergraduate level.  The gas stations had 1-4 metered gas pumps or platforms and more than ten
gas nozzles.  The space around the gas stations had not been rented for such services as car
washing, convenience stores/minimarts, coffee shops and food shops.  However, there were
available such services as an oil change service center and ATM machines with 10-15 workers.
Most of the gas station owners said oil prices were higher compared to those of 2010.

The study of the impact of oil prices on gas station services in Mueang District of
Chiang Mai province indicated that oil was transported by the gas station owners’ trucks at an
average transportation cost of 0.60 – 0.65 Baht/liter.  The transportation route was from the oil
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refinery through oil pipes which ended at Bang Pa-in and Lam Luk Ka. Oil was then transported
to oil tanker trucks and delivered to Chiang Mai.  Increasing the price of oil made transportation
cost increase accordingly.  On average, the price of each type of petroleum products from 2010 to
2011 increased: benzene 91, gasohol 91, biodiesel, gasohol 95, and diesel respectively; the price
of diesel increased the least of all.  Sales statistics of a gas station from 2010 – 2011 of the same
period showed that the quantity of oil sales decreased around 7.64%.  So, the income of the gas
stations decreased.  Although profit dropped, the ratio of profit and income was not much
different.  However, some gas station owners suffered money shortage from time to time.

Investigation of the operation of the gas station service business during the oil price
situation showed that most gas stations had contract with the parent company and when the parent
company could not find oil sources for cheaper prices, the gas stations had to look for other
means to reduce operation expenses.  These were such means as cutting down the number of
workers, changing operation time, reducing cost by stopping giving complimentary items and
cutting down on giving discounts to customers.  Most of the gas station owners felt they provided
good service.  But if the gas stations had a large space, they could add more supplemental
services to make it a full service cycle.  If not, they could opt for giving some complementary
items or discounts, which mainly were drinking water bottles or whatever the parent company
offered as part of their promotion advertisements.  Regarding the long range plans for the
businesses, if the contract with the parent company covered a long period while the business
outcome was good, they could plan for expanding the service stations especially currently there
were many kinds of oil to serve the customers’ needs.  As for the oil stations whose business
declined, they could plan to quit when the contract was terminated.


