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บทที่ 1 
บทนํา 

 
1.1 ที่มาและความสําคัญของปญหา 

 

การดํารงชีวิตในปจจุบัน ปจจัยหลัก คือ รายไดจะตองเพียงพอสําหรับเปนคาใชจายในการ

อุปโภค บริโภค และคาใชจายที่จําเปนอ่ืนๆ สําหรับครอบครัว เชน การศึกษา คาใชจายสําหรับยาม

เจ็บปวย ทุพพลภาพ หรือ ยามชรา ชีวิตมนุษยทุกคนยอมจะตองไดพบกับความเส่ียงภัยและความ

ไมแนนอน รวมถึงการสูญเสียความสามารถในการหารายไดในการเล้ียงชีพ อันไดแก อุปสรรค

สําคัญ 5 ประการ ไดแก 

1. การออกจากงานโดยกะทันหัน 

2. อายุที่มากข้ึนเมื่อพนจากวัยทํางาน และมีรายจายในยามชราที่เพิ่มสูงข้ึน 

3. ความเส่ียงตอการการเกิดทุพพลภาพหรือพิการ ทําใหไมสามารถทํางานหาเงิน 

เล้ียงชีพได 

4. ความเส่ียงตอการเสียชีวิตและทรัพยสิน ของครอบครัว 

5. การเจ็บปวยดวยโรคราย ภัยพิบัติ อันจะนํามาซ่ึงภาระคารักษาพยาบาล 

การสรางหลักประกันที่มั่นคงแกชีวิต ทรัพยสิน เปนเร่ืองที่มีความสําคัญมากยิ่งข้ึนทุกวัน ซึ่ง

ทางเลือกหน่ึงที่จะชวยบรรเทาความเดือดรอนนั้นได คือ การทําประกันชีวิต แมวายังมีประชาชน

บางสวนยังคงเห็นวาการประกันภัยและประกันชีวิตยังเปนส่ิงที่ไมจําเปนและคิดวาประโยชนจาก

การทําประกันภัยและประกันชีวิตไมคุมกับเบ้ียประกันที่เสียไป การมีชีวิตที่ปราศจากสุขภาพและ

อนามัยที่สมบูรณ และการมีสภาพจิตใจที่ไมปกติ สงผลตอการพัฒนาทางเศรษฐกิจและสังคมของ

ประเทศ จากสถิติการเสียชีวิตดวยโรครายในประเทศไทย ของกระทรวงสาธารณสุข ในป พ.ศ.

2552 พบวา คนไทยเสียชีวิตดวยโรคหัวใจเปนอันดับ 1 นับวันจะพบวาจํานวนผูปวยที่เปนโรคราย

เหลานี้กําลังเพิ่มข้ึนส่ิงที่ตามมา คือ คาใชจายในการรักษาพยาบาลที่สูง เกิดเปนปญหาหนี้สิน

ครัวเรือนตามมาในท่ีสุด ธุรกิจการประกันภัยและประกันชีวิต จึงเปนธุรกิจที่มีการเจริญเติบโต

อยางตอเนื่อง ตลอดระยะเวลา 10 ป ที่ผานมา สาเหตุเพราะความเส่ียงตางๆ ไดแก ภัยธรรมชาติ

โรคภัยไขเจ็บ ภาวะโลกรอน ปญหามลพิษและส่ิงแวดลอม ความเสี่ยงของภาคธุรกิจและการเงิน 
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รวมไปถึงความไมแนนอนของระบบเศรษฐกิจที่เพิ่มมากข้ึนจากระบบทุนนิยม ในศตวรรษที่ 20 

ประชาชนจึงเร่ิมต่ืนตัวและใหความสําคัญตอการประกันภัยมากยิ่งข้ึน เพื่อปองกันความไมแนนอน

ที่จะเกิดข้ึนทั้งตอชีวิตและทรัพยสิน ไมวาจะเปนบุคคล นิติบุคคล บริษัท หางราน ยอมตองเผชิญ

กับความเส่ียงตางๆ มากมาย 

ปจจุบันชองทางหนึ่งที่เปนการเขาถึงธุรกิจการประกันชีวิตที่กําลังเติบโตและมีการแขงขัน

สูง ก็คือ ชองทางการจัดจําหนายผลิตภัณฑประกันชีวิตผานทางสถาบันการเงิน ซึ่งก็คือ ธนาคาร

พาณิชย โดยที่การประกอบธุรกิจธนาคารพาณิชยในปจจุบันมีการแขงขันที่สูงมาก ธนาคาร

พาณิชยแตละแหงตางมุงนํากลยุทธตางๆ ออกมาใชเพื่อแยงชิงโอกาสและความไดเปรียบ และชวง

ชิงลูกคา ใหไดมากที่สุดเทาที่จะทําได  เนื่องจากธุรกิจธนาคารเปนธุรกิจประเภทบริการ ดังนั้น 

ผลิตภัณฑ (Product) ของธนาคารแตละแหงจึงไมไดมีความแตกตางกันมากนักและยังสามารถ

ลอกเลียนแบบกันไดตลอดเวลาในเวลาอันรวดเร็ว แตที่แตกตางกันก็คือ การใหบริการและความ

สะดวกรวดเร็ว ดังนั้นกลยุทธที่ธนาคารพาณิชยทุกแหงมุงเนนนํามาใชก็คือ ทําอยางไรจึงจะสราง

ความแตกตาง สรางความโดดเดน โดยใหลูกคาไดรับความสะดวกมากท่ีสุด ไดรับบริการอยาง

รวดเร็วที่สุด พึงพอใจมากที่สุด  

บริการดานการประกันชีวิต  เปนอีกหนึ่งบริการสําหรับลูกคาของธนาคาร โดยเปดบริการ

จัดจําหนายประกันชีวิตผานทางสาขาตาง ๆ ของธนาคาร ซึ่งปจจุบันมีบทบาทเพิ่มมากข้ึน ใน

รูปแบบที่เรียกวา Bancassurance ซึ่งเปนชองทางบุกเบิกฐานลูกคากลุมใหม เปนความรวมมือ

ของธนาคารพาณิชยรวมกับบริษัทประกันชีวิต ไดนําเสนอผลิตภัณฑประกันชีวิตที่มีลักษณะ

ใกลเคียงกับเงินฝากประจําระยะยาว ทําใหบริษัทประกันสามารถขยายฐานลูกคาบางกลุมที่

ตัวแทนประกันชีวิตเขาไมถึง หรือใหความเช่ือถือองคกรเชนธนาคารมากกวาบุคคลที่เปนตัวแทน 

ซึ่งการขายประกันผานธนาคารพาณิชยนี้ จะมีลักษณะพิเศษที่ทั้งสามฝายคือ บริษัทประกันชีวิต 

ธนาคารพาณิชย และลูกคา ตางไดรับประโยชนเต็มเม็ดเต็มหนวย กลาวคือ บริษัทประกันมี

รายจายจากคาธรรมเนียมที่ใหกับธนาคารพาณิชยที่ขายประกันใหบริษัทในอัตราแตกตางกันตาม

ระยะเวลาที่เอาประกัน แตสูงสุดไมเกิน 40% ของเบ้ียประกันภัยรับปแรก ซึ่งทําใหบริษัทสามารถ

รับรูรายจายข้ันสูงที่แนชัด และนํามาคํานวณผลตอบแทนที่คาดวาจะจายใหกับลูกคาและอัตรา

เบ้ียประกันภัยที่ เหมาะสมกับรายจายดังกลาว  ขณะที่ธนาคารก็มีรายไดจาก
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คาธรรมเนียม และลูกคามีโอกาสเลือกซื้อประกันแบบที่เขาใจงาย เนนการออมทรัพย โดยไดรับ

สิทธิประโยชนทางภาษี และตัดคนกลางคือตัวแทนนายหนาออกไป 

ดวยลักษณะพิเศษดังกลาว ทําใหแบบประกันที่เสนอขายผานธนาคารพาณิชย แมจะมี

ความคลายคลึงกับที่เสนอขายผานตัวแทนนายหนา แตไมเหมือนกันเสียทีเดียว ขณะที่การซื้อ

ประกันชีวิตผานตัวแทนนายหนา บริษัทประกันมีรายจายใหกับคนกลางหรือตัวแทนนายหนาใน

หลายระดับข้ันตามโครงสรางของแตละบริษัท ทําใหมีคาใชจายคอนขางสูงกวาการขายประกัน

ผานธนาคาร และยากตอการประเมินภาระคาใชจายรวมที่แทจริงตอการขายกรมธรรมแตละฉบับ 

อยางไรก็ตาม เนื่องจากระบบตัวแทนนายหนา เปนหัวใจสําคัญของงานขายประกันมาเปน

เวลานาน จึงทําใหสวนแบงการตลาดสวนใหญของการขายประกัน จึงยังคงตองพึ่งพาระบบ

ตัวแทนนายหนาเปนหลักตอไป 

สําหรับการขายประกันผานธนาคารพาณิชย กลาวไดวาเปนชองทางใหมที่เพิ่งเร่ิมตนเมื่อ 

4-5 ปที่ผานมานี้ แตก็กลายเปนทางเลือกใหมที่เปนที่รูจักในเวลาอันรวดเร็ว ดังจะเห็นไดจากสวน

แบงการตลาดของชองทางการขายนี้ที่ตามมาในลําดับสอง รองจากการขายผานตัวแทนนายหนา 

เทียบกับชองทางการขายอ่ืนที่มีมานานกวาแตไมไดรับความนิยม เชน ไมวาจะเปนการขายผาน

ไปรษณีย การขายทางโทรศัพท หรือ direct mail เปนตน 

จากการรวบรวมขอมูลสถิติของหนวยงานตางๆที่เกี่ยวของ ประมาณการณปริมาณธุรกิจ

ผาน Bancassurance ในป 2550 นาจะมีจํานวนรวมประมาณ 30,000-31,000 ลานบาท เพิ่มข้ึน

เมื่อเทียบกับป 2549 ประมาณ 60% โดยมีสวนแบงการตลาดเพิ่มข้ึนจากป 2549 ที่ 10.8% เปน

ประมาณ 15% ของเบ้ียประกันภัยรับตรงรวมทุกชองทางการขาย แบงเปนเบ้ียปแรกประมาณ 

20,000 ลานบาท (ในจํานวนนี้เปนกรมธรรมประเภทสามัญประมาณ 10,000 ลานบาท และ

กรมธรรมประเภทกลุมประมาณ 10,000 ลานบาท ซึ่งสวนใหญมาจากการประกันสินเช่ือเพื่อที่อยู

อาศัย (Mortgage Reducing Term Assurance:MRTA)) รวมกับเบ้ียปตอไปประมาณ 10,000 

ลานบาท (ศูนยวิจัยกสิกรไทย) 

ในสวนของผูบริโภคนั้นประโยชนที่จะไดรับนั้นข้ึนอยูกับรูปแบบของกรมธรรม จะมีหลาย

รูปแบบและต้ังช่ือเปนนามเฉพาะของแตละบริษัท ทุกรูปแบบพรอมอัตราเบ้ียประกันภัยจะตอง

ไดรับความเห็นชอบจากนายทะเบียนประกันชีวิต (อธิบดีกรมการประกันภัย)  

กอนจะนําเสนอขายแกประชาชน แตโดยหลักวิชาการ ไมวาจะเปนกรมธรรมรูปแบบใดหรือชื่ออะไร

ก็ตาม จะอยูภายใตแบบของการประกันชีวิตรวม 4 แบบคือ 
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1.  แบบช่ัวระยะเวลา ใหความคุมครองในชวงระยะเวลาหน่ึงที่กําหนดไวในกรมธรรม โดย

บริษัทจะจายเงินตามจํานวนเงินเอาประกันภัยใหผูรับประโยชน ถาผูเอาประกันภัยเสียชีวิตภายใน

ระยะเวลาที่กําหนดไวนั้น 

2.  แบบตลอดชีพ บริษัทจะจายเงินตามจํานวนเงินเอาประกันภัย ใหผูรับประโยชนใน

กรณีที่ผูเอาประกันภัยเสียชีวิต ไมวาจะเสียชีวิตเมื่อใดก็ตาม 

3. แบบสะสมทรัพย บริษัทจะจายเงินตามจํานวนที่เอาประกันภัยไว ใหแกผูรับประโยชน

ถาผูเอาประกันภัยเสียชีวิตภายในระยะเวลาที่กําหนดไว หรือจายเงินเอาประกันชีวิตใหแกผูเอา

ประกันภัยในกรณีที่มีชีวิตอยูรอดพนระยะเวลาท่ีกําหนดไว  

4.  แบบเงินไดประจํา บริษัทจะจายเงินไดประจํา หรือเงินบํานาญใหแกผูเอาประกันภัย

โดยเร่ิมจายต้ังแตวันที่ผูเอาประกันภัยไมสามารถประกอบอาชีพไดตามปกติเนื่องจากความชรา ไป

จนถึงวันที่กําหนดไว (อาจเปนช่ัวระยะเวลาหนึ่ง หรือตลอดอายุก็ได) 

ซึ่งปจจุบันมีผูประกอบการไดนําเสนอผลิตภัณฑดานการประกันชีวิต เปนทางเลือกใหกับ

ผูบริโภคอยางหลากหลาย โดยมีบริษัทตางๆ ดังนี้ 

ตารางที่ 1 รายช่ือบริษัทประกันชีวิตที่เปดดําเนินการในประเทศไทย 
รายชื่อบริษัทประกันชีวิตที่เปดดําเนินการในประเทศไทย 

1. อยุธยา อลิอันซ ซี.พี. 

2. อาคเนย ประกันชีวิต 

3. อินเตอรไลฟจอนหแฮนคอค 

4. แมกซประกันชีวิต 

5. กรุงเทพประกันชีวิต 

6. สยามซัมซุงประกันชีวิต 

7. สหประกันชีวิต 

8. ฟนันซาประกันชีวิต 

9. กรุงไทยแอกซา ประกันชีวิต 

10. สยามประกันชีวิต 

11. พรูเด็นเชียล ทีเอสไลฟ 

12. แมนูไลฟ ประกันชีวิต 

13. ไทยรีประกันชีวิต 

14. ไทยคารดีฟ ประกันชีวิต 

15. ประกันชีวิตนครหลวงไทย 

16. โตเกียวมารีนประกันชีวิต 

17. เจนเนอราลี ประกันชีวิต 

18. บางกอกสหประกันชีวิต 

19. แอดวานซ ไลฟ แอดชัวรันส 
20. อเมริกันอินเตอรแนชชั่นแนลแอสชัวรันส 
21. ไทยสมุทรประกันชีวิต 

22. มิลเลียไลฟอินชัวรันส 
23. แอดวานซ แอ็มแอลซี แอสชัวรันส 
24. ไทยประกันชีวิต 

25. เมืองไทยประกันชีวิต 

26. ไอเอ็นจี เอ็ทนา โอสถสภาประกันชีวิต 

27. เอช ไลฟ 

28. ไทยพาณิชยนิวยอรคไลฟ 
29. ธนชาติ ซูริคประกันชีวิต 

30. ที พี ไอ ประกันชีวิต 

 

ที่มา : สํานักงานคณะกรรมการกํากับและสงเสริมการประกอบธุรกิจประกันภัย (คปภ.) สมาคมประกันชีวิตไทย 
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 ในสวนของ ธนาคารกรุงไทย ซึ่งเปนธนาคารพาณิชยของรัฐ ก็มีการนําเสนอผลิตภัณฑ 

bancassurance แกลูกคา โดยบริการดานการประกันชีวิต  เปนอีกหนึ่งบริการสําหรับลูกคาของ

ธนาคาร โดยการดําเนินการของ กรุงไทยแอกซาประกันชีวิต เปนการรวมทุนกันระหวาง 

ธนาคารกรุงไทย กับ กลุมแอกซา เปนกลุมธุรกิจประกันชีวิตและสุขภาพอันดับ 1 ของโลกดาน

รายได มีเครือขายครอบคลุมกวา 60 ประเทศทั่วโลก  โดย ธนาคารกรุงไทย ถือหุน 50% โดยเปด

บริการจัดจําหนายประกันชีวิตผานทางสาขาตาง ๆ ของธนาคารกรุงไทยทั้งในเขตกรุงเทพมหานคร 

และตางจังหวัด โดยมี ที่ปรึกษาวางแผนทางการเงิน (Financial PlanningConsultant – FPC) ซึ่ง

เปนพนักงานประจําของบริษัทฯ ที่ผานการฝกอบรมดานการวางแผนทางการเงินเปนอยางดี มา

คอยทําหนาที่ใหบริการแนะนํา และวางแผนทางการเงินแกลูกคาโดยไมเสียคาใชจายใด ๆ 

ทั้งส้ิน วิเคราะหความจําเปนทางการเงินของลูกคาแนะนําผลิตภัณฑและบริการที่ตรงกับความ

ตองการและความจําเปนของลูกคาและสรางความสัมพันธอันดีกับลูกคา 

ดังแสดงในตารางท่ี 2 จะเห็นไดวาแนวโนมการทําประกันชีวิตมีเพิ่มข้ึนเร่ือยๆ ซึ่งแสดงให

เห็นถึงบทบาทของประกันชีวิตที่มีตอผูบริโภคในปจจุบัน ที่เพิ่มความสําคัญมากข้ึน 

  

 

ขอมูลธุรกิจประกันชีวิต 2545 2546 2547 2548 2549 2550 

จํานวนกรมธรรม (ลานกรมธรรม) 9.00 9.66 10.38 11.18 12.08 13.09 

อัตราการเปล่ียนแปลง (%) 7.56 7.81 7.45 7.71 8.05 8.36 

จํานวนตัวแทน (แสนคน) 3.66 4.38 2.29 2.67 2.93 3.85 

อัตราการเปล่ียนแปลง (%) 11.25 19.67 -47.72 16.59 9.74 31.40 

เบ้ียประกันรับโดยตรง (พันลานบาท) 115.52 133.35 151.31 166.83 173.71 201.94 

อัตราการเปล่ียนแปลง (%) 22.42 15.44 13.47 10.26 4.13 16.26 

เงินจายตามกรมธรรม (พันลานบาท) 36.43 39.77 49.13 57.00 71.14 74.04 

อัตราการเปล่ียนแปลง (%) 5.41 9.17 23.54 16.02 24.81 4.08 

 

สวนจังหวัดพะเยา การทําประกันชีวิตมีแนวโนมเพิ่มมากข้ึนเร่ือยๆ ทั้งจํานวนผูถือ

กรมธรรมและมูลคาของเบ้ียประกันที่ผูบริโภคซื้อกรมธรรม โดยมีอัตราสวนเพิ่มข้ึนอยางตอเนื่อง 

ดังแสดงในตารางที่ 3 ที่แสดงถึงผลการรับประกันชีวิตของจังหวัดพะเยา 

 

ตารางที่ 2 ขอมูลของธุรกิจประกันชีวิต ป 2545 - 2550 

ที่มา : สํานักงานคณะกรรมการกํากับและสงเสริมการประกอบธุรกิจประกันภัย (คปภ.) 
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ตารางที่ 3 แสดงผลการรับประกันชีวิตของจังหวัดพะเยารวมทุกประเภท (ป 2543-2550) 

         หนวย : 1,000 บาท  

ป 

จํานวน

กรมธรรมที่มี

ผลบังคับ 

(ราย) 

จํานวน

ประชากร 

(คน) 

อัตราผูถือ

กรมธรรม

ตอ

ประชากร 

จํานวนเงนิ

เอาประกนัภัย 

เบ้ีย

ประกันภัย

รับทั้งส้ิน 

เงินที่จาย

ตาม

กรมธรรม 

2543 39,847 511,616 7.79 6,343,539 196,946 71,400 

2544 40,381 509,075 7.93 4,776,179 243,176 74,589 

2545 47,639 508,554 9.37 5,394,321 300,244 66,690 

2546 52,688 501,509 10.51 5,883,054 341,110 64,827 

2547 84,074 488,343 17.22 10,579,656 654,679 239,363 

2548 101,923 486,889 20.93 13,623,169 794,786 254,345 

2549 116,853 486,219 24.03 15,946,595 805,190 322,273 

2550 129,762 486,579 26.67 20,413,139 1,033,231 307,006 

ที่มา : สํานักงานคณะกรรมการกํากับและสงเสริมการประกอบธุรกิจประกันภัย (คปภ.) 

 

ในจังหวัดพะเยามีสถาบันการเงิน(ธนาคารพาณิชย) ที่เปดดําเนินการอยูหลากหลายแหง 

ซึ่งตางก็มีการนําเสนอผลิตภัณฑ bancassurance แกผูบริโภคในหลายรูปแบบเพื่อเปนทางเลือก

แกผูบริโภค ตามแตความตองการและเหมาะสมของแตละบุคคล ซึ่ง ธนาคารกรุงไทย สาขาพะเยา 

ก็ไดนําเสนอผลิตภัณฑ bancassurance แกผูบริโภคภายใตความรวมมือของ กรุงไทยแอกซา

ประกันชีวิต เชนกัน ซึ่งในบทบาทของการเปนธนาคารพาณิชยของรัฐ ที่ตองสนองนโยบายของรัฐ

ในการบริการประชาชนและเปนสวนหนึ่งของระบบเศรษฐกิจ ขณะเดียวกันก็ตองดําเนินการในเชิง

ธุรกิจ ที่ตองแขงขันกับสถาบันการเงิน ธนาคารพาณิชย อ่ืนๆ ดวย ซึ่งผลประกอบการในปจจุบัน 

นั้นไดรวมไปถึงผลการดําเนินการของการนําเสนอผลิตภัณฑ bancassurance ดวยเชนกัน ซึ่งเปน

เปาหมายหนึ่งที่ไดรับมอบหมายในการดําเนินธุรกิจ  

การแขงขันของสถาบันการเงินที่ตางก็มีผลิตภัณฑ bancassurance ซึ่งมีการแขงขันกันสูง

และรุนแรงมากข้ึนในการขยายกลุมลูกคา ในขณะเดียวกัน ผลตอบแทนจากการออมเงินอยาง

เดียวเร่ิมลดนอยลงและการเร่ิมเขามามีบทบาทของ พรบ. คุมครองเงินฝาก ผลประโยชนตางๆ ทั้ง
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ทางภาษีและผลตอบแทนที่มากกวา เปนทางเลือกใหผูบริโภค เลือกตัดสินใจที่จะออมเงินใน

รูปแบบตางๆ เชนในลักษณะการทําประกันชีวิตก็เปนอีกทางเลือกหนึ่ง และจากการที่มีอยู

มากมายของผลิตภัณฑ bancassurance ก็เปนทางเลือกของผูบริโภคที่จะเลือกผลิตภัณฑของราย

ใดก็ได แลวในบรรดาตัวเลือกที่หลากหลายน้ัน ทําไมผูบริโภคจึงตัดสินใจเลือกและไวใจใช

ผลิตภัณฑของ กรุงไทยแอกซาประกันชีวิต จึงเปนที่มาของการศึกษาถึงปจจัยที่มีอิทธิพลตอการ

เลือกใชผลิตภัณฑประกันชีวิตผานธนาคารกรุงไทย สาขาพะเยา ในคร้ังนี้ เพื่อนําผลที่ไดจาก

การศึกษา ไปเปนแนวทางในการดําเนินธุรกิจและวางแผนการดําเนินงานตอไป 
 
1.2 วัตถุประสงคของการศึกษา 

1. เพื่อศึกษาพฤติกรรมการเลือกใชผลิตภัณฑประกันชีวิตผานธนาคารกรุงไทย สาขา  

    พะเยา 

2. เพื่อศึกษาปจจัยที่มีอิทธิพลตอการเลือกใชผลิตภัณฑประกันชีวิตผานธนาคารกรุงไทย   

    สาขาพะเยา 

       3. เพื่อศึกษาความพึงพอใจของผูบริโภคที่เลือกใชผลิตภัณฑประกันชีวิตผาน 

               ธนาคารกรุงไทย สาขาพะเยา 

 
1.3 ประโยชนที่คาดวาจะไดรับจากการศึกษา 
 เพื่อใชเปนประโยชนในการดําเนินงานของธนาคารตอไป ในการวางแผนเพื่อขยายกลุม

ลูกคา และพัฒนาการใหบริการเพื่อตอบสนองความตองการใหดียิ่งข้ึน 
 
1.4 ขอบเขตการศึกษา 

ในการศึกษาปจจัยที่มีอิทธิพลตอการเลือกใชผลิตภัณฑประกันชีวิตผานธนาคารจะ

ทําการศึกษาจากลูกคาของ ธนาคารกรุงไทย สาขาพะเยา ที่เลือกใชผลิตภัณฑประกันชีวิตของ 

กรุงไทยแอกซาประกันชีวิต ที่มีชองทางการจําหนายผานทางสาขาของ ธนาคารกรุงไทย โดยศึกษา

ถึงพฤติกรรมการเลือกใช ปจจัยที่มีอิทธิพล และความพึงพอใจ ที่มีตอการเลือกใชผลิตภัณฑ

ประกันชีวิตผานธนาคารกรุงไทย สาขาพะเยา 
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1.5 นิยามศัพท 
 
ประเภทของแบบประกัน 

 

10EC กรุงไทยทวีสุข  เปนการประกันชีวิตแบบออมทรัพยระยะส้ันที่ใหผลตอบแทนสูง 

ใหความคุมครอง 10 ปโดยชําระเบ้ียประกันเพียง 6 ป ใหความคุมครองชีวิต ตามจํานวนเงินเอา

ประกันภัย หรือมูลคาเวนคืนเงินสด หรือเบ้ียประกันของกรมธรรมหลักที่ชําระมาแลวทั้งหมด

แลวแตจํานวนใดมากกวา และไดรับเงินจายคืนตามกรมธรรมทุกป ในอัตราปละ 2% ขอจํานวน

เงินเอาประกันภัยตลอดอายุสัญญา และรับเงินครบกําหนดสัญญา 180% ณ วันครบสัญญา 

 

PR60 กรุงไทยสินเกษียณ เปนการประกันชีวิตแบบออมทรัพยระยะยาว โดยไดรับความ

คุมครองชีวิตตลอดสัญญาตามจํานวนเงินเอาประกันภัย หรือมูลคาเวนคืนเงินสดแลวแตจํานวนใด

มากกวา โดยชําระเบ้ียประกันนับแตวันทําสัญญาจนถึงอายุ 60 ป โดยไดรับเงินคืนทุกป 0.1% ของ

จํานวนเงินเอาประกันภัย และเพิ่มข้ึนทุกปดวยอัตราปละ 0.1% ไปจนถึง 1% จนครบกําหนด

สัญญา 

 

20SS กรุงไทยสินเพิ่มพูน  เปนการประกันชีวิตแบบออมทรัพยที่ชําระเบ้ียประกัน

เพียง 20 ป เบ้ียประกันคงที่ในอัตราที่เทากันทุกกรณี ใหความคุมครองชีวิตตลอดอายุสัญญา ตาม

จํานวนเงินเอาประกันภัยหรือมูลคาเวนคืนเงินสดแลวแตจํานวนใดมากกวาและไดรับเงินจายคืน

ตามกรมธรรมทุกๆ 3 ป และไดรับเงินคืนเมื่อครบกําหนดสัญญา 

 

25PG กรุงไทยทวีทรัพย  เปนการประกันชีวิตแบบออมทรัพยที่ชําระเบ้ียประกัน 

25 ปใหความคุมครองชีวิตที่เพิ่มข้ึน 10% ของจํานวนเงินเอาประกันภัยเร่ิมตนทุก 5 ป หรือมูลคา

เวนคืนเงินสด แลวแตจํานวนใดจะมากกวา และรับเงินจายคืนตามกรมธรรมที่เพิ่มข้ึน 0.5% ทุกๆ 

5 ป รวมทั้งส้ิน 35% และรับเงินคืนเมื่อครบกําหนดสัญญา 

 

แบบประกันคุมครองวงเงินสินเชื่อ,MRTA  เปนแบบประกันสําหรับผูไดรับอนุมัติ

สินเช่ือจาก ธนาคารกรุงไทย ที่ใหความคุมครองโดยเปนการปลดเปลื้องภาระหน้ีสิน ทั้งหมดใน

กรณีเสียชีวิตหรือทุพพลภาพถาวรส้ินเชิง เต็มจํานวนของวงเงินกู ในระยะเวลาคุมครอง 30 ป 


