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บทคดัย่อ 
 
 การคน้ควา้แบบอิสระเร่ือง การศึกษาความเป็นไปไดใ้นการลงทุนธุรกิจจาํหน่ายอุปกรณ์
สําหรับสระว่ายนํ้ าในกรุงเทพมหานคร มีวตัถุประสงคเ์พื่อทราบถึงความเป็นไปไดใ้นการลงทุน
ธุรกิจ จาํหน่ายอุปกรณ์สาํหรับสระว่ายนํ้ า ในจงัหวดักรุงเทพมหานคร และใชเ้ป็นแนวทางในการ
ตดัสินใจลงทุน 
 การศึกษาความเป็นไปไดใ้น 4 ดา้น คือ ดา้นการตลาด ดา้นเทคนิค ดา้นการจดัการ และดา้น
การเงิน ผูศึ้กษาไดร้วบรวมขอ้มูลจากแหล่งต่างๆ ดงัน้ี ขอ้มูลปฐมภูมิ ไดจ้ากการสัมภาษณ์เชิงลึก 
จากผูป้ระกอบการ จาํนวน 2 ราย และการใชแ้บบสอบถาม สาํหรับเก็บขอ้มูลจากกลุ่มลูกคา้ จาํนวน 
361 ราย ในส่วนของขอ้มูลทุติยภูมิ ไดจ้ากการรวบรวม คน้ควา้ขอ้มูลจากหนงัสือ วารสาร เอกสาร 
เวบ็ไซตท่ี์เผยแพร่จากแหล่งขอ้มูลต่างๆ ท่ีเก่ียวขอ้ง นาํขอ้มูลท่ีไดม้าวิเคราะห์โดยใชร้้อยละ ความถ่ี 
เพื่อนํามาวิเคราะห์ถึงความเป็นไปได้ของโครงการ ภายใต้ข้อสมมุติฐานโครงการท่ีอัตรา
ผลตอบแทนในการลงทุนร้อยละ 17.57 
 การก่อสร้างสระวา่ยนํ้าในประเทศไทยมีการเติบโตอยา่งต่อเน่ือง โดยจาํเป็นตอ้งใชอุ้ปกรณ์
มาตรฐานโดยเฉพาะสําหรับสระว่ายนํ้ า ผลการศึกษาดา้นการตลาด พบว่า ผูบ้ริโภคยงัมีความ
ตอ้งการอุปกรณ์ท่ีใชส้าํหรับสระว่ายนํ้ าในอตัราท่ีสูง รวมถึงเม่ือพิจารณาจากจาํนวนผูป้ระกอบการ
ด้านจาํหน่ายอุปกรณ์สําหรับสระว่ายนํ้ าในกรุงเทพมหานคร ในปัจจุบนัยงัมีอยู่น้อยราย อีกทั้ ง
แนวโน้มการขยายตวัทางเศรษฐกิจของประเทศไทย เร่ิมมีการขยายตวัอย่างต่อเน่ือง ดงันั้นจึงเป็น
โอกาสสาํหรับการลงทุนธุรกิจจาํหน่ายอุปกรณ์สาํหรับสระวา่ยนํ้า ในกรุงเทพมหานคร  



จ 

 ลูกคา้เป้าหมายแบ่งได ้2 กลุ่ม คือ กลุ่มเป้าหมายหลกั ไดแ้ก่ กลุ่มลูกคา้ท่ีพกัอาศยั โรงแรม  
รีสอร์ท และกลุ่มเป้าหมายรอง คือ กลุ่มลูกคา้ผูรั้บเหมาก่อสร้าง/ติดตั้ง  การกาํหนดส่วนประสมทาง
การตลาด ประกอบดว้ย ดา้นผลิตภณัฑใ์ห้มีการจาํหน่ายอุปกรณ์ในห้องเคร่ือง อุปกรณ์ภายในสระ
ว่ายนํ้ า อะไหล่ของอุปกรณ์สําหรับสระว่ายนาํ อุปกรณ์ทาํความสะอาดสระว่ายนํ้ า และอุปกรณ์
ประเภทวาลว์ต่างๆภายในห้องเคร่ือง ดา้นราคา มีนโยบายการตั้งราคาให้เหมาะสมกบัคุณภาพของ
สินคา้ สามารถแข่งขนัในตลาดได ้โดยไม่ตั้งราคาสูงกว่าคู่แข่ง และตั้งราคาขายโดยใชว้ิธีคิดส่วน
เพิ่มของราคาขาย โดยตอ้งการกาํไรขั้นตน้ร้อยละ 31 และโครงการประมาณการรายรับในปีแรก   
33,441,070.84 บาท ดา้นช่องทางการจดัจาํหน่าย คือ ติดต่อท่ีร้านโดยตรง, ทางโทรศพัท์ และ
ช่องทางอินเตอร์เน็ต โดยมีพนกังานขายท่ีผา่นการอบรมคอยให้คาํแนะนาํรายละเอียดสินคา้ และมี
บริการจดัส่งสินคา้ มีการส่งเสริมการตลาดโดยการโฆษณา การส่งเสริมการขาย และใชพ้นักงาน
ขาย 
 ผลการศึกษาดา้นเทคนิค โครงการตั้งอยูท่ี่ เลขท่ี 1 ซอยเอกชยั 50 แขวงบางบอน เขตบาง
บอน กรุงเทพฯ ซ่ึงมีเส้นทางคมนาคมสะดวก โดยอาคารแบ่งเป็น 3 ส่วน คือ ส่วนสาํนกังาน ขนาด 
5 x 7 เมตร เพื่อติดต่อประสานงาน โชวรู์มขนาด 14 x 12 เมตร ใชจ้ดัแสดงสินคา้และขายสินคา้และ
แก่ลูกคา้ คลงัสินคา้ ขนาด 10 x 10 เมตร ใชจ้ดัเก็บสินคา้ มีนโยบายการสตอ็กสินคา้ไวไ้ม่มากเพื่อ
ลดตน้ทุนในการจดัเก็บสินคา้และป้องกนัสินคา้เส่ือมคุณภาพ แต่ตอ้งมีปริมาณเพียงพอต่อความ
ตอ้งการของลูกคา้ ใชง้บประมาณในการสตอ็กสินคา้เพื่อขาย เป็นจาํนวนเงินทั้งส้ิน 1,800,000 บาท 
 ผลการศึกษาด้านการจัดการ โครงการดําเนินการจดทะเบียนห้างหุ้นส่วนจํากัด จัด
โครงสร้างองคก์รตามหนา้ท่ีความรับผิดชอบ โดยมีผูจ้ดัการ 1 คน พนกังานบญัชี 1 คน พนกังาน
คลงัสินคา้ 1 คน แม่บา้น 1 คน พนกังานขาย 1 คน และพนกังานขนส่ง 2 คน  

ผลการศึกษาดา้นการเงิน จากการวิเคราะห์ดา้นการตลาด ดา้นเทคนิค และดา้นการจดัการ 
โครงการลงทุนธุรกิจจาํหน่ายอุปกรณ์สําหรับสระว่ายนํ้ าในกรุงเทพมหานคร ตอ้งใช้เงินลงทุน
เร่ิมแรกจาํนวน 4,497,204 บาท โดยเป็นส่วนของเจา้ของเป็นเงิน 3,377,204 บาท คิดเป็นสัดส่วน 
75% ส่วนของเงินกู ้1,120,000 บาท คิดเป็นสัดส่วน 25% ระยะเวลาโครงการ 5 ปี ผลของการ
วิเคราะห์โครงการ ระยะเวลาคืนทุน 11 เดือน 20 วนั มูลค่าปัจจุบนัสุทธิ ณ อตัราคิดลด 17.57% 
เท่ากบั 9,750,112 บาท อตัราผลตอบแทนภายในโครงการ 72.19% ดงันั้นโครงการลงทุนธุรกิจ
จาํหน่ายอุปกรณ์สาํหรับสระวา่ยนํ้าในกรุงเทพมหานคร จึงมีความเป็นไปไดใ้นการลงทุน 
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ABSTRACT 
 
 This independent study examined the feasibility on investment in a swimming pool 
equipment selling business in Bangkok province 
 The study focused on 4 aspects, namely market, technical, managerial and financial 
feasibilities. The primary data were collected from interviewing 2 swimming pool equipment 
trading business entrepreneurs and collected by handling our questionnaire to 361 potential 
customers. The secondary data were collected from boos, journals, articles, research reports and 
the internet. The data were analyzed by using percentage and frequency in order to examine the 
feasibilities under the assumption of acceptance rate of return 17.57%  
 Swimming Pool Construction is growing continuously and it needs especially standard 
pool equipment. According to the marketing analysis, the demand for swimming pool equipment 
product in Bangkok was higher than the supply from swimming pool selling business. In addition, 
growing economy and low competition in the industry led to good opportunity for investment in 
swimming pool equipment selling business project in Bangkok province. 
 Based on results from interviewing several the potential customers, the most important 
factor which affected decisions to purchase of swimming pool equipment was product following 
by marketing promotion, channel of distribution and price.  
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 The two market groups of customers were main target group: residential, hotel and resort 
customer and secondary target group: swimming pool construction company. The setup of 
marketing mixes of the project concerning product were complete line of product above ground 
pools, in ground pools, pool spare part, pool cleaning equipment and pool valves. Second, price of 
product was set by applying mark up on selling price method and gross profit was set at 31% of 
revenue. Sale forecast in the first year would be 33,441,070.84 baht. Third, channel of distribution 
was to use direct contact at the stores, by telephone or internet channel with trained seller to 
advice the products and having product delivery service. Forth, marketing promotion strategies 
were advertisement, promotion and sale person. 
 The results of the technical analysis were as follows. The project located at 1, Soi 
Eakkachai48, Bangbon Subdistrict, Bangbon District, Bangkok Province. It nears several main 
roads for easy accessibility and convenience to customers. The building was divided into 3 parts. 
Size of office would be 5 x 7 meters. The size of showroom would be 14 x 12 meters. And the 
size of warehouse would be 10 x 10 meters. The stock policy is keeping not more stock to save 
stock cost and prevent deteriorate, however the stock have to enough for customer requirement. 
Stock budget is 1,800,000 Baht. 
 The feasibility study in management revealed that the project should be business 
partnership limited. The business was set up by separating organization structure into functional 
departments. This project had seven employees: one manager, one accounting, one warehousing 
officer, one maid, one sale officer, and two drivers. 
 The results of the financial part was that the swimming pool equipment selling business 
in Bangkok province required 4,497,204 baht for initial investment with 3,377,204 baht or 75% 
from the owner and 1,120,000 baht or 25% from loan. This project was set for 5 years. Project 
analysis discounted payback period would be 11 months 20 days. Net present value at the 
discount rate of 17.57% would be 9,750,112 baht. Internal rate of return would be 72.19%. 
Therefore, the swimming pool equipment selling business in Bangkok province was feasible for 
investment. 
  
 


