
บทท่ี 5 
สรุปผลการศึกษา อภิปรายผล ขอคนพบและขอเสนอแนะ 

 
 

การศึกษาความเปนไปไดในการลงทุนต้ังโรงงานผลิตสเปรยสมุนไพรกําจัดไรฝุน สามารถ
สรุปผลการศึกษา การอภิปรายผลการศึกษา ขอคนพบและขอเสนอแนะ ดังตอไปนี ้

 
สรุปผลการศึกษา 
 อุตสาหกรรมการการผลิตสเปรยกําจัดไรฝุนกําลังอยูในชวงพัฒนา เนื่องจากปริมาณของ
ผูปวยโรคภูมิแพจากไรฝุนเพิ่มสูงข้ึนทุกป และยังตองการผูผลิตท่ีมีศักยภาพท้ังทางดานวิจัยและเงิน
ลงทุน มีสภาวะการแขงขันปานกลาง 
 จากการวิเคราะหดานการแขงขัน พบวาอุปสรรคท่ีสําคัญในการเขาสูตลาด คือ การท่ี
ผูบริโภคขาดความรูความเขาใจในเร่ืองของการปองกันและกําจัดไรฝุน การไมตระหนักถึง
ความสําคัญของการใชผลิตภัณฑควบคูไปกับการรักษา อํานาจการตอของผูผลิตมีสูง เนื่องจาก
สมุนไพรท่ีใชในการผลิตยังผลิตภายในประเทศในปริมาณท่ีนอย อาจทําใหผูผลิตกําหนดราคา
วัตถุดิบสูงข้ึนกวาความเปนจริง สินคาทดแทนมีนอยและยังไมแพรหลาย ผูท่ีสนใจและคูแขง
จําเปนตองประเมินศักยภาพและความสามารถของตนเองอยางรอบคอบ แตถาหากสามารถทํา
การตลาดไดประสบผลสําเร็จ อุตสาหกรรมนี้จะเปนชองทางในการทํากําไรอยางมากในอนาคต  
 

1. ขอมูลท่ัวไปของผูตอบแบบสอบถาม 
 จากการศึกษาพบวา สวนใหญเปนเพศหญิง คาเฉล่ีย รอยละ 46.00 มีอายุอยูระหวาง 46-

55 ป สถานภาพโสด คาเฉล่ีย รอยละ 74.50 มีการศึกษาในระดับปริญญาตรีหรือเทียบเทา คาเฉล่ีย 
รอยละ 34.00 มีรายไดเฉล่ียตอเดือน 20,001 – 30,000 บาท คาเฉล่ีย รอยละ 20.50 ประกอบอาชีพ
เปนพนกังานหรือลูกจาง คาเฉล่ีย รอยละ 38.75 

2. อาการของโรคภูมิแพจากไรฝุนและพฤตกิรรมการรักษาของผูตอบแบบสอบถาม 
 จากการศึกษาพบวา สวนใหญมีอาการภมิูแพจากไรฝุนจนถึงปจจุบันมากกวา 5 ปข้ึนไป 
คาเฉล่ีย รอยละ 30.75 ใชการปรึกษาแพทยและรับประทานยาตามแพทยส่ังเปนวิธีการรักษาอาการ
ของโรคภูมิแพจากไรฝุนบอยท่ีสุด คาเฉล่ีย รอยละ 36.50 เขาพบแพทยเพื่อรับการรักษาโรคภมิูแพ
จากไรฝุนโดยเฉล่ียใน 1 ป 1-2 คร้ัง คาเฉล่ีย รอยละ 33.00 สถานบริการพยาบาลที่เขาพบแพทยเพือ่
รับการรักษาโรคภูมิแพจากไรฝุนบอยท่ีสุด คือ คลินิกรักษาโรคท่ัวไป คาเฉล่ีย รอยละ 28.50 ราน
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ขายยาท่ีเลือกปรึกษาเภสัชกรหรือซ้ือยาเพือ่รักษาโรคภูมิแพจากไรฝุนบอยท่ีสุด คือ รานขายยาแผน
ปจจุบันแบบสมัยใหม เชน บูทส วัตสัน เฟรสดรักส คาเฉล่ีย รอยละ 52.75 คาใชจายเพื่อการรักษา 
รวมถึงการซ้ือยารักษาโรคภมิูแพจากไรฝุนโดยเฉล่ียใน 1 ป เปนจํานวน 10,001 บาทข้ึนไป คาเฉล่ีย 
รอยละ 45.50 
 3. ความตองการในการใชสเปรยสมุนไพรกําจัดไรฝุนเพื่อปองกันอาการของโรคภมิูแพ
จากไรฝุน 
 จากการศึกษาพบวา สวนใหญวิธีการปองกันการเกิดอาการของโรคภูมิแพจากไรฝุน คือ 
การใชความรอน เชน การรีดผา การซักดวยน้ํารอน การตากแดด คาเฉล่ีย รอยละ 27.63 
ประสิทธิภาพการปองกันการเกิดอาการของโรคภูมิแพจากไรฝุนท่ีใชอยูในปจจุบัน ไมเพียงพอ 
คาเฉล่ีย รอยละ 86.25 หากมีสเปรยสมุนไพรกําจัดไรฝุนออกสูตลาด จะซ้ือสินคา คาเฉล่ีย รอยละ 
92.75 ปจจัยท่ีสําคัญท่ีสุดท่ีเลือกพิจารณาซื้อ คือ ปจจัยดานผลิตภัณฑ คาเฉล่ีย รอยละ 46.00 ระดับ
ราคาสูงสุดท่ียอมรับได เทากบั 101-200 บาท คาเฉล่ีย รอยละ 26.75 
 4.  ความคิดเห็นของผูตอบแบบสอบถามในการใหความสําคัญในการเลือกซ้ือสเปรย
สมุนไพรกําจัดไรฝุน หากผลิตภัณฑออกสูตลาด ตอปจจัยทางการตลาด 
 ผูตอบแบบสอบถามผูตอบแบบสอบถามใหความสําคัญ ตอปจจัยทางการตลาดดาน
ผลิตภัณฑของสเปรยสมุนไพรกําจัดไรฝุนหากผลิตภณัฑนี้ออกสูทองตลาด โดยรวมมีคาเฉล่ียอยูใน
ความสําคัญมาก คาเฉล่ีย 3.55 โดยใหความสําคัญท่ีมีคาเฉล่ียอยูในระดับมากท่ีสุด ไดแก 
ประสิทธิภาพในการกําจัดไรฝุน คาเฉล่ีย 4.71 และประสิทธิภาพการฆาเช้ือโรค เช้ือแบคทีเรีย และ
เช้ือรา คาเฉล่ีย 4.61 โดยใหความสําคัญท่ีมีคาเฉล่ียอยูในระดับมาก ไดแก สารสกัดคงสภาพนาน
หลังการฉีดพนคาเฉล่ีย 4.23 ความสะอาดของบรรจุภณัฑ คาเฉล่ีย 3.89ไมมีสารตกคางในพ้ืนผิวท่ี
ฉีดพน คาเฉลี่ย 3.77 มีมาตรการรับคืนสินคา คาเฉล่ีย 3.76 ไดรับมาตรฐานรับรองสินคาจาก
หนวยงานตางๆในประเทศ คาเฉล่ีย 3.75 มีรายละเอียดสินคาบนบรรจุภัณฑ คาเฉล่ีย 3.70 และ
ช่ือเสียงของตรายี่หอ คาเฉล่ีย 3.50 โดยใหความสําคัญท่ีมีคาเฉล่ียอยูในระดับปานกลาง ไดแก ไมมี
สี คาเฉล่ีย 3.40 ไดรับมาตรฐานรับรองสินคาจากหนวยงานตางๆในตางประเทศ คาเฉล่ีย 3.37 
รูปแบบของสินคาสะดวกตอการใช คาเฉล่ีย 3.30 สามารถเก็บรักษาไดนานไมเส่ือมคุณภาพเร็ว 
คาเฉล่ีย 3.25 ขนาดของบรรจุภณัฑ คาเฉล่ีย 2.59 และไมมีกล่ิน คาเฉล่ีย 2.57 โดยใหความสําคัญท่ีมี
คาเฉล่ียอยูในระดับนอย ไดแก ขนาดของบรรจุภัณฑ คาเฉล่ีย 2.59 ไมมีกล่ิน คาเฉล่ีย 2.57 ความ
สวยงามของบรรจุภัณฑ คาเฉล่ีย 2.34 
 ใหความสําคัญตอปจจัยทางการตลาดดานราคาของสเปรยสมุนไพรกําจัดไรฝุนหาก
ผลิตภัณฑนี้ออกสูทองตลาด โดยรวมมีคาเฉล่ียอยูในความสําคัญมาก คาเฉล่ีย 3.51 โดยให
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ความสําคัญท่ีมีคาเฉล่ียอยูในระดับมาก ไดแก ราคาตอหนึ่งบรรจุภณัฑ คาเฉล่ีย 3.92 ราคาเหมาะสม
กับปริมาณ คาเฉล่ีย 3.85 และมีปายราคาติดชัดเจน คาเฉล่ีย 3.82 โดยใหความสําคัญท่ีมีคาเฉล่ียอยู
ในระดับปานกลาง ไดแก มีหลายระดับราคาใหเลือก คาเฉล่ีย 3.33 และมีสวนลด คาเฉล่ีย 2.63 
 ใหความสําคัญ ตอปจจัยทางการตลาดดานการจัดจําหนายของสเปรยสมุนไพรกาํจดัไรฝุน
หากผลิตภณัฑนี้ออกสูทองตลาด โดยรวมมีคาเฉล่ียอยูในความสําคัญปานกลาง คาเฉล่ีย 3.17  
โดยใหความสําคัญท่ีมีคาเฉล่ียอยูในระดับมาก ไดแก มีจําหนายในสถานบริการพยาบาล เชน 
โรงพยาบาลรัฐ โรงพยาบาลเอกชน คลินิกรักษาโรคภมิูแพเฉพาะทาง คลินิกรักษาโรคท่ัวไป เปน
ตน คาเฉล่ีย 3.93 หาซ้ือไดสะดวก  คาเฉล่ีย 3.74 มีจําหนายในซุปเปอรมารเก็ต/หางสรรพสินคา 
คาเฉล่ีย 3.71 และมีจําหนายในรานขายยาแบบ Modern Drugstore เชน บูทส วัตสัน เปนตน คาเฉล่ีย 
3.59 โดยใหความสําคัญท่ีมีคาเฉล่ียอยูในระดับปานกลาง ไดแก มีจําหนายในรานสะดวกซ้ือ 
คาเฉล่ีย 3.35 มีบูทรขายสินคากระจายท่ัวไป คาเฉล่ีย 3.40 มีบริการจัดสงทางไปรษณีย  คาเฉล่ีย2.75 
และโทรส่ังสินคาได คาเฉลี่ย 2.72 โดยใหความสําคัญท่ีมีคาเฉล่ียอยูในระดับนอย ไดแก มีสินคา
วางขายตลอดเวลา คาเฉล่ีย 2.44 และมีพนกังานขายตรง คาเฉล่ีย 2.12  
 ใหความสําคัญตอปจจัยทางการตลาดดานการสงเสริมการตลาดของสเปรยสมุนไพรกําจัด
ไรฝุนหากผลิตภัณฑนี้ออกสูทองตลาด โดยรวมมีคาเฉลี่ยอยูในความสําคัญปานกลาง คาเฉล่ีย 3.46 
โดยใหความสําคัญท่ีมีคาเฉล่ียอยูในระดับมากท่ีสุด ไดแก แพทยหรือเจาหนาท่ีทางการแพทยเปนผู
แนะนําสินคา คาเฉล่ีย 4.63โดยใหความสําคัญท่ีมีคาเฉล่ียอยูในระดับมาก ไดแก มีการแจกสินคาให
ทดลองใช คาเฉล่ีย4.17 โดยใหความสําคัญท่ีมีคาเฉล่ียอยูในระดับปานกลาง ไดแก มีการโฆษณา
ผานส่ือตางๆ เชน วิทยุ โทรทัศน คาเฉล่ีย 3.47 มีการสงเสริมการขาย เชน ลด แลก แจก แถม 
คาเฉล่ีย 3.29 มีพนักงานขายแนะนําสินคา ณ จุดขาย คาเฉล่ีย 3.32 มีการสาธิตการใชสินคา คาเฉล่ีย 
3.32 มีการแจกเอกสารแนะนําสินคา คาเฉล่ีย 3.00 มีเว็ปไซตแนะนําสินคา คาเฉล่ีย 3.35 มีการ
จัดสัมมนาใหความรู คาเฉล่ีย 2.94 และมีงานจัดแสดงสินคา คาเฉล่ีย 3.09 
 
ความเปนไปไดในการลงทุน 
 ในการศึกษาความเปนไปไดในการลงทุนต้ังโรงงานผลิตสเปรยสมุนไพรกําจัดไรฝุน 
พบวามีความเปนไปไดในการลงทุน เนื่องจากใหผลตอบแทนการลงทุนมากกวาตนทุนถัวเฉล่ีย โดย
ผลการวิเคราะหความเปไปไดดานตางๆ สามารถสรุปสาระสําคัญไดดังนี้ 
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 1. วิเคราะหความเปนไปไดดานการตลาด  
 ปริมาณความตองการ HerbleMed ในปแรกอยูท่ี 61,920 กระปองตอป และเพิ่มข้ึนอยาง
ตอเนื่องในปท่ี 2- 5 อยูท่ี 334,800 585,360 781,200  และ 910,800 กระปองตามลําดับ ผลิตภัณฑ 
HerbleScent ในปแรกอยูท่ี 13,500 และเพิ่มข้ึนอยางตอเนือ่งในปท่ี 2 -5 อยูท่ี 237,600 568,512   
773,453  และ 1,002,793 กระปองตามลําดับ และผลิตภัณฑ HerbleScent ชนิดเติมยังไมมีการ
จําหนายในปแรก โดยจะเร่ิมการจําหนายในปท่ี 2 ซ่ึง ปริมาณความตองการปท่ี 2-5 อยูท่ี 62,775  
201,528 335,491 และ 444,061 ถุง ตามลําดับ 
 ทางดานสวนประสมการตลาด อันประกอบดวย ดานผลิตภัณฑ ดานราคา ดานการจัด
จําหนายและดานการสงเสริมการขาย กลาวคือ มีผลิตภณัฑจําหนาย 2 ยี่หอ  
  1. HerbleMed® เปนสเปรยปองกันและกําจัดไรฝุนขนาด 250 มิลลิลิตร บรรจุใน
กระปองสเปรยอัดอากาศท่ีสามารถพนละอองสเปรยไดเล็กขนาด 0.01 – 0.04 ไมครอน ซ่ึงสามารถ
ซึมผานพื้นผิวผาท่ีมีความหนาได เชน ใชฉีดบริเวณท่ีนอน, หมอน, พรม, ผามาน, เฟอรนิเจอรท่ีเปน
ผา หรือบริเวณท่ีตองการกําจัดไรฝุน เหมาะกับกลุมผูปวยโรคภูมิแพไรฝุนระดับรุนแรงท่ีเขาพบ
แพทยอยางสมํ่าเสมอ การจัดจําหนาย HerbleMed ใชชองทางจําหนายจงึเนนไปท่ีสถานพยาบาลเปน
อันดับแรก เพื่อสรางความนาเช่ือถือและกอใหเกิดรับรูในคุณลักษณะของผลิตภัณฑดงัท่ีไดกําหนด
ไว โดยจําหนายราคาเฉลี่ยกระปองละ 263 บาท 

 2. HerbleScent® เปนสเปรยปองกันและกําจัดไรฝุนขนาด 320 มิลลิลิตร บรรจุใน
ขวดพลาสติกใส สามารถพนละอองสเปรยได แตมีขนาดละอองสเปรยท่ีใหญกวา HerbleMed®   
จึงทําใหสามารถซึมผานพื้นผิวผาท่ีมีความหนาไดนอยกวา HerbleMed® และมีแบบถุงชนิดเติม 
ขนาด 320 มิลลิลิตร เหมาะกับกลุมผูปวยโรคภูมิแพไรฝุนท่ัวไป และกลุมคนปกติท่ัวไป การจัด
จําหนาย HerbleScent จึงเนนไปท่ีชองทางจัดจําหนายท่ีทําใหผูบริโภครับรูถึงคุณลักษณะของสินคา
อุปโภคในครัวเรือน ท่ีมีคุณสมบัติในการกําจัดไรฝุน ท้ังนี้ยังมุงท่ีไมกอใหเกดิทัศนตติในดานลบตอ
สินคาวาเปนยาฆาแมลงท่ีมีอันตราย จึงจดัวางสินคาในสวนของผลิตภัณฑท่ีใชสําหรับผาและเลือก
จําหนายสินคาผานราน TOPS ซ่ึงมีสาขาจํานวนมากท้ังในกรุงเทพและตางจังหวัด โดยจําหนาย
ราคาเฉล่ียกระปองละ 140 บาท และ HerbleScent ชนิดเติม ราคาเฉล่ียถุงละ 114 บาท 

ดานการสงเสริมการขายจากการศึกษาดานปจจยัการสงเสริมการตลาด มุงไปยังการสราง
ความรูความเขาใจใหแก แพทย เภสัชกร บุคลากรทางการแพทย ผูเช่ียวชาญ เพื่อใหเกิดการแนะนํา
หรือบอกตอไปยังผูบริโภค ผานกิจกรรมการสัมมนา  การประชุมวิชาการท่ีเกี่ยวของกับโรคภูมิแพ 
และใหเกดิการต่ืนตัวในสังคมเร่ืองของการปองกันจากโรคภูมิแพไรฝุน เพื่อใหแพทยหรือเจาหนาท่ี
ทางการแพทยเปนผูแนะนําสินคา และมีสินคาทดลองใช ดังนั้นการทําการตลาดของบริษัทฯ จึงได  
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2. วิเคราะหความเปนไปไดดานเทคนิค 
 เนื่องจากจังหวัดสมุทรปราการ เปนศูนยกลางการคมนาคมของประเทศรองรับระบบ
สาธารณูปโภคท่ีพรอม และ มีระยะทางไปหางจากศูนยกระจายสินคา กลุม Cluster ของบริษัท (Out 
Sourcing Factory) ซ่ึงถาหากลูกคามีความตองการสินคาเพิ่มสูงข้ึนและกําลังการผลิตของบริษัทไม
มากพอ บริษัทสามารถท่ีจะขยายกําลังการผลิตโดยการจางหนวยอุตสาหกรรมยอยท่ีอยูในบริเวณ
ใกลเคียงไดอยางทันทวงที 
 ในสวนข้ันตอนการผลิต เนนท่ีการรักษาคุณภาพใหถูกตองตรงตามกับสูตรท่ีไดมีการ
คนควาวจิัย และกระบวนการคัดเลือกวัตถุดิบท่ีมีความเหมาะสม เพื่อใหไดสารสกัดท่ีมีคุณภาพตาม
ตองการและไมกอใหเกิดอันตราย รวมถึงการจัดกระบวนการผลิตใหสอดคลองกับระบบมาตรฐาน
ท่ีเปนท่ียอมรับ การจัดการโรงงานใหถูกตองตามมาตรฐานโรงงานอุตสาหกรรม 
 

3. วิเคราะหความเปนไปไดดานการจัดการ 
 การจัดโครงสรางองคกรจะมีการแบงออกเปน 2 ฝาย คือฝายโรงงานและฝายสํานกังาน 
โดยฝายสํานักงานประกอบดวย ผูอํานวยการฝาย ฝายการตลาด ฝายการเงินบัญชี ฝายบุคคล ฝาย
ธุรการ โดยในปแรกมีจํานวน 15 คน และฝายโรงงานจํานวน 5 คน ท้ังนี้จะมีการจางเหมาพนักงาน
จากภายนอกเพ่ือเปนการลดคาใชจายในบางสวน ซ่ึงในปแรกจะจาง 2 คน และจะไดรับการพิจารณา
ปรับคาจางอยูท่ีรอยละ 5 ตอป 
 ท้ังนี้บุคลากรท้ังหมด โดยเฉพาะคนงานสามารถหาไดจากในทองถ่ิน ประกอบกบัการ
ผลิตท่ีไมมีความซับซอน จึงสามารถฝกฝนพนักงานใหเกิดความชํานาญในการใชเคร่ืองจักรตางๆ
ได 
  
 4.  วิเคราะหความเปนไปไดดานการเงนิ 
 ตามโครงการมีเงินลงทุนท้ังส้ิน 35,000,000 บาท มาจากสวนของผูถือหุน 9,800,000 บาท 
ซ่ึงประกอบไปดวย ผูกอต้ังกิจการ ผูรวมทุน และทุนจากการรวมลงทุนของธนาคารพัฒนาวิสาหกิจ
ขนาดกลางและขนาดยอมแหงประเทศไทย และมาจากการกูยืมในรูปแบบของเงินกูระยะยาวและ
การออกใบถือสิทธิหุนแปลงสภาพ 25,200,000 บาท ตลอดระยะเวลาโครงการนับต้ังแตปท่ี 1-5 
โครงการมีรายไดจากการขายสินคา 18,144,000 128,289,656 256,172,490 351,510,516 และ 
429,988,003 บาทตามลําดับ และมีกําไรสุทธิชวงระยะเวลาปท่ี 1-5 อยูท่ี -8,264,439 18,270,233 
39,341,289 70,056,321 และ 94,405,886 บาทตามลําดับ ซ่ึงผลจากการวิเคราะหผลตอบแทนจาก
การดําเนินงาน มีดังนี ้
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 - ระยะเวลาคืนทุน ระยะเวลาท่ีกระแสเงินสดสุทธิจากการดําเนินงานชดเชยเงินลงทุน
เร่ิมแรกพอดี เทากับ 2 ป 2 เดือน 
 -  มูลคาปจจุบันสุทธิ ผลตางระหวางเงินลงทุนเร่ิมแรกกับมูลคาปจจบัุนของเงินสด
สุทธิท่ีคาดวาจะไดรับในแตละปในชวงระยะเวลาท่ีกําหนดของโครงการ ณ อัตราท่ีกําหนด ซ่ึง
มูลคาปจจุบันสุทธิของโครงการมีคาเปนบวก เทากับ 37,275,353 บาท 
 - อัตราผลตอบแทนภายในโครงการ อัตราคาลดท่ีทําใหกระแสเงินสดสุทธิท่ีคาดวาจะ
ไดรับภายในระยะเวลาท่ีกําหนดเทากับเงินลงทุนเร่ิมแรก มีคาเทากับ 118.01% ซ่ึงเปนอัตราท่ีสูงกวา
อัตราผลตอบแทนท่ีตองการ ดังนั้นจึงมีความเปไปไดในการลงทุน 
 - การวิเคราะหความไว จากผลการศึกษาพบวาการเปล่ียนแปลงท่ีสงผลกระทบตอ
มูลคาปจจุบันสุทธิของโครงการมากท่ีสุดคือการเปล่ียนแปลงราคาขาย ซ่ึงในกรณีท่ีสินคาไมไดรับ
การตอบรับอยางมากดังท่ีคาดไว หากมีการลดราคาขาย อาจสงผลตอรายไดท่ีกิจการพึงไดรับ 
 
อภิปรายผลการศึกษา 
 การศึกษาความเปนไปไดในการลงทุนต้ังโรงงานผลิตสเปรยสมุนไพรกําจัดไรฝุน ได
ศึกษาตามแนวคิดเกี่ยวกับปจจัยการตลาด และแนวคิดการศึกษาความเปนไปไดในดานการตลาด 
ดานเทคนิค ดานการจัดการและดานการเงิน 
 การวิเคราะหความเปนไปไดดานการตลาด พบวา ดานผลิตภัณฑของโครงการมีความ
โดดเดนและนาสนใจ เนื่องจากเม่ือพจิาราณาจากผลของแบบสอบถามซ่ึงผูตอบแบบสอบถามสวน
ใหญใหความสําคัญกับประสิทธิภาพในการกําจัดไรฝุนมากท่ีสุด ผลิตภัณฑจึงตองสามารถ
ตอบสนองความตองการของลูกคาได ดังนั้นการท่ีโครงการไดเลือกผลงานวิจยัของ นพมาศ สุนทร
เจริญนนท  และวรรณะ มหากิตติคุณ ท่ีมีประสิทธิภาพในการกําจัดไดสูงถึงรอยละ 95 ในระยะเวลา
เพียง 10-15 นาที ในขณะท่ีผลงานวจิัยประสิทธิภาพของนํ้ามันหอมระเหยจากพริกไทยดํา ของ 
อํามร อินทรสังข และจรงคศักดิ์ พุมน สามารถกําจัดไรฝุนไดสูงสุดเพยีงแค 77.8% ทําใหผลิตภณัฑ
ของโครงการจึงมีโอกาสเขาถึงผูบริโภคไดมาก 
  นอกจากนี้อุตสาหกรรมการการผลิตสเปรยกําจดัไรฝุนกาํลังอยูในชวงพัฒนา กลาวคือ 
หากพิจารณาจากจํานวนผูปวยโรคภูมิแพจากไรฝุนมีอัตราเพิ่มข้ึนโดยเฉล่ียปละ 10-15% และการท่ี
อุตสาหกรรมไมมีคูแขงทางตรงท่ีชัดเจน ท้ังยังไมมีผูผลิตท่ีมีศักยภาพท้ังทางดานวจิัยและเงินลงทุน 
จึงเปนโอกาสของโครงการท่ีจะสามารถสรางกําไรในระยะแรกได ท้ังนี้ดวยขอจํากดัดานสิทธิบัตร 
ทําใหโอกาสของผูท่ีถือสิทธิบัตรรายแรก สามารถสรางขอกีดกันการเขาสูอุตสาหกรรมของผู
แขงขันรายอ่ืนได 
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 การวิเคราะหความเปนไปไดดานการเงิน เม่ือเปรียบเทียบกับอุตสาหกรรมท่ีมีลักษณะ
คลายคลึงกันพบวา แมกจิการจะมีเงินลงทุนโครงการท่ีสูง แตมีระยะเวลาคืนทุน เทากับ 2 ป 2 เดอืน 
ซ่ึงทําใหผูลงทุนไดรับผลตอบแทนการลงทุนในระยะเวลาอันส้ัน รวมทั้งโครงการมีมูลคาปจจุบัน
สุทธิ และอัตราผลตอบแทนภายในโครงการ ซ่ึงสูงกวาอุตสาหกรรมเดยีวกัน ดังนั้นนอกจากกิจการ
มีความเปนไปไดในการลงทุน ยังมีความนาสนใจในเร่ืองของผลตอบแทนท่ีสูงอีกดวย 
 
ขอคนพบ 
 1.  จากผลการศึกษาพบวา สินคาลักษณะนี้เปนสินคาท่ีเกี่ยวของกับสุขภาพ ผูบริโภคให
ความสําคัญกับเร่ืองมาตรฐานสินคา และความปลอดภยัเปนสําคัญ แมจะยังไมมีขอกําหนดชัดเจน
จากภาครัฐวาจะตองมีมาตรฐานดานอาหารและยาเขามาควบคุมผลิตภัณฑดังกลาวในปจจุบัน 
 2. ผลการวิเคราะหความไวของกิจการไดแสดงใหเห็นวา การปรับเปล่ียนราคาขายมี
ผลกระทบตอกิจการ มากกวาการเปล่ียนแปลงของตนทุนทางตรงและตนทุนผันแปรของกิจการ 
 
ขอเสนอแนะ 
 1.  การจัดการดานผลิตภัณฑจึงตองคํานึงถึงการนํามาตรฐานสินคาท่ีไดรับการยอมรับใน
ระดับสากล อาทิ ISO มาใชในการจดัการโรงงาน รวมท้ังควรดําเนนิการเพ่ือขอรับเคร่ืองหมาย อย. 
สําหรับการจัดจําหนายในประเทศ เพื่อใหผูบริโภคเกิดความรูสึกปลอดภัย 
 2. การลดราคาสินคาเพื่อดึงดูดผูบริโภค เนื่องจากผลการวิเคราะหความไวของกิจการได
แสดงใหเห็นวา การปรับเปล่ียนราคาขายมีผลกระทบตอกจิการ มากกวาการเปล่ียนแปลงของตนทุน
ทางตรงและตนทุนผันแปรของกิจการ 
  
 
 
 
 

 


