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แบบสอบถาม                                    
        แบบสอบถามน้ีจัดทําข้ึนเพื่อเก็บรวบรวมขอมูลสําหรับการศึกษาคนควาแบบอิสระเร่ือง 

“ปจจัยท่ีมีอิทธิพลตอการตัดสินใจซ้ือสินคาไอทีของตัวแทนจําหนายของบริษัท โปรเฟส ดิสทริ
บิวช่ัน จํากัด ในจังหวัดเชียงใหม“โดยนักศึกษาปริญญาโทหลักสูตรบริหารธุรกิจ สําหรับผูบริหาร 
คณะบริหารธุรกิจ มหาวิทยาลัยเชียงใหม อนึ่งแบบสอบถามนี้จะไมมีผลกระทบใด ๆ ตอผูตอบ
แบบสอบถาม ดังนั้นจึงใครขอความรวมมือจากทานตอบแบบสอบถามตามความรูความเขาใจและ
ประสบการณท่ีเปนจริงของทาน 

ผูศึกษาขอขอบคุณทุกทานท่ีใหความอนุเคราะหตอบแบบสอบถามชุดนี้มา ณ โอกาสนี้ 
 

สวนท่ี 1   ขอมูลท่ัวไปของผูตอบแบบสอบถามและกิจการของผูตอบแบบสอบถาม 
คําช้ีแจง โปรดทําเคร่ืองหมาย ( ) ในชองส่ีเหล่ียมหนาตัวเลือกท่ีตรงกับความเปนจริงหรือ
ความเห็นของทานมากท่ีสุดถาไมมีตัวเลือกใดท่ีตรงกับความเปนจริงหรือความเห็นของทานกรุณา
ทําเคร่ืองหมายถูก ( ) ในชองตัวเลือก “อ่ืนๆ (โปรดระบุ).....” และเขียนขอความท่ีตองการลงใน
ชองวางดานทายตัวเลือก 
1.  เพศ   

1. ชาย            2. หญิง 
 

2.  อาย ุ   
1. 21 – 30 ป          2. 31 – 40 ป 
3. 41 – 50 ป          4. 51 ปข้ึนไป 

 

3. ระดับการศึกษา 
 1. ตํ่ากวาปริญญาตรี       2. ปริญญาตรี หรือเทียบเทา  
 3. สูงกวาปริญญาตรี                       4. อ่ืน ๆ โปรดระบุ ............................... 

 

4. ตําแหนงของผูตอบแบบสอบถามท่ีเปนผูท่ีมีสวนรวมในการตัดสินใจ 
1. ผูจัดการฝายจัดซ้ือ                     2. ผูจัดการฝายการตลาด/ขาย 
3. ผูจัดการท่ัวไป           4. เจาของกิจการ 
5. อ่ืนๆ (โปรดระบุ)………………………………… 
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5.  ลักษณะการจดทะเบียนของกิจการของทาน 
1. หางหุนสวนจํากดั       2. หางหุนสวนสามัญ 
3. บริษัทจาํกัด         4. รานคา 
5. อ่ืนๆ (โปรดระบุ)………………………………… 

 

6.  ระยะเวลาการเปดดําเนนิกจิการ  
1. นอยกวา 2 ป         2. 2-5 ป 
3. 6-10 ป           4. มากกวา 10 ป 

 

7. ลักษณะการดําเนินธุรกิจ 
1. ขายสินคาผานโชวรูมอยางเดยีว ไมรับงานโปรเจค 
2. ขายสินคาผานโชวรูม และรับทํางานโปรเจค 
3. รับทํางานโปรเจคเปนหลัก  
4. อ่ืนๆ (โปรดระบุ)………………………………… 

 

8. จํานวนผูมีสวนรวมในการตัดสินใจซ้ือสินคาไอทีในกจิการของทาน 
1. 1 คน                                           2. 2 – 3 คน 
3. มากกวา 3 คน             4. อ่ืนๆ (โปรดระบุ)……………………… 

 

9. บุคคลใดเปนผูมีอํานาจตัดสินใจเลือกซ้ือสินคาไอทีในกิจการของทานมากท่ีสุด (ตอบ 1 ขอ
เทานั้น) 

1. ผูจัดการฝายจัดซ้ือ                     2. ผูจัดการฝายการตลาด/ขาย 
3. ผูจัดการท่ัวไป           4. เจาของกิจการ 
5. อ่ืนๆ (โปรดระบุ)………………………………… 

 

10. กิจการของทานมียอดส่ังซ้ือสินคาไอทีท้ังหมดเฉล่ียตอเดือนเทาใด 
1. ตํ่ากวาหรือเทากับ 500,000 บาท   
2. อยูในชวง 500,001-1,500,000 บาท 
3. อยูในชวง 1,500,001-3,000,000 บาท          
3. อยูในชวง 3,000,001-5,000,000 บาท          
4. มากกวา 5,000,000 บาท 
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11. ความถ่ีในการส่ังซ้ือสินคาไอทีของกิจการของทานโดยเฉล่ีย  
1. ทุกวนั           2. ทุก 2-3 วัน 
3. ทุก 4-5 วัน          4. ทุก 6-10 วัน 
5. อ่ืนๆ (โปรดระบุ)………………………………… 

 

12. กิจการของทานมีการส่ังซ้ือสินคาไอทีจากบริษัทผูนาํเขาและจัดจําหนายรายใดบาง (ตอบได
มากกวา 1 ขอ) 

1. บริษัท ซินเน็ค (ประเทศไทย) จํากัด (มหาชน) 
2. บริษัทอินแกรมไมโคร (ประเทศไทย) จํากัด 
3. บริษัท เอสไอเอส ดิสทริบิวช่ัน (ประเทศไทย) จํากัด (มหาชน) 
4. บริษัท เอสวีโอเอ จํากดั (มหาชน) 
5. บริษัท ดี คอมพิวเตอร จํากัด 
6. บริษัท ดิจิแลนด (ประเทศไทย) จํากัด 
7. บริษัท คอมเซเวน อินเตอรเนช่ันแนล จํากัด 
8. บริษัท เอแอนดแอล คอมพิวเตอร จํากัด 
9. บริษัท เวลเทคกรุป จํากัด 
10. บริษัท เอซิส คอมพิวเตอร จํากัด 
11. อ่ืนๆ (โปรดระบุ)………………………………… 

 

13. ระยะเวลาการเปนตัวแทนจําหนายของบริษัท โปรเฟส ดิสทริบิวช่ัน จํากัด 
1. นอยกวา 2 ป         2. 2-5 ป 
3. 6-10 ป           4. มากกวา 10 ป 

 

14. สินคาท่ีมีการส่ังซ้ือจากบริษัท โปรเฟส ดิสทริบิวช่ัน จํากัด (ตอบไดมากกวา 1 ขอ)  
1. เคร่ืองคอมพิวเตอร PC / Notebook / PDA 
2. เคร่ืองคอมพิวเตอรแมขาย (Server) 
3. อุปกรณตอพวง         
4. อุปกรณในระบบเครือขายคอมพิวเตอร  
5. อ่ืนๆ (โปรดระบุ)………………………………… 
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15. กิจการของทานมีการส่ังซ้ือสินคาจากบริษัท โปรเฟส ดิสทริบิวช่ัน จํากดั ผานชองทางใดบาง 
(ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 

1. โทรศัพท          2. โทรสาร 
3.  E-Mail          4. Website “Value Online” 
5. พนักงานขาย         6. อ่ืนๆ (โปรดระบุ)……………………… 

 

16.วิธีการชําระเงินคาสินคาใหกับบริษัท โปรเฟส ดิสทริบิวช่ัน จํากัด ของกิจการของทาน เปนแบบ
ใด (ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 

1. ชําระดวยเงินสด       2. ชําระดวยเช็ค 
3. โอนเงินผานเคานเตอรธนาคาร  4. โอนเงินผานระบบ E-Banking 
5. ใชบริการ ECS Online Payment  6. อ่ืนๆ (โปรดระบุ)……………………… 

 

17. ระยะเวลาในการชําระเงินคาสินคาใหกับบริษัท โปรเฟส ดิสทริบิวช่ัน จํากัด ของกิจการของ
ทาน เปนแบบใด 

1. ทันที           2. ภายใน 7 วัน 
3.  ภายใน 30 วัน        4. ภายใน 45 วัน 
5.  มากกวา 45 วนั        6. อ่ืนๆ (โปรดระบุ)……………………… 

 
สวนท่ี 2  ขอมูลเก่ียวกับปจจัยท่ีมีอิทธิพลตอการตดัสินใจซ้ือสินคาไอทีของตัวแทนจําหนายของ 
บริษัท โปรเฟส ดิสทริบิวชัน่ จํากัด 
 

ระดับท่ีมีอิทธิผลตอการตัดสินใจซ้ือ  
ปจจัยท่ีมีอิทธิผลตอการตัดสินใจซ้ือขององคกร มากที่สุด 

(5) 
มาก 
(4) 

นอย 
(3) 

นอยที่สุด 
(2) 

ไมมีผล 
(1) 

1. ปจจัยดานสภาพแวดลอม      
1) ระดับความตองการซื้อสินคาไอที      
2) ภาวะเศรฐกิจในปจจุบัน      
3) อัตราดอกเบี้ย      
4) อัตราแลกเปลี่ยนเงินตราตางประเทศ      
5) การเปล่ียนแปลงของเทคโนโลยีที่ใชในการผลิต      
6) กฎหมายและขอบังคับตางๆ เชน ISO 14001      
7) ความผันผวนทางดานการเมือง      
8) ภาวะการแขงขันของธุรกิจไอที      
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ระดับท่ีมีอิทธิผลตอการตัดสินใจซ้ือ  
ปจจัยท่ีมีอิทธิผลตอการตัดสินใจซ้ือขององคกร มากที่สุด 

(5) 
มาก 
(4) 

นอย 
(3) 

นอยที่สุด 
(2) 

ไมมีผล 
(1) 

2. ปจจัยภายในองคการ      
1) วัตถุประสงคและนโยบายในการสั่งซื้อ      
2) โครงสรางภายในองคกร      
3) กระบวนการตัดสินใจซื้อขององคกร      
4) ระบบบริหารงานภายในขององคกร      
5) อื่นๆ (โปรดระบุ)....................................      
3. ปจจัยระหวางบุคคล      
1) อํานาจในการตัดสินใจของผูมีอิทธิพลในการเลือก      
2) ความเขาใจกันระหวางผูเลือกซื้อและผูขาย      
3) ความสามารถในการชักชวนของผูขาย      
4) อื่นๆ (โปรดระบุ)...................................................      
4. ปจจัยเฉพาะบุคคล      
1) ความสนใจและชอบในตัวสินคา      
2) การยอมรับและทัศนคติที่มีตอผูขาย เชนความรู 
ความชํานาญ บุคลิกลักษณะ 

     

3) ความคิดเห็นตอความเสี่ยงในการจัดซื้อหรือใช
บริการ 

     

4) อื่นๆ (โปรดระบุ)......................................      

 
สวนท่ิ 3  ขอมูลเก่ียวกับปจจัยสวนประสมทางการตลาดท่ีมีอิทธิพลตอการตัดสินใจซ้ือสินคา  
ไอทีของตัวแทนจําหนายของ บริษัท โปรเฟส ดิสทริบิวชัน่ จํากัด 
 

ระดับท่ีมีอิทธิผลตอการตัดสินใจซ้ือ  
ปจจัยสวนประสมทางการตลาด มากที่สุด 

(5) 
มาก 
(4) 

นอย 
(3) 

นอยที่สุด 
(2) 

ไมมีผล 
(1) 

1. ปจจัยดานผลิตภัณฑ      
1) ความหลากหลายของชนิดสินคา      
2) ความหลากหลายของยี่หอสินคา      
3) สินคาที่จําหนายมีช่ือเสียง มีคุณลักษณะไดมาตรฐาน      
4) ยี่หอที่จําหนาย มีศูนยซอมประจําจังหวัดเชียงใหม      
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ระดับท่ีมีอิทธิผลตอการตัดสินใจซ้ือ  
ปจจัยสวนประสมทางการตลาด มากที่สุด 

(5) 
มาก 
(4) 

นอย 
(3) 

นอยที่สุด 
(2) 

ไมมีผล 
(1) 

5) เง่ือนไขและระยะเวลาการรับประกันของสินคา      
6) การบริการหลังการขาย      
7) สินคาไดรับการบรรจุหีบหออยางดี (Packaging)      
8) สามารถเปล่ียนหรือคืนสินคาได      
9) มีการแจงเปล่ียนแปลงรุนหรือ part number ของสินคา
ลวงหนา 

     

10) มีคูมือรายละเอียดเก่ียวกับสินคาและวิธีการใชงาน      
11) มีการแนะนําและใหคําปรึกษาวิธีการใชงานดาน
เทคนิค 

     

12) มีระบบการใหบริการลูกคาที่รวดเร็ว      
13) ความทันสมัยของสินคา      
14) อื่นๆ (โปรดระบุ)...................................................      

2. ปจจัยดานราคา      
1) ราคาสินคา 
     - เครื่องคอมพิวเตอร PC / Notebook / PDA 

     

     - เครื่องคอมพิวเตอรแมขาย (Server)      

     - อุปกรณตอพวง      

     - อุปกรณในระบบเครือขายคอมพิวเตอร      

2) สามารถตอรองราคาได      

3) ราคาของสินคาเปนราคาตลาดในขณะนั้น      

4) การใหเครดิตทางการคา      

5) ระยะเวลาในการใหเครดิต      

6) ชําระเงินแบบผอนเปนงวดได      
7) ชําระเงินผานบัตรเครดิตได      
8) วิธีการชําระเงิน เชนการโอนเงินผานระบบ
อิเล็คทรอนิกส 

     

9) มีการแจงเปล่ียนแปลงราคาลวงหนา      
10) การใหราคาพิเศษ ตามเง่ือนไขปริมาณการสั่งซื้อที่
กําหนด 

     

11) การใหสวนลดพิเศษ กรณีที่ชําระดวยเงินสด      
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ระดับท่ีมีอิทธิผลตอการตัดสินใจซ้ือ  
ปจจัยสวนประสมทางการตลาด มากที่สุด 

(5) 
มาก 
(4) 

นอย 
(3) 

นอยที่สุด 
(2) 

ไมมีผล 
(1) 

12) อื่นๆ (โปรดระบุ)...............................................      

3. ปจจัยดานชองทางการจัดจําหนาย      
1) บริษัทผูนําเขาและจัดจําหนายมีสาขาในจังหวัด
เชียงใหม 

     

2) บริษัทผูนําเขาและจัดจําหนายมีคลังสินคาในจังหวัด
เชียงใหม 

     

3) บริษัทผูนําเขาและจัดจําหนายมีคลังสินคาอยูที่เดียวกับ
สํานักงานขาย 

     

4) ดูขอมูลสินคาผานทาง Website ได       
5) สงขอมูลสินคาผานทาง Email      
6) สามารถสั่งซื้อผาน Website ได      
7) ลูกคาสามารถเลือกบริษัทขนสงที่ตองการได      
8) บริการจัดสงสินคาถึงที่      
9) ความยืดหยุนของการสงสินคาตามความเรงดวน      
10) ความตรงเวลาในการสงมอบสินคา       
11) การไมเรียกเก็บคาขนสงปลายทาง       
12) ความสะดวกในการติดตอกับผูขายสินคาทางโทรศัพท      
13) ความสะดวกในการติดตอกับผูขายสินคาทาง Email      
14) ระบบบริการสอบถามขอมูลสินคาผาน Call Center       
15) มีสินคาตลอดเวลา/ไมขาดสตอค      
16) สินคาที่ไดรับถูกตองและครบตามจํานวนที่สั่งซื้อ      
17) สินคาที่ไดรับสภาพสมบูรณ ไมเกิดการเสียหาย
ระหวางการขนสง  

     

18) มีระบบการติดตามสถานะการสั่งซื้อ      
19) ขั้นตอนในการรับคําสั่งซื้อ      
20) อื่นๆ (โปรดระบุ).............................................      

4. ปจจัยดานการสงเสริมการตลาด      
1) มีหนังสือ (Price List) แจก      
2) การสงขาวสารเก่ียวกับสภาวะตลาดคอมพิวเตอร      
3) ลดราคาสินคาตามเทศกาลหรือโอกาส      
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ระดับท่ีมีอิทธิผลตอการตัดสินใจซ้ือ  
ปจจัยสวนประสมทางการตลาด มากที่สุด 

(5) 
มาก 
(4) 

นอย 
(3) 

นอยที่สุด 
(2) 

ไมมีผล 
(1) 

4) การใหของแถม      
5) การสะสมยอดสั่งซื้อเพ่ือรับของรางวัล      
6) การคืนเงิน Rebate เมื่อมียอดสั่งซื้อครบตามกําหนด      
7) มีสินคาตัวอยางใหยืม      
8) มีสินคาสํารองใชระหวางซอม      
9) ความรู ความชํานาญของพนักงานซอม      
10) ฝายขายมีความรู ความชํานาญในตัวสินคาที่จําหนาย      
11) ฝายขายมีกระตือรือรน ความสุภาพ และมนุษยสัมพันธ
ที่ดี  

     

12) ฝายขายสามารถตอบขอซักถามไดอยางถูกตองและ
รวดเร็ว 

     

13) ฝายขายมีความสามารถในการติดตามแกปญหาได
อยางรวดเร็ว 

     

14) ฝายขายเอาใจใส และออกพบปะลูกคาสม่ําเสมอ      
15) การจัดกิจกรรมออกบูธรวมกับตัวแทนจําหนาย      
16) การจัดอบรม สัมมนา ใหความรูเก่ียวกับตัวสินคา      
17) อื่นๆ (โปรดระบุ).............................................      

 
 

สวนท่ี 4  ปญหาท่ีพบของตัวแทนจําหนายของ บริษัท โปรเฟส ดสิทริบิวชั่น จํากัด 
 

ระดับปญหา  
ปญหา มากที่สุด 

(5) 
มาก 
(4) 

นอย 
(3) 

นอยที่สุด 
(2) 

ไมพบ
ปญหา 

(1) 
1. ปจจัยดานผลิตภัณฑ      
1) ชนิดสินคาที่จําหนายไมหลากหลาย      
2) สินคาที่จําหนายมียี่หอใหเลือกนอย      
3) สินคาที่จําหนายไมเปนที่รูจัก และมีคุณลักษณะไมได
มาตรฐาน 
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ระดับปญหา  
ปญหา มากที่สุด 

(5) 
มาก 
(4) 

นอย 
(3) 

นอยที่สุด 
(2) 

ไมพบ
ปญหา 

(1) 
4) ยี่หอที่จําหนาย ไมมีศูนยซอมประจําจังหวัดเชียงใหม      
5) เง่ือนไขและระยะเวลาการรับประกันของสินคามีการ
เปล่ียนแปลงไปจากท่ีตกลง 

     

6) ไมมีบริการหลังการขาย หรือการบริการหลังการขายไม
ดี 

     

7) การบรรจุหีบหอของสินคาไมเรียบรอย ไมมิดชิด      
8) ไมสามารถเปล่ียนหรือคืนสินคาได      

9) ไมมีการแจงเปล่ียนแปลงรุนหรือ part number ของ
สินคาลวงหนา 

     

10) ไมมีคูมือรายละเอียดเก่ียวกับสินคาและวิธีการใชงาน      
11) ไมใหคําแนะนําและใหคําปรึกษาวิธีการใชงาน      
12) การใหบริการลูกคาลาชา      
13) สินคาลาสมัย      
14) อื่นๆ (โปรดระบุ).........................................      
2. ปจจัยดานราคา      
1) ราคาสินคาแพง 
     - เครื่องคอมพิวเตอร PC / Notebook / PDA 

     

     - เครื่องคอมพิวเตอรแมขาย (Server)      
     - อุปกรณตอพวง      
     - อุปกรณในระบบเครือขายคอมพิวเตอร      
2) ไมสามารถตอรองราคาได      
3) ราคาของสินคาไมเปนราคาตลาดในขณะนั้น      
4) ไมมีการใหเครดิตทางการคา      
5) ใหเครดิตระยะเวลาสั้น      
6) ไมสามารถชําระเงินแบบผอนเปนงวดได      
7) ไมสามารถชําระเงินผานบัตรเครดิตได      
8) ไมสามารถโอนเงินผานระบบอิเล็คทรอนิกสได      
9) ไมมีการแจงเปล่ียนแปลงราคาลวงหนา      
10) ไมมีการใหราคาพิเศษ ตามเง่ือนไขปริมาณการสั่งซื้อที่
กําหนด 
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ระดับปญหา  
ปญหา มากที่สุด 

(5) 
มาก 
(4) 

นอย 
(3) 

นอยที่สุด 
(2) 

ไมพบ
ปญหา 

(1) 
11) ไมมีการใหสวนลดพิเศษ กรณีชําระเงินสด      
12) อื่นๆ (โปรดระบุ)...........................................      
3. ปจจัยดานชองทางการจัดจําหนาย      
1) บริษัทผูนําเขาและจัดจําหนายไมมีสาขาในจังหวัด
เชียงใหม 

     

2) บริษัทผูนําเขาและจัดจําหนายไมมีคลังสินคาในจังหวัด
เชียงใหม 

     

3)บริษัทผูนําเขาและจัดจําหนายไมมีคลังสินคาอยูที่
เดียวกับสํานักงานขาย 

     

4) ไมสามารถดูขอมูลสินคาผานทาง Website ได      
5) ไมไดรับขอมูลสินคาทาง Email      
6) ไมสามารถสั่งซื้อผาน Website ได      
7) ไมสามารถเลือกบริษัทขนสงที่ตองการได      
8) รานคาตองไปรับสินคาเอง      
9) ไมมีสามารถยืดหยุนการสงสินคาตามความเรงดวน      
10) การสงมอบสินคาไมตรงเวลา ลาชาเกินกําหนด      
11) มีการเรียกเก็บคาขนสงปลายทาง      

12) ไมไดรับความสะดวกในการติดตอกับผูขายสินคาทาง
โทรศัพท 

     

13) ไมไดรับความสะดวกในการติดตอกับผูขายสินคาทาง 
Email 

     

14) ไมมีระบบบริการสอมถามขอมูลผาน Call Center      
15) สินคาขาดสตอคบอย      
16) สินคาที่สงมอบไมถูกตองหรือไมครบตามจํานวนที่
สั่งซื้อ 

     

17) สินคาที่ไดรับสภาพไมสมบูรณ เกิดการเสียหาย
ระหวางการขนสง 

     

18) ไมสามารถติดตามสถานะของการส่ังซื้อได      
19) ขั้นตอนในการรับคําสั่งซื้อยุงยาก      
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ระดับปญหา  
ปญหา มากที่สุด 

(5) 
มาก 
(4) 

นอย 
(3) 

นอยที่สุด 
(2) 

ไมพบ
ปญหา 

(1) 
20) อื่นๆ (โปรดระบุ)...........................      
4. ปจจัยดานการสงเสริมการตลาด      
1) ไมมีหนังสือ (Price List) แจก       
2) ไมมีการสงขาวสารเก่ียวกับสภาวะตลาดคอมพิวเตอร
แจงใหทราบ 

     

     3) ไมมีการลดราคาสินคาตามเทศกาลหรือโอกาส 
4) ไมมีการใหของแถม      
5) ไมมีการสะสมยอดสั่งซื้อเพ่ือรับของรางวัล      
6) ไมมีการคืนเงิน Rebate เมื่อมียอดสั่งซื้อครบตาม
กําหนด 

     

7) ไมมีสินคาตัวอยางใหยืม      

8) ไมมีสินคาสํารองระหวางใชระหวางซอม      

9) พนักงานซอมไมมีความรู ความชํานาญ      

10) ฝายขายไมมีความรู ความชํานาญในตัวสินคาที่
จําหนาย 

     

11) ฝายขายไมมีความกระตือรือรน ไมมีความสุภาพ และ
ไมมีมนุษยสัมพันธ 

     

12) ฝายขายไมสามารถตอบขอซักถามไดอยางถูกตองและ
รวดเร็ว 

     

13) ฝายขายไมสามารถติดตามแกปญหาไดอยางรวดเร็ว      

14) ฝายขายไมเอาใจใส และไมมีการออกเยี่ยมพบปะลูกคา      

15) ไมมีการจัดกิจกรรมออกบูธรวมกับตัวแทนจําหนาย      

16) ไมมีการจัดอบรม สัมมนา ใหความรูเก่ียวกับตัวสินคา      

17) อื่นๆ (โปรด
ระบุ)............................................................ 
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ปญหาและขอเสนอแนะอ่ืนๆ เพิ่มเติม 

............................................................................................................................................................. 

............................................................................................................................................................. 

............................................................................................................................................................. 
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ประวัติผูเขียน 

 
ชื่อ – สกุล       นางสาวสุวิกา พงษตุย 

วัน เดือน  ป เกิด    19 พฤษภาคม 2521 

ประวัติการศึกษา    สําเร็จการศึกษามัธยมปลาย โรงเรียนสวนบุญโญปถัมภ ลําพูน 

          ปการศึกษา 2537 

          สําเร็จการศึกษาปริญญาตรี วิศวกรรมศาสตรบัณฑิต 

มหาวิทยาลัยเชียงใหม ปการศึกษา 2542 

ประวัติการทํางาน    ป 2543-2544   System/Sales Engineer 

                 บริษัท ซี-พลัส จํากัด 

          ป 2544-2549   ผูจัดการท่ัวไป 

                 หางหุนสวนจาํกัด แหลมทองไอที เซ็นเตอร  

ป 2549-2551   Sales Account Executive 

                 บริษัท เดอะแวลลูซิสเตมส จํากัด 

ป 2551-ปจจุบัน  Business Development Manager 

                 บริษัท เดอะแวลลูซิสเตมส จํากัด 

 


