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ภาคผนวก ก   
แบบสอบถาม 

 
เร่ือง  “ทัศนคติตอการจัดทําเว็บไซตกิจการของผูประกอบการสินคาหัตถกรรม ในหมูบานถวาย อําเภอ 
             หางดง จังหวัดเชยีงใหม” 

 
แบบสอบถามฉบับนี้มีวัตถุประสงคเพื่อท่ีจะศึกษาทัศนคติตอการจัดทําเว็บไซตกิจการของ

ผูประกอบการสินคาหัตถกรรม ในหมูบานถวาย  อําเภอหางดง จังหวัดเชียงใหม สําหรับการ
ทําการคนควาของนักศึกษาปริญญาโท สาขาบริหารธุรกิจบัณฑิตวิทยาลัยมหาวิทยาลัยเชียงใหม   
แบบสอบถามนี้จะไมมีผลกระทบใดๆ ตอผูตอบแบบสอบถาม และผูศึกษาขอขอบพระคุณทุกทานท่ีให
ความอนุเคราะหในการตอบแบบสอบถามน้ี 
           นายอนุรักษ  พูลสวัสดิ์       
        นักศึกษาระดับปริญญาโท 
 
คําช้ีแจง : 
 แบบสอบถามมีท้ังหมด  3  สวน   

สวนท่ี 1 ขอมูลท่ัวไปของผูตอบแบบสอบถาม 
สวนท่ี 2 ทัศนคติท่ีมีตอการจัดทําเว็บไซตกิจการของผูประกอบการสินคาหัตถกรรม ใน                
               หมูบานถวาย อําเภอหางดง จังหวดัเชียงใหม 
สวนท่ี 3 ปญหาและขอเสนอแนะ 
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สวนท่ี 1 ขอมูลท่ัวไปของผูตอบแบบสอบถาม 
 

กรุณาทําเคร่ืองหมาย ลงในชอง ( /  ) หนาขอความท่ีเปนคําตอบของทาน 
 
1. เพศ  

 (    )1. ชาย       (    )2. หญิง 
 

2. อายุ 
 (    )1.  นอยกวา 25 ป  (    )2.  25-34 ป           (    )3. 35-44 ป 
 (    )4. 45-55 ป   (    )5. 56 ป ข้ึนไป 
 
3. ระดับการศึกษา 
 (    )1.  มัธยมตนหรือตํ่ากวา (    )2.  มัธยมปลาย / ปวช.       (    )3.  ปวส. / อนุปริญญา 
 (    )4. ปริญญาตรี  (    )5. สูงกวาปริญญาตรี 
 
4. ทานเปดดําเนินกิจการมานานเทาใด 
 (    )1. นอยกวา 6 เดือน  (    )2. 6 เดือน-1 ป        (    )3. 1-3 ป  
 (    )4. 3-5 ป   (    )5. มากกวา 5 ป 
 
5. กิจการของทานขายสินคาประเภทใด (ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 

(    )1. เคร่ืองจักสาน      (    )2. เคร่ืองปนดินเผา     
(    )3. เฟอรนิเจอร / ของตกแตง ท่ีทําจากไม (    )4. ผลิตภัณฑท่ีทําจากเงิน / โลหะ     
(    )5. ผลิตภัณฑท่ีทําจากผา   (    )6. อ่ืนๆ (โปรดระบุ)............................ 

 
6. กิจการของทานมีเว็บไซตหรือไม 
 (    )1. มี    (    )2. ไมมี 
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สวนท่ี 2 ทัศนคติท่ีมีตอการจัดทําเว็บไซตกิจการของผูประกอบการสินคาหัตถกรรม ในหมูบานถวาย  
              อําเภอหางดง จังหวัดเชียงใหม  
 2.1 ดานความรูความเขาใจ 
 กรุณาทําเคร่ืองหมาย / ลงในชองท่ีเปนคําตอบของทาน 

ทานทราบวาขอความตอไปนี้เปนขอเท็จจริงเก่ียวกับการใช
เว็บไซตหรือไม 

ใช    ไมใช ไมทราบ 

7. การซ้ือของจากโฆษณาในทีวี เชน ทีวีไดเร็กต ถือวาเปนการซ้ือ 
    ของผานทางเว็บไซต 

   

8. เว็บไซตสามารถเขาชมไดตลอด 24 ช่ัวโมง    
9. การจัดทําเวบ็ไซตตองจางบริษัทท่ีจัดทําเว็บไซตโดยเฉพาะเทานัน้    
10. การซ้ือต๋ัวเคร่ืองบินทางอินเทอรเน็ตถือวาเปนการซ้ือผานทาง

เว็บไซต 
   

11. การเขาชมเว็บไซตสามารถทําไดทุกประเทศท่ัวโลกท่ีสามารถ   
เขาระบบอินเทอรเน็ตได 

   

12. การตกลงซ้ือขายสินคาสามารถทําผานทางเว็บไซตได    
13. การขายสินคาผานทางเว็บไซตตองจดัพนักขายประจํา 1 คน     

เพื่อคอยบริการใหขอมูลตลอดเวลา 
   

14. การซ้ือขายผานทางเวบ็ไซต เปนการส่ือสาร 2 ทาง ซ่ึงผูซ้ือกับ 
      ผูขายสามารถติดตอโตตอบกันได 

   

15. การขายของผานทางเว็บไซตใชตนทุนในการดําเนินธุรกิจตํ่า  
      เพราะใชบุคลากรจํานวนนอย และไมจาํเปนตองมีทรัพยสินถาวร 
      ท่ีราคาสูง เชน สถานท่ีทํางาน อุปกรณสํานักงาน 

   

16. สินคาบางประเภท เชน เพลง, โปรแกรมคอมพิวเตอร สามารถ 
      จัดสงใหลูกคาไดในระยะเวลาอันรวดเร็ว โดยการดาวนโหลดได 
      ทันที 

   

17. การชําระเงินคาสินคาหรือบริการที่ขายผานเว็บไซตสามารถทํา 
      ไดหลายวธีิ เชน บัตรเครดิต โอนเงินเขาบัญชีผานธนาคาร  
      ธนาณัติ ฯลฯ 
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2.2 ดานความรูสึก 
กรุณาทําเคร่ืองหมาย  / ลงในชองท่ีเปนความคิดเห็นของทานท่ีมีตอการจัดทําเว็บไซตของกิจการ  

ความคิดเห็นตอลักษณะการขายสินคาผาน
เว็บไซต 

เห็นดวย
อยางยิง่ 

เห็นดวย เฉยๆ  ไมเห็น 
ดวย 

ไมเห็นดวย 
อยางยิง่ 

18. การขายสินคาผานเว็บไซตทําใหทาน 
     ประหยดัเวลาในการเดินทางเพื่อไปขายสินคา 

 
    

19. การขายสินคาผานเว็บไซตทําใหทานเพิ่ม
กลุมลูกคาไปไดท่ัวโลกเพ่ือการขยายตลาด 

 
    

20. การขายสินคาผานเว็บไซตเปนการเพิม่ชอง
ทางการจัด จําหนาย ในการขายสินคา ทําให
ทานสามารถขายสินคาไดมากข้ึน 

 
    

21. การขายสินคาผานเว็บไซตสามารถนําเสนอ
ขายสินคาไดตรงกับกลุมลูกคาเปาหมาย 

 
    

22. การขายสินคาผานเว็บไซตใหความ
สะดวกสบายกับลูกคาเนื่องจากมีความ
หลากหลายในวิธีการชําระเงิน 

 
    

23. การขายสินคาผานเว็บไซตใหความ
สะดวกสบายกับลูกคาเนื่องจากไมตอง
เดินทางมาท่ีรานคา 

 
    

24. การขายสินคาผานเว็บไซตมีความแนนอน 
ในการไดรับชําระเงินคาสินคา 

 
    

25. การขายสินคาผานเว็บไซตทําใหลูกคามีความ
เช่ือถือตอสินคาวาเปนของมีคุณภาพ 

     

26. การขายสินคาผานเว็บไซตสามารถใหขอมูล
ของสินคาไดครบถวน และนําเสนอไดท้ัง
ภาพและเสียง 

 
    

27. การขายสินคาผานเว็บไซตสามารถใหผูขาย
และผูซ้ือติดตอกันไดตลอดเวลา 

 
    

28. การขายสินคาผานเว็บไซตสามารถรับความ
คิดเห็น / ติชมสินคาจากผูซ้ือไดมากกวาการ
ขายสินคาจากชองทางการจดัจําหนายอ่ืน 
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ความคิดเห็นตอลักษณะการขายสินคาผาน
เว็บไซต 

เห็นดวย
อยางยิง่ 

เห็นดวย เฉยๆ ไมเห็น 
ดวย 

ไมเห็นดวย 
อยางยิง่ 

29. การขายสินคาผานเว็บไซตชวยลดความเส่ียง
จากการที่ลูกคาไมจายเงินคาสินคา 

 
    

30. การขายสินคาผานเว็บไซตสามารถขายของได
เร็วข้ึน 

 
    

31. การขายสินคาผานเว็บไซตประหยดัคาใชจาย
ทําใหสามารถลดตนทุนสินคาได 

 
    

32. การขายสินคาผานเว็บไซตสามารถนําเสนอ
สินคาใหมออกสูตลาดไดรวดเร็วข้ึน 

 
    

33. การขายสินคาผานเว็บไซตทานจําเปนตองมี 
      ความรูดานคอมพิวเตอรเปนอยางด ี

 
    

34. การขายสินคาผานเว็บไซต ตองลงทุนสูงใน
การจัดทําเว็บไซต 

 
    

 
2.3 ดานพฤติกรรม 

35.  ปจจุบันกจิการของทานมีเว็บไซตเพื่อขายสินคาหรือไม 
(    )1.ไมมี ถาไมมีทานสนใจจะทําเว็บไซตหรือไม 
 (    )1.1 สนใจ ถาสนใจทานคิดวาจะทําในชวงเวลาใด 
  (    ) ภายใน 6 เดือนขางหนา  (    )  6 เดือน-1ปขางหนา 
  (    )  1-2 ปขางหนา   (    )  มากกวา 2 ป 
  ถาสนใจทานสนใจทําแบบไหน 
  (    ) นําเสนอสินคาเพียงอยางเดียว 
 (    ) นําเสนอสินคาและรับคําส่ังซ้ือได แตไมสามารถรับชําระคาสินคาทาง 

       เว็บไซตได 
  (    ) นําเสนอสินคาและรับคําส่ังซ้ือได รวมท้ังรับชําระเงินไดดวย 
  * กรุณาขามไปตอบขอ 3.4 และ ขอ 36-61 
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 (    )1.2 ไมสนใจโปรดระบุสาเหตุท่ีทานไมสนใจทําเว็บไซต (ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 
  (    ) ไมเห็นประโยชนของเว็บไซต 
  (    ) ไมรูจะติดตอผูทําเว็บไซตอยางไร 
  (    ) ส้ินเปลืองคาใชจายสูง 
  (    ) ผูจัดทําเวบ็ไซตไมมีความนาเช่ือถือ 
  (    ) อ่ืนๆ (โปรดระบุ)............................................................................ 
  * ส้ินสุดการตอบแบบสอบถาม ไมตองตอบในขออ่ืนๆ ตอจากนี้* 
 (   )2. เคยมี แตปจจุบันไมมีแลว โปรดระบุสาเหตุท่ีทําใหทานไมทําเวบ็ไซตเพี่อขายสินคา

ตอไป (ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 
  (    )2.1  การส่ังซ้ือมีข้ันตอนยุงยาก และระบบของเว็บไซตมีความยุงยาก 

  (    )2.2 ส้ินเปลืองคาใชจายสูง 
  (    )2.3 มีปญหาในการใชระบบพาณิชยอิเล็กทรอนิกส ในการซ้ือขายสินคา 
  (    )2.4 ไมมีบุคลากรท่ีเช่ียวชาญในการทําเว็บไซต 
  (    )2.5 ขายสินคาไดเทาเดิม / ยอดขายไมไดสูงข้ึน 
  (    )2.6 มีปญหาระบบขัดของบอย 
  (    )2.7 อ่ืนๆ (โปรดระบุ) ...................................................................... 

       * กรุณาขามไปตอบขอ 36- ขอเสนอแนะ 
(    )3. มี โปรดตอบคําถามขอ 3.1 ถึง 3.4 
 3.1 ทานมีเว็บไซตมานานเทาไหร 
    (    )1. นอยกวา 6 เดือน  (    )2. 6 เดือน-1 ป           

    (    )3. 1-2 ป   (    )4. มากกวา 2 ป 
 3.2 โปรดระบุรายละเอียดของเว็บไซต ทานมี (ตอบเพยีงขอเดียว) 
  (    )1. นําเสนอสินคาเพียงอยางเดยีว 
  (    )2.นําเสนอสินคาและรับคําส่ังซ้ือได แตไมสามารถรับชําระคาสินคาทางเว็บไซตได 
  (    )3. นําเสนอสินคาและรับคําส่ังซ้ือได รวมท้ังรับชําระเงินไดดวย 

  3.3 วิธีการรับชําระคาสินคาท่ีขายผานเว็บไซตของทาน (ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 
   (    )1. บัตรเครดิต  (    )2. โอนเงินเขาบัญชีผานธนาคาร   

  (    )3. ชําระเงินกับผูสงสินคา (    )4. เช็คเงินสด   
  (    )5. ธนาณติั / ต๋ัวแลกเงิน (    )6. อ่ืนๆ (โปรดระบุ) ......................................... 
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  3.4 เหตุผลท่ีทานเลือก / ตองการขายสินคาทางเว็บไซต (ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 
   (    )1. สามารถขายสินคาไดตลอด 24 ช่ัวโมง 
   (    )2. สามารถขายสินคาไปท่ัวโลก 
   (    )3. ตองการใหมีชองทางในการขายเพ่ิมมากข้ึน 
   (    )4. สามารถรับความคิดเห็น / ติชมสินคา จากผูซ้ือโดยตรง ไดตลอด 24 ช่ัวโมง 
                (    )5. สามารถแสดงรายละเอียดขอมูลของสินคาอยางครบถวนท้ังภาพและเสียง 
   (    )6. ลูกคามีความตองการซื้อขายผานทางเว็บไซตมากข้ึน 
                            (    )7. มีการแขงขันทางธุรกิจสูงมากข้ึน โดยมีคูแขงจํานวนมากท่ีใชระบบการขาย

ทางเว็บไซต 
   (    )8. เปนความตองการจากผูซ้ือ 
   (    )9. เปนนโยบายของรานท่ีตองการใหมีเว็บไซต 
   (    )10. เนื่องจากมีสินคาหลากหลายมากข้ึน 
   (    )11. มีการพัฒนาของเทคโนโลยีเกี่ยวกับการจัดทําเว็บไซตมากข้ึน 
   (    )12. อ่ืนๆ (โปรดระบุ) ....................................................................................... 
  

 2.4 ปจจัยท่ีมีผลตอการจัดทําเว็บไซต 

ระดับความสําคัญของปจจัย 
ท่ีมีผลตอการจัดทําเว็บไซต 

 
 

ปจจัยท่ีมีผลตอการจัดทําเว็บไซต 
 

สําคัญ 
มากที่สุด 

สําคัญ
มาก 

สําคัญ
นอย 

สําคัญนอย
ที่สุด 

ไมมีผล 

36. การออกแบบเว็บไซตใหใชงานไดงาย สะดวก 
สําหรับผูขายในการใชงาน เชน การรับขอมูลในการ
ส่ังซ้ือ 

     

37. มีการรับประกัน (เชน แกไขปญหา / ขอบกพรอง
จากการใชงาน 

     

38. ความครบถวน สมบูรณของขอมูลรายละเอียดของ
สินคาบนเว็บไซต 

     

39. การออกแบบเว็บไซตพาณิชยอิเล็กทรอนิกสใหมี
ความสวยงาม และทันสมัย เพื่อดึงดูดลูกคา 

     
 

40. มีความนาเช่ือถือของเว็บไซตทําใหเปนประโยชน
ตอผูขายสินคา 
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ระดับความสําคัญของปจจัย 
ท่ีมีผลตอการจัดทําเว็บไซต 

 
 

ปจจัยท่ีมีผลตอการจัดทําเว็บไซต 
 

สําคัญ 
มากที่สุด 

สําคัญ
มาก 

สําคัญ
นอย 

สําคัญนอย
ที่สุด 

ไมมีผล 

41. มีการเช่ือมโยงกับเว็บไซตอ่ืนท่ีเกีย่วของเพื่อสะดวก
ในการเขาเลือกซ้ือสินคาไดรวดเร็ว 

     

42. เว็บไซตท่ีใหผูใชสามารถแสดงความคิดเห็นและ
ขอเสนอแนะได 

     

43.มีระบบการรักษาความปลอดภัยของเวบ็ไซตในเร่ือง
ขอมูลสวนบุคคลและวิธีการชําระเงิน 

     

44. เว็บไซตสามารถเพิ่มประสิทธิภาพในการทํางานได
ในอนาคต 

     

45. ราคาของการจัดทําเว็บไซต      
46. ตนทุนในการดําเนนิงานถูกกวาการขายสินคาใน

ชองทางอ่ืน 
     

47. คาเชาและคาบํารุงรักษาระบบของเว็บไซต      
48. สามารถติดตอผูจัดทําเวบ็ไซตไดสะดวก      
49. ผูจัดทําเวบ็ไซตสามารถแกไขปญหาท่ีเกิดข้ึนได

ในทันที 
     

50. เจาของกิจการรานคาสามารถตรวจสอบความ
คืบหนาของการส่ังซ้ือไดทันที ตลอด 24 ช่ัวโมง 

     

51. สามารถขายสินคาไปไดท่ัวทุกมุมโลก      
52. ผูจัดทําเวบ็ไซตใหทดลองใชบริการฟรีในชวงแรก      
53. ผูจัดทําเวบ็ไซตมีคูมือการใชฟรี      
54. ผูจัดทําเวบ็ไซตมีอัธยาศัยและมนุษยสัมพันธท่ีดี มี

ความสุภาพในการใหบริการ 
     

55. ผูจัดทําเวบ็ไซตมีความรู ความชํานาญและ
ประสบการณ เกี่ยวกับการจดัทําเว็บไซต 

     

56. ผูจัดทําสามารถแนะนําและแกปญหาในการใชงาน
เว็บไซตไดอยางถูกตองรวดเร็ว 

     

57.การติดตอกับผูจัดทําเว็บไซตไดงายและสะดวก      
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ระดับความสําคัญของปจจัย 
ท่ีมีผลตอการจัดทําเว็บไซต 

 
 

ปจจัยท่ีมีผลตอการจัดทําเว็บไซต 
 

สําคัญ 
มากที่สุด 

สําคัญ
มาก 

สําคัญ
นอย 

สําคัญนอย
ที่สุด 

ไมมีผล 

58. การบริการที่รวดเร็ว เช่ือถือได      
59. ผลงานของผูจัดทําเว็บไซต      
60. ช่ือเสียงของผูจัดทําเว็บไซต      
61. อ่ืนๆ โปรดระบุ.....................................................      

 
 
สวนท่ี 3 ปญหา (เฉพาะผูท่ีมีเว็บไซตและเคยมีเทาน้ัน) และขอเสนอแนะ  (ตอบไดมากกวา1 ขอ) 
(     )62. มีผูจัดทําเว็บไซตท่ีตองการจํานวนนอยราย (เชน ผูชํานาญดานสินคาประเภทหัตถกรรม) 
(     )63. เว็บไซตใหขอมูลรายละเอียดของสินคาและบริการไมครบถวนตามท่ีผูขายตองการ 
(     )64. ไมมีการรับประกันเม่ือมีปญหา / ขอบกพรองเกดิข้ึน 
(     )65. ไมมีบริการหลังการจัดทําเว็บไซต (เชน การปรับปรุงแกไขเพ่ิมเติมเว็บไซต) 
(     )66. เว็บไซตมีปญหาบอย โดยเฉพาะในขณะลูกคาทําการส่ังซ้ือ  
(     )67. การออกแบบเว็บไซตไมตรงกับความตองการของทางราน/กิจการ 
(     )68. ราคาของการจัดทําเว็บไซตแพง 
(     )69. ตนทุนการขายสินคาแพงกวาการขายโดยวิธีอ่ืน 
(     )70. คาปรับปรุงแกไขเพ่ิมเติมเว็บไซตและคาบํารุงรักษาระบบของเว็บไซตแพง 
(     )71. เปนชองทางท่ีมีคนส่ังซ้ือนอยกวาชองทางอ่ืน 
(     )72. ผูจัดทําเว็บไซตมีอัธยาศัยและมนษุยสัมพันธท่ีไมดี และไมมีความสุภาพในการใหบริการ 
(     )73. ผูจัดทําเวบ็ไซต ไมมีความรู ความชํานาญ และประสบการณ 
(     )74. ผูจัดทําเว็บไซตไมสามารถแนะนําและแกปญหาในการใชงานเว็บไซตไดอยางถูกตองและ

รวดเร็ว 
 (    )75. การใหบริการที่ลาชา (เชน การจัดทําเว็บไซตไมตรงกับเวลาท่ีตกลงไว) 
 (    )76. เว็บไซตออกแบบใชงานไดยากไมสะดวกสําหรับผูขายสินคา    
 (    )77. เว็บไซตไมมีความสวยงามและไมทันสมัย ทําใหไมสามารถดึงดูดลูกคาได 
 (    )78. เว็บไซตไมสามารถใหผูใชแสดงความคิดเห็นและขอเสนอแนะได 
 (    )79. เว็บไซตไมสามารถเพ่ิมประสิทธิภาพในการทํางานไดในอนาคต 
 (    )80. ติดตอและหาผูจดัทําเว็บไซตไดยาก 
 (    )81. อ่ืนๆ โปรดระบุ........................................................................................................................... 
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 82. ขอเสนอแนะสําหรับผูจัดทําเว็บไซต
.................................................................................................................................................................. 
..................................................................................................................................................................  
.................................................................................................................................................................. 
..................................................................................................................................................................  
.................................................................................................................................................................. 
..................................................................................................................................................................  
.................................................................................................................................................................. 
..................................................................................................................................................................  
 
 
      ขอขอบคุณทุกทาน 
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ภาคผนวก ข   
คําตอบของคําถามท่ีใชวัดความรูความเขาใจ ในตารางท่ี 10 

 
 

ทานทราบวาขอความตอไปนี้เปนขอเท็จจริงเก่ียวกับการใช
เว็บไซตหรือไม 

ใช    ไมใช ไมทราบ 

7. การซ้ือของจากโฆษณาในทีวี เชน ทีวีไดเร็กต ถือวาเปนการซ้ือ 
    ของผานทางเว็บไซต 

   

8. เว็บไซตสามารถเขาชมไดตลอด 24 ช่ัวโมง    
9. การจัดทําเวบ็ไซตตองจางบริษัทท่ีจัดทําเว็บไซตโดยเฉพาะเทานัน้    
10. การซ้ือต๋ัวเคร่ืองบินทางอินเทอรเน็ตถือวาเปนการซ้ือผานทาง

เว็บไซต 

   

11. การเขาชมเว็บไซตสามารถทําไดทุกประเทศท่ัวโลกท่ีสามารถ   
เขาระบบอินเทอรเน็ตได 

   

12. การตกลงซ้ือขายสินคาสามารถทําผานทางเว็บไซตได    
13. การขายสินคาผานทางเว็บไซตตองจดัพนักขายประจํา 1 คน     

เพื่อคอยบริการใหขอมูลตลอดเวลา 
   

14. การซ้ือขายผานทางเวบ็ไซต เปนการส่ือสาร 2 ทาง ซ่ึงผูซ้ือกับ 
      ผูขายสามารถติดตอโตตอบกันได 

   

15. การขายของผานทางเว็บไซตใชตนทุนในการดําเนินธุรกิจตํ่า  
      เพราะใชบุคลากรจํานวนนอย และไมจาํเปนตองมีทรัพยสินถาวร 
      ท่ีราคาสูง เชน สถานท่ีทํางาน อุปกรณสํานักงาน 

   

16. สินคาบางประเภท เชน เพลง, โปรแกรมคอมพิวเตอร สามารถ 
      จัดสงใหลูกคาไดในระยะเวลาอันรวดเร็ว โดยการดาวนโหลดได 
      ทันที 

   

17. การชําระเงินคาสินคาหรือบริการที่ขายผานเว็บไซตสามารถทํา 
      ไดหลายวธีิ เชน บัตรเครดิต โอนเงินเขาบัญชีผานธนาคาร  
      ธนาณัติ ฯลฯ 
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ประวัติผูเขียน 

 
 

ชื่อ - สกุล   นายอนุรักษ  พูลสวัสดิ์ 
 
วัน เดือน ปเกิด   27 มีนาคม 2516 
 
ประวัติการศึกษา   สําเร็จการศึกษาปริญญาวิศวกรรมศาสตรบัณฑิต 
    (วิศวกรรมเคร่ืองกล)  คณะวศิวกรรมศาสตร มหาวิทยาลัยเชียงใหม 
    ปการศึกษา 2538 
 
ประวัติการทํางาน  พ.ศ. 2538  วิศวกร 
       บริษัท ไทยซีอารที จํากัด 
    พ.ศ. 2540  วิศวกร 
       บริษัท ไทยอิเลคตรอนกัน จาํกัด 
    พ.ศ. 2543  วิศวกร 
       บริษัท แอล.ที.อี.ซี จํากัด 
    พ.ศ. 2543 – ปจจุบัน ผูจัดการจัดซ้ือโรงงานและโครงการ 
       บริษัท เปปซ่ี-โคลา (ไทย) เทรดดิ้ง จํากดั 
 


