
บทที่ 3 

ระเบียบวิธีการศึกษา 

 
 การคนควาแบบอิสระนี้เปนการศึกษาขอมูลเกี่ยวกับปจจัยสวนประสมการตลาดบริการที่มี
ผลตอการตัดสินใจซื้อบานของพนักงานในนิคมอุตสาหกรรมภาคเหนือ จังหวัดลําพูน และขอมูล
เกี่ยวกับพฤติกรรมผูบริโภคในการตัดสินใจเลือกซื้อบานเพื่ออยูอาศัยของพนักงานในนิคม
อุตสาหกรรมภาคเหนือ จังหวัดลําพูน โดยมีวิธีการดําเนินการศึกษา กลาวตามลําดับคือ การกําหนด
ประชากรในการศึกษา เครื่องมือที่ใชในการรวบรวมขอมูล การรวบรวมขอมูล การวิเคราะหขอมูล 
และระยะเวลาที่ทําการศึกษา  
 
3.1 ขอบเขตการศึกษา 
 3.1.1 ขอบเขตเนื้อหา 
 เนื้อหาที่ทําการศึกษาแบงออกเปน 2 สวน คือ 

1. ศึกษาถึงปจจัยสวนประสมทางการตลาดสําหรับธุรกิจบริการในดาน
ผลิตภัณฑ ราคา ชองทางการจัดจําหนาย การสงเสริมการตลาด บุคคล กระบวนการบริการ และ
หลักฐานทางกายภาพที่จะมีผลตอการตัดสินใจเลือกซื้อบานเพื่ออยูอาศัยของพนักงานในนิคม
อุตสาหกรรมภาคเหนือ จังหวัดลําพูน 

2. ศึกษาถึงพฤติกรรมการซื้อบานเพื่ออยูอาศัยของพนักงานในนิคมอุตสาหกรรม
ภาคเหนือ จังหวัดลําพูน ตามแนวคิดแบบจําลองพฤติกรรมผูบริโภค 
 
 3.1.2 ขอบเขตประชากร  
 ประชากรที่ทําการศึกษาในครั้งนี้คือ พนักงานในตําแหนงวิศวกร รองผูจัดการ หรือ
ผูจัดการ ที่มีสัญชาติไทย และทํางานในนิคมอุตสาหกรรมภาคเหนือ จํานวนประชากร 1,221 คน 
 
 3.1.3 จํานวนตัวอยาง และการสุมตัวอยาง  
 การศึกษาครั้งนี้ จะทําการศึกษาโดยใชแบบสอบถามถามพนักงานในตําแหนงวิศวกร รอง
ผูจัดการ หรือผูจัดการ ที่มีสัญชาติไทย และทํางานในนิคมอุตสาหกรรมภาคเหนือ จากจํานวน
ประชากร 1,221 คน ที่ระดับความเชื่อมั่น 95 % ขนาดของกลุมตัวอยางที่ศึกษาคือ 293 ราย อางอิง
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จากตารางการกําหนดขนาดกลุมตัวอยางของ Krejcie&Morgan (สุจิตรา บุณยรัตพันธุ, 2542: 181) 
โดยจะเฉลี่ยตามสัดสวนของโรงงานในแตละประเภทอุตสาหกรรมดังนี้ 
 
ตารางที่ 1 แสดงจํานวนพนกังานในแตละประเภทโรงงานอุตสาหกรรม  

 
ประเภทโรงงาน จํานวนพนักงาน (คน) จํานวนสุมตัวอยาง (คน) 

อิเล็กทรอนิกส 766 184 

ช้ินสวนและอุปกรณ 289 69 

การเกษตรและอาหาร 113 27 

ผาและไมแปรรูป 17 4 

เครื่องประดับ 23 6 

อื่น ๆ  13 3 

รวม 1221 293 
 

3.2 วิธีการศึกษา 

3.2.1 ขอมูลและแหลงขอมูลที่ใชในการศึกษา 
ขอมูลและแหลงขอมูลที่ใชในการศึกษาแบงไดเปน 2 สวน ไดแก 

1.  ขอมูลปฐมภูมิ (Primary Data) เปนขอมูลที่รวบรวมจากการออกแบบสอบถาม
จากพนักงานในตําแหนงวิศวกร รองผูจัดการ หรือผูจัดการ ที่มีสัญชาติไทย และทํางานในนิคม
อุตสาหกรรมภาคเหนือ 

2. ขอมูลทุติยภูมิ (Secondary Data) รวบรวมจากหนังสือ วารสาร เอกสาร 
ส่ิงพิมพ และเอกสารตางๆ ที่เกี่ยวของ 
 

3.2.2 เคร่ืองมือท่ีใชในการศึกษา 
แบบสอบถาม (Questionnaire) เปนเครื่องมือสําหรับเก็บรวบรวมขอมูลโดยรูปแบบของ

แบบสอบถามจะใชแบบปลายปด (Close-Ended Question) และแบบปลายเปด (Open – Ended  
Question) โดยไดแบงคําถามออกเปน 4 สวน ดังนี้ 

สวนที่ 1   :    ขอมูลสวนบุคคลของผูตอบแบบสอบถาม 
สวนที่ 2    :    ขอมูลเกี่ยวกับปจจัยสวนประสมการตลาดบริการที่มีผลตอการตัดสินใจซื้อ

บานของพนักงานในนิคมอุตสาหกรรมภาคเหนือ จังหวัดลําพูน 
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สวนที่ 2.1   :    ขอมูลระดับความสําคัญตอปจจัยสวนประสมการตลาดบริการที่มี
ผลตอการตัดสินใจซื้อบานของพนักงานในนิคมอุตสาหกรรมภาคเหนือ จังหวัดลําพูน 

สวนที่ 2.2   :    ขอมูลความตองการตอปจจัยสวนประสมการตลาดบริการที่มีผล
ตอการตัดสินใจซื้อบานของพนักงานในนิคมอุตสาหกรรมภาคเหนือ จังหวัดลําพูน 

สวนที่ 3    :    ขอมูลเกี่ยวกับพฤติกรรมผูบริโภคในการตัดสินใจเลือกซื้อบานเพื่ออยูอาศัย
ของพนักงานในนิคมอุตสาหกรรมภาคเหนือ จังหวัดลําพูน 

สวนที่ 4    :  ปญหาและขอเสนอแนะเกี่ยวกับปจจัยสวนประสมการตลาดบริการที่มีผลตอ
การตัดสินใจซื้อบานของพนักงานในนิคมอุตสาหกรรมภาคเหนือ จังหวัดลําพูน 
 
3.3 การวิเคราะหขอมูล 

ขอมูลที่รวบรวมไดจากแบบสอบถาม เมื่อผานการตรวจสอบความถูกตองเรียบรอยแลวจะ
นํามาวิเคราะหและประมวลผลดวยเครื่องคอมพิวเตอร โดยใชโปรแกรมสําเร็จรูปเพื่อการวิจัยทาง
สังคมศาสตร แลวใชสถิติเชิงพรรณนา  ไดแก คาความถี่ คารอยละ และคาเฉลี่ย 
 สําหรับแบบสอบถามเกี่ยวกับ การใหความสําคัญตอปจจัยสวนประสมการตลาดบริการที่มี
ผลตอการตัดสินใจซื้อบานและ ความสําคัญตอปจจัยสวนประสมการตลาดบริการที่มีผลตอการ
ตัดสินใจซื้อบานและ ผลกระทบจากพฤติกรรมผูบริโภคในการตัดสินใจเลือกซ้ือบานเปนคําถาม
แบบมาตราประมาณคา (Rating Scale) ซ่ึงไดกําหนดหลักเกณฑการใหคะแนนในแตละระดับ และ
หลักเกณฑการแปลความหมายของระดับคาเฉลี่ย ดังนี้  

คะแนน  ระดับความสําคัญ ระดับความตองการ  ระดับผลกระทบ 
      5  สําคัญมากที่สุด  ตองการมากที่สุด กระทบมากที่สุด 
      4  สําคัญมาก  ตองการมาก  กระทบมาก 
      3  สําคัญปานกลาง  ตองการปานกลาง กระทบปานกลาง 
      2  สําคัญนอย  ตองการนอย  กระทบนอย 
      1  สําคัญนอยที่สุด  ตองการนอยที่สุด กระทบนอยที่สุด 
 
คะแนนที่ไดจะนํามาวิเคราะหหาคาเฉลี่ยและแปลความหมายของระดับคาเฉลี่ยโดยใชสูตร 

คาพิสัย คือ 
   คาสูงสุด – คาต่ําสุด     =      5 – 1    =    0.8 
             จํานวนชั้น                      5 
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ดังนั้นแตละระดับจะสามารถแบงคะแนนคาเฉลี่ยและแปลความหมายของระดับคาเฉลี่ยได 
5 ระดับดังนี้ (กานดา พูนลาภทวี, 2539) 

คาเฉลี่ย 4.20 – 5.00  หมายความวา ปจจัยสวนประสมการตลาดบริการที่มีผลตอการ
ตัดสินใจซื้อบานในระดับความสําคัญมากที่สุด หรือระดับความ
ตองการมากที่สุด หรือระดับผลกระทบมากที่สุด 

คาเฉลี่ย 3.40 – 4.19 หมายความวา ปจจัยสวนประสมการตลาดบริการที่มีผลตอการ
ตัดสินใจซื้อบานในระดับความสําคัญมาก หรือระดับความ
ตองการมาก หรือระดับผลกระทบมาก 

คาเฉลี่ย 2.60 – 3.39  หมายความวา ปจจัยสวนประสมการตลาดบริการที่มีผลตอการ
ตัดสินใจซื้อบานในระดับความสําคัญปานกลาง หรือระดับความ
ตองการปานกลาง หรือระดับผลกระทบปานกลาง 

คาเฉลี่ย 1.80 – 2.59 หมายความวา ปจจัยสวนประสมการตลาดบริการที่มีผลตอการ
ตัดสินใจซื้อบานในระดับความสําคัญนอย หรือระดับความ
ตองการนอย หรือระดับผลกระทบนอย 

คาเฉลี่ย 1.00 – 1.79 หมายความวา ปจจัยสวนประสมการตลาดบริการที่มีผลตอการ
ตัดสินใจซื้อบานในระดับความสําคัญนอยที่สุด หรือระดับความ
ตองการนอยที่สุด หรือระดับผลกระทบนอยที่สุด 

 

ระยะเวลาในการศึกษา 

เมษายน 2548 ถึง สิงหาคม 2548 รวม 5 เดือน 
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