
ÅÔ¢ÊÔ·¸Ô ìÁËÒÇÔ·ÂÒÅÑÂàªÕÂ§ãËÁè
Copyright  by Chiang Mai University
A l l  r i g h t s  r e s e r v e d

ÅÔ¢ÊÔ·¸Ô ìÁËÒÇÔ·ÂÒÅÑÂàªÕÂ§ãËÁè
Copyright  by Chiang Mai University
A l l  r i g h t s  r e s e r v e d

ง

ชื่อเร่ืองการคนควาแบบอิสระ     ความพึงพอใจของลูกคาตอการใหบริการดานสินเชื่อเชาซื้อ
ของบริษัทอินเตอร ลิสซิ่ง จํากัด จังหวัดเชียงใหม

ชื่อผูเขียน นาย กวิน พรเลิศ

บริหารธุรกิจมหาบัณฑิต

คณะกรรมการสอบคนควาแบบอิสระ
อาจารย ธีรกิติ นวรัตน ณ อยุธยา ประธานกรรมการ
อาจารย ดร. นฤมล พงศชัยเดชา กรรมการ
ผูชวยศาสตราจารย ดารารัตน บุญเฉลียว กรรมการ

บทคัดยอ

การศึกษาเรื่องนี้มีวัตถุประสงค เพื่อศึกษาความพึงพอใจของลูกคาในการใชบริการดาน  
สินเชื่อเชาซื้อ และปญหาที่เกิดขึ้นจากการใชบริการดานสินเชื่อเชาซื้อ ของบริษัทอินเตอร ลิสซิ่ง 
จํากัด จังหวัดเชียงใหม เก็บรวบรวมขอมูลโดยใชแบบสอบถามจากลูกคาของบริษัทอินเตอร ลิสซิ่ง 
จํากัด ที่ใชบริการสินเชื่อเชาซื้อรถยนต และสินเชื่อเชาซื้อรถจักรยานยนต จํานวน 150 ราย ดวยวิธี
การสุมตัวอยางตามสะดวก และนําขอมูลที่ไดมาวิเคราะหโดยวิธีการทางสถิติ ประกอบดวย        
การแจกแจงความถี่ อัตราสวนรอยละ และคาเฉลี่ยเลขคณิต

ผลการศึกษาพบวา ผูตอบแบบสอบถามสวนใหญเปนเพศชาย มีอายุระหวาง 31-40 ป  
สถานภาพโสด การศึกษาระดับปริญญาตรี ประกอบอาชีพธุรกิจสวนตัวหรือคาขาย และมีรายได
เฉลี่ยตอเดือนรวมกับคูสมรสมากกวา 50,000 บาท ผูตอบแบบสอบถามสวนใหญจะใชรถยนตมาค้ํา
ประกันการกูยืม โดยมีระยะเวลาการกูยืม 3 ป ชําระเงินเปนรายงวด รวม 36 งวด และสวนใหญเปน
ผูที่ใชบริการสินเชื่อจากบริษัทอินเตอร ลิสซิ่ง จํากัด เพียงแหงเดียว

การศึกษาดานความพึงพอใจของลูกคาตอการใหบริการดานสินเชื่อเชาซื้อของบริษัท  
อินเตอร ลิสซิ่ง จํากัด  ผลการศึกษาพบวา ผูตอบแบบสอบถามพึงพอใจคาเฉลี่ยระดับมากดาน
ผลิตภัณฑและการบริการตอการอนุมัติจํานวนวงเงินใหกู   ดานราคาตอการลดดอกเบี้ยใหหากปด
บัญชีกอนกําหนด และการมีอัตราดอกเบี้ยเงินกูต่ํา ดานชองทางการจัดจําหนายตอคาเฉลี่ยทําเลที่ตั้ง
บริษัทใกลที่พัก หรือที่ทํางาน  ดานบุคลากรตอการบริการดวยน้ําใจและความเอื้อเฟอ ความ 
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เสมอภาคในการใหบริการ ความมีอัธยาศัย การเอาใจใสและติดตามลูกคา การใหบริการตอสอบ
ถามทางโทรศัพท บุคลิกภาพทั่วไป และความนาเชื่อถือและความไวใจไดของพนักงาน ดาน
กระบวนการใหบริการตอการรักษาผลประโยชนและความลับของลูกคา ชวงเวลาในการใหบริการ
ของบริษัท ความสะดวกรวดเร็วในการใชบริการ และมีขั้นตอนการบริการที่ทําใหผูรับบริการใช
บริการไดสะดวกสบาย และดานการสรางและนําเสนอลักษณะทางกายภาพตอการมีที่นั่งพักคอย
ระหวางการใชบริการ และความเหมาะสมของการแตงกายของพนักงาน ผูตอบแบบสอบถามพึงพอ
ใจคาเฉลี่ยระดับปานกลาง ดานการสงเสริมการตลาดตอการประชาสัมพันธถึงภาพลักษณของ
บริษัทและการประชาสัมพันธถึงรูปแบบการใหบริการของบริษัท

ผลการศึกษาปญหาในการใหบริการดานสินเชื่อเชาซื้อของบริษัทอินเตอร ลิสซิ่ง จํากัด  
พบวาผูตอบแบบสอบถามสวนใหญเห็นวามีปญหาตอดานการสงเสริมการตลาด ไดแก ขาดการ
ประชาสัมพันธถึงภาพลักษณของบริษัท  และขาดการทํากิจกรรมพิเศษเพื่อลูกคามีสวนรวมกับ
บริษัท  สวนดานอื่นๆ  ไดแก ดานผลิตภัณฑและบริการ ดานราคา ดานชองทางการจัดจําหนาย ดาน
บุคลากร ดานกระบวนการใหบริการ และดานการสรางและนําเสนอลักษณะทางกายภาพ ผูตอบ
แบบสอบถามสวนใหญเห็นวามีปญหาเพียงเล็กนอย



ÅÔ¢ÊÔ·¸Ô ìÁËÒÇÔ·ÂÒÅÑÂàªÕÂ§ãËÁè
Copyright  by Chiang Mai University
A l l  r i g h t s  r e s e r v e d

ÅÔ¢ÊÔ·¸Ô ìÁËÒÇÔ·ÂÒÅÑÂàªÕÂ§ãËÁè
Copyright  by Chiang Mai University
A l l  r i g h t s  r e s e r v e d

ฉ

Independent Study Title The Customers Satisfaction Towards Hire Purchase Loan
                                          Services of Inter Leasing Co Ltd. in Chiang Mai Province

Author  Mr. Kawin Pornlert

M.B.A.

Examining Committee  Lecturer Theerakiti Navaratana Na Ayudhya Chairman
 Lecturer Dr. Narumon Pongchaidecha Member
 Asst. Prof. Dararat  Boonchareaw Member

ABSTRACT

The purposes of this study were to study the customer's satisfaction towards hire
purchase loan services and the problems from using hire purchase loan services of Inter Leasing
Co Ltd. in Chiang Mai Province. Questionnaires were used to collect data from 150 customers of
Inter Leasing Co Ltd. using convenience sampling of people who used car and motorcycle hire
purchase loan services. The data was analyzed statistically in term of frequency, percentage and
mean.

Results of the study found that most of the respondents were men aged between 31-40
years old, single, holding a Bachelor Degree, self-employed in own business or trade and earning
income with marriage partner of more than 50,000 baht per month. Most of the respondents hired
cars as insurance assets for terms of 3 years or 36 monthly payments and used loan services only
with this company.

Regarding the study of customer's satisfaction towards hire purchase loan services of
Inter Leasing Co Ltd., it was found  mean of satisfaction at high level in terms of Product factors,
the respondents ranked the authorized amount of loan . In terms of Price factors, the respondents
ranked the decrease in interest rate if close account before contract end and the low interest rate.
In terms of Place factors, the respondents ranked the location of the company nearest to their
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residents or working place. In terms of People factors, the respondents ranked the services with
mentality and generosity, the ability to treat all customers equal, the disposition, the pay attention
and follow up with customers, the call service, the personality, the faith and trust of officers. In
terms of Process factors, the respondents ranked the officer’s ability to keep customer's benefits
and secrets, the service period of the company, the comfortable and fast service and the process of
service that make comfortable to the customers. In terms of Physical evidence and presentation
factors, the respondents ranked the customer's seats while waiting and the suitability of dressing
of officers. Mean of satisfaction at moderate level. In terms of Promotion factors, the respondents
ranked the public relations of the company's image and the public relations of the company's
service pattern

The result of the study of the problems from using hire purchase loan services of Inter
Leasing Co Ltd. was found that the respondents had only one problem with the Promotion factors.
The problems were a lack of public relations of the company's image and a lack of special
activities to get the customers to join with the company. Most of the respondents saw that they
were no problems in other factors; Product factor, Price factors, Place factors, People factors,
Process factors and Physical evidence and presentation.


