
 
บทที ่3 

การผลิตและการตลาดขาว 
 
3.1  ลักษณะการผลิตขาวของไทย 

 ขาวเปนพืชท่ีใชพ้ืนท่ีเพาะปลูกเปนจํานวนมาก ซ่ึงพ้ืนท่ีเพาะปลูกขาวนาปมีแนวโนม     
เพ่ิมขึ้นมาโดยตลอด ในปการเพาะปลูก 2546/47 (ณ เดือนมิถุนายน 2546) สํานักงานเศรษฐกิจ    
การเกษตรไดคาดคะเนการผลิตขาวนาปท้ังประเทศวาจะมีพ้ืนท่ีเพาะปลูก 57.67 ลานไร ไดผลผลิต
ขาวเปลือกจํานวน 20.91 ลานตัน เพ่ิมขึ้นจากปเพาะปลูก 2545/46 ซ่ึงมีพ้ืนท่ีเพาะปลูกจํานวน 56.91 
ลานไร และผลผลิต 19.63 ลานตัน คิดเปนรอยละ 1.33 และ 6.51 ตามลําดับ เนื่องจากในชวงตนฤดู
เพาะปลูกปริมาณฝนกระจายดีท่ัวทุกภาค สงผลทําใหเกษตรกรสามารถปลูกขาวไดตรงตามฤดูปกติ
ประกอบกับในชวงท่ีผานมาราคาขาวท่ีเกษตรกรขายไดอยูในเกณฑดีจูงใจใหเกษตรกรขยาย        
การผลิตเพ่ิมขึ้นและยังเพ่ิมการจัดการดูแลอยางดี ซ่ึงสงผลกระทบทําใหผลผลิตตอไรดีขึ้นอยูท่ี 363 
กิโลกรัมตอไร เพ่ิมขึ้นจากปกอนซ่ึงอยู ณ ระดับ 345 กิโลกรัมตอไร (ตารางท่ี 3.1) 
 
ตารางที่ 3.1  พื้นท่ีเพาะปลูก ผลผลิต และผลผลิตตอไรของขาวนาป ปการเพาะปลูก 2541/42-2546/47    

ป พื้นท่ีเพาะปลูก           
(ลานไร) 

อัตราการเปล่ียนแปลง 
(รอยละ) 

ผลผลิต 
(ลานตันขาวเปลือก) 

อัตราการเปล่ียนแปลง
(รอยละ) 

ผลผลิตตอไร 
(กิโลกรัม) 

2541/42 56.73 -0.39 18.45 -1.81 325 
2542/43 57.20 0.81 18.98 2.87 332 
2543/44 57.77 1.01 19.79 4.26 343 
2544/45 57.84 0.11 20.90 5.60 361 
2545/46 56.91 -1.61 19.63 -6.06 345 
2546/47* 57.67 1.33 20.91 6.51 363 

หมายเหต:ุ * คาดคะเน 
ท่ีมา: สํานักงานเศรษฐกิจการเกษตร (2546) 
 

สําหรับขาวนาปรัง ในป 2546 มีพ้ืนท่ีเพาะปลูกและผลผลิตขาวเปลือกท้ังประเทศจํานวน 
9.53 ลานไร และ 6.43 ลานตัน ตามลําดับ เพ่ิมขึ้นจากป 2545 ซ่ึงมีพ้ืนท่ีเพาะปลูกจํานวน 8.43     
ลานไร และผลผลิต 5.62 ลานตัน คิดเปนรอยละ 13.03 และ 14.25 ตามลําดับ  เพราะปริมาณน้ําเพ่ือ
ใชทําการผลิตท้ังในเขตชลประทานตามเขื่อนตางๆ และตามแหลงน้ําธรรมชาติมีอยูอยางเพียงพอ     
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กอปรกับสวนราชการยังทําการระบายน้ําใหเกษตรกรเพาะปลูกไดอยางไมจํากัดพ้ืนท่ีเหมือน        
ในปกอนๆ รวมท้ังมีการสงเสริมใหเกษตรกรในภาคเหนือ ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ และบาง
จังหวัดในภาคกลางทํานาปรังชดเชยขาวนาปท่ีไดรับความเสียหายจากภัยน้ําทวมในป 2545           
โดยภาวะการณดังกลาวจึงเปนสาเหตุทําใหพ้ืนท่ีเพาะปลูกและผลผลิตขาวปรังในป 2546 ปรับตัว
เพ่ิมขึ้น สําหรับในป 2547 คาดวาการผลิตขาวนาปรังจะมีพ้ืนท่ีเพาะปลูก 8.74 ลานไร และผลผลิต 
5.93 ลานตัน ลดลงจากป 2546 คิดเปนรอยละ 8.32 และ 7.67 ตามลําดับ ท้ังนี้เง่ือนไขของการผลิต
จะขึ้นอยูกับปริมาณน้ําในเขื่อนและราคาขาวนาปประจําปการผลิต  2546/47 เปนสําคัญ                
(ตารางท่ี 3.2) 

 
ตารางที่ 3.2  พื้นท่ีเพาะปลูก ผลผลิต และผลผลิตตอไรของขาวนาปรัง ปการผลิต 2542-2546 

ป พื้นท่ีเพาะปลูก           
(ลานไร) 

อัตราการเปล่ียนแปลง 
(รอยละ) 

ผลผลิต 
(ลานตันขาวเปลือก) 

อัตราการเปล่ียนแปลง
(รอยละ) 

ผลผลิตตอไร 
(กิโลกรัม) 

2542 6.46 -10.70 4.34 -9.50 671 
2543 7.79 20.56 5.16 18.91 656 
2544 8.72 11.96 6.06 17.45 695 
2545 8.43 -3.24 5.62 -7.13 666 
2546 9.53 13.03 6.43 14.25 674 
2547* 8.73 -8.32 5.93 -7.67 679 

หมายเหต:ุ * คาดคะเน 
ท่ีมา: สํานักงานเศรษฐกิจการเกษตร (2546) 
 
 พ้ืนท่ีเพาะปลูกขาวสวนใหญในภาคเหนือตอนบน และภาคตะวันออกเฉียงเหนือตอนบน
จะใชสําหรับปลูกขาวเหนียวเกือบท้ังหมด สวนพ้ืนท่ีเพาะปลูกขาวในจังหวัดท่ีเหลือจะปลูกขาวเจา
เกือบท้ังหมดเชนกัน (รูปท่ี 3.1) มีเพียงสามจังหวัดเทานั้น คือ แมฮองสอน ชัยภูมิ และขอนแกนท่ีมี
พ้ืนท่ีเพาะปลูกขาวเจาและขาวเหนียวพอๆ กัน ซ่ึงมีปจจัยหลายอยางท่ีสงผลใหเกิดความแตกตาง
ของผลผลิตตอไรในแตละภาค คือ 
 1. ระดับการใชปจจัยและเทคโนโลยีในการผลิต เม่ือพิจารณาจากตนทุนการผลิตของแตละ
ภาคจะพบวา ภาคกลางและภาคเหนือมีการใชปจจัยการผลิตประเภทปุยและสารเคมีปองกันและ
กําจัดโรคและแมลงสูงกวาภาคอ่ืนๆ และจากการสํารวจพบวาเกษตรกรมีการใชเครื่องจักรกล       
เขาชวยในการผลิตแทนแรงงานคนและสัตวมากขึ้นเม่ือเทียบกับภาคตะวันออกเฉียงเหนือ ประกอบ
กับปจจุบันเกษตรกรในภาคตะวันออกเฉียงเหนือไดปรับเปล่ียนวิธีการปลูกจากเดิมท่ีเคยปลูกแบบ
นาดําและนาหวานน้ําตมมาเปนแบบหวานสํารวย (หวานแหง) เพ่ิมขึ้น ทําใหสามารถขยายพ้ืนท่ี
ปลูกไดมากและประหยัดแรงงานไดมาก แตการดูแลรักษาทําไดไมท่ัวถึงทําใหผลผลิตตอไรต่ํา   
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นอกจากนั้นการเลือกใชเมล็ดพันธุท่ีเหมาะสมของแตละภาคก็มีผลตออัตราผลผลิตตอไรดวย        
เชนกัน 
 2. สภาพความอุดมสมบูรณของดิน ตลอดจนแหลงน้ําและระบบชลประทานท่ีเอ้ืออํานวย
ตอการผลิตสภาพท่ีเหมาะสมดังกลาวสวนใหญจะมีอยูในภาคกลางซ่ึงอยูในท่ีราบลุม และภาคเหนอื
ซ่ึงอยูในท่ีราบเชิงเขา สําหรับภาคตะวันออกเฉียงเหนือสภาพของดินสวนใหญขาดความอุดม
สมบูรณและมักประสบปญหาการขาดแคลนน้ํา จึงทําใหไดผลผลิตต่ํากวาภาคอ่ืนๆ สวนภาคใต
สภาพของดินเปนดินรวนปนทรายและมีฝนตกชุกเหมาะแกการปลูกไมผลมากกวาการปลูกขาว 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ที่มา: อัมมาร (2533) 
รูปที่ 3.1  บริเวณท่ีปลูกขาวเจาและขาวเหนียวของประเทศไทย 
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3.2  แหลงผลิตขาวในประเทศไทย 

ขาวเปนพืชท่ีสามารถปลูกไดท่ัวทุกภาคของประเทศไทย ดวยลักษณะภูมิประเทศและ     
ภูมิอากาศท่ีแตกตางกันของแตละภาค จึงทําใหลักษณะการผลิตขาวแตกตางกันดังนี ้

1. ภาคเหนือ เปนแหลงผลิตขาวเจาโดยเฉพาะในภาคเหนือตอนลาง คือจังหวัดนครสวรรค 
พิจิตร กําแพงเพชร พิษณุโลก สวนภาคเหนือตอนบนแหลงผลิตขาวท่ีสําคัญจะอยูในจังหวัด
เชียงรายโดยเปนแหลงผลิตขาวเหนียว ซ่ึงสวนใหญจะผลิตเพ่ือบริโภคในครัวเรือนและผลผลิต  
สวนเกินบางสวนจึงจะจําหนายออกสูทองตลาด 

2. ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ เปนแหลงผลิตท้ังขาวเหนียวและขาวเจา อีกท้ังยังเปนแหลง
ผลิตขาวเจาหอมมะลิคุณภาพดี โดยจะผลิตขาวเจาเพ่ือขายและผลิตขาวเหนียวเพ่ือบริโภค ผลผลิต
ขาวเหนียวสวนเกินจึงจะนําออกขายถึงแมผลผลิตขาวรวมของภาคจะมีมากกวาทุกๆ ภาคเนื่องจาก
เนื้อท่ีเพาะปลูกมีมากกวา แตผลผลิตเฉล่ียตอไรของภาคจะต่ํากวาภาคอ่ืนๆ มาก เปนเพราะสภาพ
ความไมอุดมสมบูรณของพ้ืนดินตลอดจนการขาดแคลนน้ํา ท้ังนี้แหลงผลิตขาวท่ีสําคัญของภาค
ตะวันออกเฉียงเหนือจะอยูในจังหวัดอุบลราชธานี สุรินทร รอยเอ็ด บุรีรัมย ศรีสะเกษ อุดรธานี และ
นครราชสีมา 

3. ภาคกลาง  เปนแหลงผลิตขาวเจาท่ีสําคัญ โดยมีผลผลิตตอไรเฉล่ียของภาคสูงกวา       
ภาคอ่ืนๆ เนื่องจากพ้ืนท่ีอุดมสมบูรณ ใกลแหลงน้ําธรรมชาติ มีระบบการชลประทานดีกวา 
ตลอดจนมีการใชเทคโนโลยีในการผลิตสูงกวาภาคอ่ืนๆ โดยแหลงผลิตขาวท่ีสําคัญของภาคกลาง
จะอยูในจังหวัดสุพรรณบุรี ฉะเชิงเทรา นครปฐม ปทุมธาน ีพระนครศรีอยุธยา ชัยนาท ลพบุรี และ
ปราจีนบุรี   

4. ภาคใต ชาวนาในภาคนี้ปลูกขาวเจาในฤดูนาปกันเปนสวนใหญ มีการปลูกมากในจงัหวดั
นครศรีธรรมราช พัทลุง สงขลา สุราษฎรธาน ีและปตตานี ผลผลิตสวนใหญเปนขาวเจาคุณภาพต่ํา 
ซ่ึงแตละปจะผลิตไดไมเพียงพอตอการบริโภคตองส่ังซ้ือจากทางภาคอ่ืนๆ แตมีบางจังหวัด ไดแก
นครศรีธรรมราชและพัทลุง ท่ีสามารถผลิตขาวไดเพียงพอและยังสามารถสงไปขายในจังหวัด     
ใกลเคียงไดอีกดวย 
 ในปการเพาะปลูก 2545/46 ภาคตะวันออกเฉียงเหนือเปนแหลงผลิตขาวนาปท่ีสําคัญของ
ประเทศโดยมีพ้ืนท่ีเพาะปลูกขาวนาป คิดเปนรอยละ  57 ของพ้ืนท่ีเพาะปลูกท้ังประเทศ                   
แตมีสัดสวนของผลผลิตเพียงรอยละ 46 เทานั้น (ตารางท่ี 3.3) ท้ังนี้เนื่องมาจากขอจํากัดในเรื่อง
สภาพพ้ืนท่ีและความอุดมสมบูรณของทรัพยากรธรรมชาต ิและในอนาคตคาดวาสัดสวนของพ้ืนท่ี
นาของภาคตะวันออกเฉียงเหนือจะเพ่ิมขึ้นอีกเนื่องจากพ้ืนท่ีนาในภาคอ่ืนๆ โดยเฉพาะภาคเหนือ
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และภาคกลางซ่ึงเปนแหลงท่ีมีความอุดมสมบูรณและมีเขตชลประทานมากจะถูกเปล่ียนไปใชใน  
กิจกรรมนอกภาคการเกษตรมากขึ้น  
 
ตารางที ่3.3 รอยละของพ้ืนท่ีเพาะปลูก และผลผลิตขาวนาปในภาคตางๆ ปการเพาะปลูก 2545/46 

พ้ืนที่เพาะปลูก  ผลผลิต  ภาค 
(ไร) (รอยละ) (ตัน) (รอยละ) 

ตะวันออกเฉียงเหนือ 32,410,958 56.95 9,093,510 46.32 
เหนือ 12,598,802 22.14 4,871,102 24.81 
กลาง 9,782,036 17.19 4,908,707 25.00 
ใต 2,115,782 3.72 757,902 3.87 

รวมทั้งประเทศ 56,907,578 100.00 19,631,221 100.00 
ท่ีมา: สํานักงานเศรษฐกิจการเกษตร (2546) 

 
 สําหรับขาวนาปรังจะเห็นไดเดนชัดวา ภาคกลาง คือแหลงผลิตขาวนาปรังท่ีสําคัญท่ีสุด 
โดยมีสัดสวนของพ้ืนท่ีเพาะปลูกคิดเปนรอยละ 54 ของพ้ืนท่ีเพาะปลูกท้ังประเทศ และมีสัดสวน
ของผลผลิตคิดเปนรอยละ 57 (ตารางท่ี 3.4) 
 
ตารางที ่3.4 รอยละของพ้ืนท่ีเพาะปลูก และผลผลิตขาวนาปรังในภาคตางๆ ปการเพาะปลูก 2546 

พ้ืนที่เพาะปลูก  ผลผลิต  ภาค 
(ไร) (รอยละ) (ตัน) (รอยละ) 

กลาง 5,142,212 53.95 3,659,856 56.96 
เหนือ 3,360,384 35.25 2,248,317 34.99 
ตะวันออกเฉียงเหนือ 879,440 9.22  449,366 6.99 
ใต  150,633 1.58 68,075 1.06 

รวมทั้งประเทศ 9,532,669 100.00 6,425,614 100.00 
ท่ีมา: สํานักงานเศรษฐกิจการเกษตร (2546) 
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3.3 ลักษณะของตลาดและการคาขาวภายในประเทศ 

3.3.1  วิถีการตลาดขาวของไทย 

พ้ืนท่ีการปลูกขาวในประเทศไทยกระจายอยูตามไรนาในชนบทภาคตางๆ ในขณะท่ีความ
ตองการบริโภคขาวนั้นมาจากท้ังภายในประเทศและจากตางประเทศ ทําใหตองมีกระบวนการนํา
ขาวจากผูผลิตไปสูผูบริโภค  ซ่ึงการกระจายผลผลิตขาวเจากับขาวเหนียวมีความแตกตางกัน           
ท้ังในดานการบริโภคภายในประเทศและดานการสงออก โดยผลผลิตขาวเหนียวเกือบท้ังหมดนั้น
จะใชบริโภคภายในประเทศและในสวนนั้นกวารอยละ 70 ชาวนาผูผลิตจะเปนผูบริโภคเสียเอง 
ปริมาณขาวเหนียวท่ีผานกระบวนการตลาดจึงเปนสวนนอยของผลผลิตท้ังหมดตางจากกรณีขาวเจา         
ซ่ึงผลผลิตกวารอยละ 70 ถูกสงมาขายใหแกผูบริโภคท้ังในและนอกประเทศ ดังนั้นถึงแมวา
กระบวนการคาขาวเจากับขาวเหนียวจะแตกตางกันแตขาวท่ีซ้ือขายกันในตลาดท้ังภายในและ     
ภายนอกประเทศสวนใหญจะเปนขาวเจา 

จากรูปท่ี 3.2 แสดงใหเห็นเสนทางเดินของขาวเจาจากชาวนามาสูผูบริโภค โดยขาวเปลือก
จากชาวนาสวนหนึ่งจะถูกนําไปสีท่ีโรงสีขนาดเล็ก เพ่ือเปนขาวสารท่ีใชบริโภคในครัวเรือน 
ขาวเปลือกสวนท่ีเหลือจะขายใหโรงสีขนาดกลางหรือพอคาขาวเปลือกซ่ึงจะนําขาวเปลือกไปขาย
ใหโรงสีอีกตอหนึ่ง ขาวสารท่ีออกจากโรงสีสวนหนึ่งจะบริโภคในทองท่ีใกลเคียง และสวนท่ีเหลือ
จะถูกสงไปยังกรุงเทพฯ  ซ่ึงจะเปนศูนยรวมและกระจายขาวไปยังผูบริโภคในพ้ืนท่ีอ่ืนๆ              
ภายในประเทศตลอดจนสงออกไปตางประเทศ 

ในการซ้ือขายขาวเปลือกของพอคาคนกลางกับโรงสีนั้น พอคาคนกลางจะนําตัวอยางขาว
ไปเสนอขายใหโรงสี โดยทางโรงสีจะเปนผูทดสอบขาวตัวอยางและตีราคาขาวเปลือกท่ีจะรับซ้ือ 
ถาตกลงราคาเปนท่ีพอใจของท้ังสองฝายแลว พอคาคนกลางก็จะบรรทุกขาวเปลือกมาสงใหโรงสี 
การคาขายระหวางโรงสีกับพอคาขาวเปลือกมักจะไมมีการผูกเปนขาประจาํตายตัว พอคาขาวเปลือก
อาจนําขาวเปลือกตัวอยางไปเสนอขายใหกับโรงสีแหงอ่ืน ถาเห็นวาราคาท่ีโรงสีเสนอซ้ือต่ําเกินไป 

ขาวสารจากโรงสีจะเคล่ือนมาสูตลาดผูบริโภคภายในประเทศ โดยผานหยงในกรุงเทพฯ 
ไปยังพอคาขาวท้ังในกรุงเทพฯและในจังหวัดอ่ืนๆ ท่ีมีผลผลิตไมพอการบริโภค เชน จังหวัดใน
แถบภาคใต ตลาดผูบริโภคในระดับทองถ่ินจะไดรับขาวจากโรงสีขนาดกลางเปนสวนใหญ โรงสี
ท่ีตั้งในจังหวัดใกลเคียงหรือแถบชานเมืองกรุงเทพฯ ซ่ึงมีการคมนาคมสะดวกและสามารถติดตอ    
ส่ือสารกับพอคาขาวในกรุงเทพฯ ไดงาย อาจขายขาวสารใหกับพอคาสง พอคาปลีก และผูบริโภค
รายใหญๆ บางราย เชน รานอาหาร ภัตตาคารโดยตรง 
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สวนขาวสารท่ีจะสงออกไปขายในตางประเทศนั้น การซ้ือขายจะทํากันในปริมาณมากๆ 
ระหวางโรงสีขนาดใหญกับพอคาสงออกท่ีกรุงเทพฯ โดยมีรานหยงเปนนายหนาหรือตัวแทนใน
การติดตอ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

                                 
                                   ที่มา: Pinthong (1976) 
รูปที่ 3.2  เสนทางเดินของขาวจากชาวนาถึงผูบริโภคและผูสงออก 

   
 
 
  

โรงสีขนาดเล็ก 

ผูบริโภคในประเทศ 

ผูคาขาวสารใน 
กรุงเทพมหานคร 

โรงสีขนาดใหญ 

พอคาขาวเปลือก 

พอคาปลีกขาวสารในทองถิ่น 

พอคาสงขาวสารในทองถิ่น 

โรงสีขนาดกลาง 

ชาวนา 

ผูสงออก 

แสดงทางเดินของขาวเปลือก 
แสดงทางเดินของขาวสาร 

นายหนา (หยง) 

พอคาปลีก 

ผูบริโภคในประเทศ 
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สําหรับขาวเหนียวนั้น ชาวนาสวนใหญจะปลูกเพ่ือบริโภคในครัวเรือนมากกวาท่ีจะ      
ปลูกขาย ดังนั้นชาวนาจึงมักจะไมขายผลผลิตสวนเกินท้ังหมดทันทีท่ีเก็บเกี่ยว แตจะรอจนกระท่ัง       
ตนฤดูฝนในปถัดไปเม่ือเกษตรกรทราบแนชัดวาฝนจะดีหรือไมด ีและผลผลิตขาวเหนียวในสวนนี้
มักจะถูกขายไปใหกับโรงสีในทองถ่ิน โรงสีท่ีตั้งอยูในพ้ืนท่ีแหลงปลูกขาวเหนียวในภาคเหนือและ
ภาคตะวันออกเฉียงเหนือมักเปนโรงสีขนาดเล็กกระจายตามอยูบริเวณใกลเคียงกับพ้ืนท่ีทําการผลิต
และตลาดในทองถ่ิน และเนนการสีขาวสนองความตองการแกผูบริโภคกลุมหลักในภาคเหนือและ
ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ การซ้ือขายขาวเหนียวระหวางโรงสีในแหลงผลิตกับพอคาขายสงใน
จังหวัดอ่ืนๆ ท่ีตองซ้ือขาวเหนียวไปจําหนายจะกระทําโดยการติดตอผานรานหยงของจังหวัดท่ีเปน
แหลงผลิตโดยแทบไมตองผานกรุงเทพฯ เลย ยกเวนจังหวัดทางภาคใตและจังหวัดท่ีอยูรอบๆ 
กรุงเทพฯ สวนการซ้ือขายขาวเหนียวระหวางโรงสีกับพอคาสงออกตองติดตอผานหยงท่ีกรุงเทพฯ  

3.3.2  ลักษณะของตลาดขาว 

ลักษณะตลาดขาวภายในประเทศประกอบดวยตลาด 2 ระดับใหญๆ คือตลาดระดับทองถ่ิน
และตลาดระดับภูมิภาคและปลายทาง ซ่ึงตลาดขาวในแตละระดับมีลักษณะดังนี้ 

1. ตลาดระดับทองถิ่น  เปนตลาดตั้งแตระดับหมูบาน ตําบล จนกระท่ังถึงในเมือง คือเขต
อําเภอตางๆ ตลาดระดับทองถ่ินมักตั้งอยูกระจายตามเสนทางคมนาคม เชน ตลาดกลางขาว (ทาขาว) 
โดยมีการซ้ือขายระหวางเกษตรกรผูผลิตกับพอคารวบรวมทองถ่ิน หรือพอคาตัวแทน (นายหนา) 
หรือโรงสี รวมท้ังมีการซ้ือขายระหวางพอคารวบรวมทองถ่ินดวยกัน คือพอคาขนาดเล็กจําหนาย
ขาวเปลือกใหแกพอคาขนาดใหญแลวจําหนายใหแกโรงสีในท่ีสุด นอกจากนี้พอคาขาวในตลาด
ระดับทองถ่ินอาจมีการรวบรวมกักเก็บหรือกักตุนขาวเพ่ือแสวงหาผลประโยชนจากการขึ้นลงของ
ราคาขาวสาร รวมท้ังมีการแปรรูปเปนขาวสารกอนท่ีจะนํามาจําหนายตอยังตลาดปลายทาง  

2. ตลาดระดับภูมิภาคและปลายทาง เปนตลาดท่ีรวบรวมขาวสารในจังหวัดตางๆ โดยตลาด
นี้พอคาสวนใหญจะเปนโรงสีขนาดกลางและขนาดใหญ ซ่ึงจะรับซ้ือขาวเปลือกจากพอคารายยอย
มาทําการแปรรูปและสงไปยังตลาดปลายทางท่ีกรุงเทพฯ หรือสงจากตลาดปลายทางไปยังจังหวัด
อ่ืนๆ  

3.3.3  การซ้ือขายขาวของโรงสี 

โรงสีทําหนาท่ี เปนผูแปรรูปสีขาวเปลือกเปนขาวสารเพ่ือขายไปยังตลาดผูบริโภค          
กลุมตางๆ รายไดสวนหนึ่งของโรงสีจึงมาจากคาบริการในการสีขาวในรูปตางๆ รวมท้ังผลพลอยได
จากการสีขาว เชน รําขาว แตเปนท่ีประจักษชัดวาผูประกอบกิจการโรงสีไดเขามามีบทบาทสําคัญ
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ในหลายๆ ดานของกระบวนการตลาดนอกเหนือไปจากบทบาทของผูทําหนาท่ีการแปรรูปสินคา 
เชน การเปนผูซ้ือผูขายผูกักเก็บสินคาและบทบาททางดานการขนสงสินคา 

ในท่ีนี้จะแบงโรงสีออกเปน 3 ประเภทตามขนาดกําลังผลิต คือโรงสีขนาดเล็กท่ีมีกําลังผลิต
ต่ํากวา 5 ตันขาวเปลือกตอวัน โรงสีขนาดกลางท่ีมีกําลังผลิตตั้งแต 5-20 ตันขาวเปลือกตอวัน และ
โรงสีขนาดใหญท่ีมีกําลังผลิตมากกวา 20 ตันขาวเปลือกตอวันขึ้นไป โดยท่ีความแตกตางของกําลัง
ผลิตของโรงสีสวนหนึ่งเกิดจากฐานะทางดานเงินทุนประกอบการท่ีตางกัน บทบาทของผูประกอบ      
กิจการโรงสีแตละประเภทในกระบวนการคาขาวจึงมีความแตกตางกันดังรายละเอียดตอไปนี ้

1. โรงสีขนาดเล็ก เปนโรงสีท่ีมีกําลังสีต่ํากวา 5 ตันขาวเปลือกตอวัน โรงสีประเภทนี้จะ
ตั้งอยูตามหมูบานในชนบทท่ีเปนแหลงผลิตขาว ในหมูบานหนึ่งๆ อาจจะมีโรงสีประเภทนี้มากกวา 
1แหง บางหมูบานอาจมีถึง 4-5 แหงตามขนาดของหมูบานและผลผลิตของขาวเปลือกในทองท่ี    
แถบนั้น โรงสีประเภทนี้จะสีขาวท่ีชาวนาบริโภคเองโดยท่ีชาวนาจะทยอยนําขาวเปลือกมาสีท่ีโรงสี
ครั้งละไมมากนัก (เชน 2-3 กระสอบขาวเปลือก) โรงสีขนาดเล็กนี้มักคิดคาบริการรับจางสีขาวจาก
ชาวนาในรูปรําและปลายขาวท่ีเปนผลพลอยไดของการสีขาวท่ีโรงสีสามารถนําไปขายตอไปหรือ
นําไปเปนอาหารเล้ียงสุกรหรือสัตวอ่ืนๆ  ซ่ึงโรงสีขนาดเล็ก (และขนาดกลาง) จํานวนไมนอยมี     
กิจการเล้ียงสุกรเปนรายไดเสริมของกิจการ 

การสรางโรงสีขนาดเล็กใชทุนไมมากนัก (ประมาณไมเกิน 2-3 แสนบาท) จึงพบวาเจาของ
โรงสีขนาดเล็กตามหมูบานอาจเปนพอคา เจาของรานขายของชําในหมูบานหรืออาจเปนชาวนา
ฐานะดี เจาของโรงสีขนาดเล็กในหมูบานบางรายท่ีพอมีเงินทุนอาจจะมีอาชีพเปนพอคาคนกลาง  
รับซ้ือขาวเปลือกและพืชผลเกษตรอ่ืนๆ ดวย การรับซ้ือขาวเปลือกของเจาของโรงสีเหลานี้ บางราย
จะนํามาเก็บกักไวในยุงฉางของตนเพ่ือรอจังหวะขายในชวงท่ีราคาขาวเปลือกสูง การขาย
ขาวเปลือกสวนท่ีเก็บกักไวอาจขายใหกับโรงสีขนาดใหญกวา เชน โรงสีขนาดกลางและขนาดใหญ
ในตัวอําเภอหรือตัวจังหวัด หรือเก็บรวบรวมแลวสงไปยังตลาดกลางในจังหวัดอ่ืนๆ หรือสง
จําหนายไปยังตลาดปลายทางท่ีกรุงเทพฯ 

2. โรงสีขนาดกลาง เปนโรงสีท่ีมีขนาดกําลังผลิตตั้งแต 5-20 ตันขาวเปลือกตอวัน           
โรงสีประเภทนี้มักจะตั้งอยูในเขตอําเภอหรือตัวจังหวัดตางๆ กระจายอยูท่ัวประเทศ บทบาทท่ี
สําคัญของโรงสีประเภทนี้ คือ การใหบริการแปรรูปขาวเปลือกมาเปนขาวสารเพ่ือสนองการบริโภค
ของตลาดระดับจังหวัดและจังหวัดใกลเคียง โดยอาจขายขาวสารใหกับผูบริโภคผานพอคาสงและ
พอคาปลีกในจังหวัด หรือการขายตรงใหกับผูบริโภครายใหญ เชน ภัตตาคาร รานอาหาร โรงเรียน 
ฯลฯ 
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การซ้ือขาวเปลือกของโรงสีขนาดกลางนี้อาจซ้ือโดยตรงจากชาวนา โดยรับซ้ือท่ีหนาโรงสี
หรือออกไปรับซ้ือท่ีลานนวดขาวหรือยุงฉางของชาวนา หรืออาจซ้ือจากพอคาขาวเปลือกท่ีเปน       
ผูรวบรวมซ้ือขาวจากชาวนามาขายตออีกทอดหนึ่ง  

3. โรงสีขนาดใหญ เปนโรงสีท่ีมีกําลังผลิตมากกวา 20 ตันขาวเปลือกตอวัน สวนใหญตั้งอยู
บริเวณภาคกลางในแถบจังหวัดท่ีไมหางไกลจากกรุงเทพฯ  เชน สุพรรณบุรี อยุธยา อางทอง ลพบุร ี
สระบุรี และปทุมธานี โรงสีประเภทนี้จะซ้ือขาวเปลือกในปริมาณมากตามกําลังผลิต ดังนั้นโรงสี
ประเภทนี้มักซ้ือขาวเปลือกจากพอคารวบรวมขาวเปลือกท่ีนําขาวเปลือกมาเสนอขายท่ีโรงสี       
หรือสงตัวแทนของโรงสี (หลงจู) ไปรับซ้ือขาวเปลือกในตลาดกลางขาวเปลือกเอง (สําหรับขาว    
สงออกท่ัวๆ ไป) แตถาเปนขาวคุณภาพเปนพิเศษ เชน ขาวหอมมะลิ โรงสีอาจจะตองไปตระเวณรับ
ซ้ือขาวเปลือกจากชาวนาในแหลงผลิตเองโดยตรง โรงสีก็จะขายขาวสารท่ีสีแลวในปริมาณมากๆ 
ใหแกพอคาสงในประเทศ หรือขายใหกับพอคาสงออกโดยผานนายหนา (รานหยง) นอกจาก        
บทบาทหลักในการแปรรูปขาวเปลือกเปนขาวสารแลว โรงสีประเภทนี้ยังมีบทบาทในการขนสง
ขาวสารไปยังพอคาสงขาวสารและผูสงออก การซ้ือขายขาวสารระหวางโรงสีขนาดใหญกับพอ
คาขายสงและพอคาสงออกนั้นอาจจะเปนการซ้ือขายโดยเงินสด กลาวคือ หยงจะเก็บเงินจากผูซ้ือมา
ใหโรงสีทันทีเม่ือนําขาวไปสงยังโกดังของผูซ้ือหรือโรงสีอาจขายโดยใหเครดิตแกผูซ้ือตาม         
ขอตกลงท่ีทําผานหยงโดยหยงจะเปนผูรับผิดชอบในเรื่องการชําระเงิน โรงสีขนาดใหญมักจะมี
โกดังหรืออาคารคลังสินคาขนาดใหญเพราะโรงสีขนาดใหญมักตองกักเก็บรักษาขาวเปลือกเพ่ือให
มีขาวเปลือกปอนโรงสีอยางสมํ่าเสมอ และยังตองเก็บขาวสารท่ีสีไดกอนท่ีจะขายออกสูตลาดตอไป 
นอกจากนี้โรงสีขนาดใหญจะตองมีความสัมพันธท่ีใกลชิดกับธนาคารพาณิชยเพราะโรงสีประเภท
นี้ตองใชเงินทุนหมุนเวียนสูงมาก 

3.3.4  บทบาทของพอคาคนกลางในการซ้ือขายขาวเปลือกระหวางไรนากับโรงสี 

ชวงท่ีขาวเปลือก (สวนท่ีเขาสูตลาด) เคล่ือนยายจากชาวนาไปยังโรงสีนั้นอาจเปนการซ้ือ
ขายระหวางชาวนากับโรงสีโดยตรง หรือโดยการขายผานพอคาคนกลางท่ีไปรับซ้ือขาวเปลือกจาก      
ชาวนาเพ่ือขายใหโรงสีอีกทอดหนึง่ เหตท่ีุเปนเชนนี้ก็เพราะปริมาณขาวท่ีชาวนาแตละรายขายมักจะ
ไมมากนักเม่ือเทียบกับความตองการขาวของโรงสี โรงสีจึงมักจะใหพอคาคนกลางรวบรวมซ้ือขาว
จากชาวนาหลายรายและนํามาขายใหตนแทนท่ีจะออกไปรับซ้ือขาวจากชาวนารายเล็กรายนอย     
แตละรายโดยตรง โรงสีจะซ้ือจากชาวนาเฉพาะท่ีอยูในบริเวณใกลเคียงหรือชาวนาท่ีรวบรวมขาว
จํานวนมากมาขายท่ีโรงสีเอง โดยท่ัวไปแลวพอคาคนกลางซ่ึงมักจะอยูในทองท่ีและออกไปรับซ้ือ
ขาวเปนประจําทุกปจะมีความถนัดในการซ้ือขาวเปลือกจากชาวนารายยอยๆ ซ่ึงกระจัดกระจายอยู
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ตามแหลงผลิตในทองท่ีตางๆ มากกวาโรงสี แมวาในบางครั้งชาวนาบางสวนในแถบภาคเหนือ   
ตอนลาง เชน พิจิตร พิษณุโลก กําแพงเพชร อาจจะจางรถบรรทุกขาวเปลือกของตน หรืออาจ
รวมกันกับชาวนารายอ่ืนท่ีปลูกขาวชนิดเดียวกัน จางรถบรรทุกเพ่ือนําขาวเปลือกไปขายท่ีตลาด
กลางขาวเปลือกแถบจังหวัดนครสวรรค พิษณุโลก หรือชัยนาท ถาเห็นวาหลังจากท่ีหักคาขนสงใน      
การจางรถบรรทุกออกแลวมีโอกาสท่ีจะไดรับราคาดีกวาการขายใหพอคาขาวเปลือกท่ีมารับซ้ือใน
หมูบาน แตโดยท่ัวไปแลวพอคาคนกลางจะเปนผูมีบทบาทสําคัญท่ีสุดในการรับซ้ือขาวเปลือกจาก
ชาวนา นอกจากนี้เราอาจจะแบงพอคาคนกลางออกไดเปน 3 ประเภทใหญ คือ พอคาขาวเปลือกใน
หมูบาน (ซ่ึงมักเปนพอคารายยอย) พอคาขาวเปลือกท่ีมาจากนอกหมูบาน และนายหนาท่ีทําหนาท่ี
จัดหาขาวเปลือกในหมูบานใหแกพอคาท่ีมาจากนอกหมูบาน โดยมีรายละเอียดดังนี้ 

1. พอคาขาวเปลือกในหมูบาน พอคาขาวเปลือกประเภทนี้อาจเปนพอคารายยอยในหมูบาน
ท่ีพอจะมีเงินทุนหรือชาวนาฐานะดี และอาศัยรถบรรทุกของตนเองออกรับซ้ือขาวเปลือกในหมูบาน
หรือในทองท่ีใกลเคียง (ในลักษณะของพอคาเร) เพ่ือนําไปขายตอใหกับโรงสีโดยตรง (สวนมากจะ
เปนโรงสีขนาดกลางท่ีสีขาวสนองความตองการในทองถ่ิน) หรือนําไปขายท่ีตลาดกลางขาวเปลือก 
รายไดหรือผลประโยชนหลักของพอคาประเภทนี้ คือกําไรท่ีไดจากคาขนสงซ่ึงเปนผลตอบแทน
ของการลงทุนในรถบรรทุก นอกจากนี้พอคาประเภทนี้บางรายจะมียุงฉางของตนเองเพ่ือใชกักเก็บ
ขาวเปลือกท่ีรับซ้ือมาเพ่ือเก็งกําไรดวย 

2. พอคาขาวเปลือกที่มาจากภายนอกหมูบาน อาจจะเปนพอคารับซ้ือพืชผลการเกษตรท่ีมี
กิจการตั้งอยูในเขตตําบลหรืออําเภอท่ีใกลเคียงในจังหวัดเดียวกันหรือจังหวัดท่ีอยูใกลชิดกัน      
หรืออาจมาจากจังหวัดไกลๆ พอคาขาวเปลือกประเภทนี้มักตระเวนรับซ้ือขาวเปลือกจากชาวนาใน
แถบภาคกลางและภาคเหนือตอนลางท่ีมีผลผลิตขาวเปลือกเหลือขายจํานวนมาก เชน นครสวรรค 
พิจิตร กําแพงเพชร พิษณุโลก และสุโขทัย เพ่ือนําไปขายใหกับโรงสีขนาดกลางและขนาดใหญใน
แถบนั้น หรือโรงสีขนาดใหญท่ีอยูใกลกรุงเทพฯ เชน สุพรรณบุรี นครปฐม อยุธยา และปทุมธานี 
ขอบขายพ้ืนท่ีท่ีพอคาขาวเปลือกประเภทนี้จะตระเวนไปรับซ้ือขาวเปลือกจะกวางขวางมากขึ้นตาม
ระดับและขนาดของธุรกิจ การออกไปรบัซ้ือขาวเปลือกของพอคาประเภทนีจ้ะมีมากในชวงตนฤดท่ีู
มีผลผลิตขาวเปลือกออกมามาก คือชวงเดือนมกราคมถึงเมษายนสําหรับขาวนาป และเดือน
มิถุนายนถึงกันยายนสําหรับขาวนาปรัง  แตอาจมีการออกรับซ้ือขาวเปลือกนอกเหนือจากชวงเวลา
ดังกลาวอยูบาง ตางจากพอคาในหมูบานซ่ึงจะไมออกรับซ้ือนอกชวงฤดูการคาขาวเปลือก             
ท้ังนี้เพราะพอคาขาวเปลือกนอกหมูบานบางรายอาจมีขอตกลงกับทางโรงสีขนาดใหญท่ีจะตอง
พยายามหาขาวเปลือกมาสนองความตองการของโรงสี เพ่ือใหสามารถเปดดําเนินการสีขาวตาม      
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คําส่ังซ้ือไดเกือบตลอดป (โดยท่ัวไปโรงสีขนาดใหญจะมีชวงเวลาสําหรับการตรวจซอมแซม
บํารุงรักษาเครื่องจักรชวงหนึ่งราว 1-2 เดือนในแตละป) 

การขายขาวเปลือกของพอคาขาวเปลือกประเภทท่ีสองนี้ อาจขายใหกับโรงสีโดยนํา
ขาวเปลือกไปสงใหโรงสีหลังจากท่ีสงตัวอยางขาวใหโรงสีและตกลงราคาและคุณภาพกันเปนท่ี
เรียบรอยแลว หรืออาจนําขาวเปลือกไปขายท่ีตลาดกลางขาวเปลือก ซ่ึงพอคาจะสามารถขายใหกับ
โรงสีตางๆ ไดตามราคาท่ีพอใจท้ังสองฝาย เนื่องจากมีโรงสีจากท่ีตางๆ สงตัวแทนมารับซ้ือ
ขาวเปลือกในตลาดกลางเปนจํานวนมาก 

พอคาขาวบางรายจะมียุงฉางหรือโกดังเพ่ือเก็บขาวเปลือกท่ีซ้ือมากอนท่ีจะนําไปขายตอ
ใหกับโรงสีหรือขายไปในตลาดกลางขาวเปลือก บางครั้งมักมีคําเฉพาะเรียกพอคาขาวเปลือก
ประเภทนี้วา “ชาวยุง” (ศรีอร, 2527) พอคาประเภทนี้มีรายไดจากสวนตางของราคาซ้ือและราคาขาย
และจากการเก็งกําไรในการเก็บกักขาวเปลือกดวย 

พอคาขาวเปลือกท้ังสองประเภทท่ีกลาวมาแลวขางตนในบางครั้งจะปลอยสินเช่ือใหแก
เกษตรกรดวย เชน บางทองท่ีแถบภาคกลางชาวนาจํานวนมากมีขอผูกมัดในดานการกูเงิน หรือกู
ปจจัยการผลิต อันไดแก เมล็ดพันธุ ปุย และยาปราบวัชพืชจากพอคาคนกลางท่ีรับซ้ือขาวเปลือก
หรือพืชผลการเกษตรอ่ืนๆ หรือพอคาขายปจจัยการผลิตการเกษตรตามตลาดในตําบลหรืออําเภอ 
โดยในชวงตนฤดูกาลเพาะปลูกชาวนาไปกูยืมเงินหรือปจจัยการผลิตตางๆ มาใชในการปลูกขาว 
โดยตกลงใชคืนเงินกูและดอกเบ้ียหลังจากเก็บเกี่ยวผลผลิตแลว บางรายอาจใชคืนเงินกูโดยขาย
ขาวเปลือกใหกับพอคาเงินกูตามขอตกลง จากการสํารวจตามพ้ืนท่ีหลายๆ แหงในภาคกลาง ศรีอร 
(2527) พบวาชาวนาสามารถขายขาวเปลือกไดในราคาตลาดขณะนั้นโดยพอคาท่ีปลอยเงินกูจะได
ผลตอบแทนอัตราดอกเบ้ีย (ซ่ึงคอนขางสูง) ตามขอตกลงท่ีทํากันไวตั้งแตแรก การขายขาวเปลือก
มักกระทําโดยพอคาเงินกูสงรถบรรทุกไปขนขาวเปลือกจากชาวนาภายหลังท่ีไดรับแจงจากชาวนาท่ี
เปนลูกหนี้ (หรือหลังจากท่ีพอคาสงคนไปสํารวจแลววาชาวนาลูกหนี้ของตนเก็บเกี่ยวขาวเสร็จ) 
และจะตีราคาขาวเปลือกตามราคาตลาดแลวหักคืนเงินกูพรอมดอกเบ้ีย ถายังมีขาวเปลือกเหลืออยูจะ
จายเงินคืนใหชาวนา 

โดยท่ัวไปแลวจะพบวาพอคาขาวเปลือกท่ีกลาวมาขางตนนั้นจะเขามาทําหนาท่ีคนกลาง  
ในการซ้ือขายขาวเปลือกในลักษณะช่ัวคราวในชวงเก็บเกี่ยวท่ีผลผลิตออกสูตลาด สวนระยะเวลา
นอกจากนั้นก็จะประกอบกิจกรรมและอาชีพหลักอ่ืนของตนเอง เชน ธุรกิจการซ้ือขายพืชผลอ่ืนๆ    
การคาขายปจจัยการผลิต การคาขายสินคาอุปโภคบริโภค (รานคาของชําตามหมูบาน ตําบล หรือ
อําเภอ)  
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3. นายหนาจัดหาซ้ือขาวเปลือกในหมูบาน เนื่องจากพอคาขาวเปลือกสวนหนึ่งนั้นเปน   
คนตางถ่ิน พอคาเหลานี้จึงมักอาศัยบุคคลในทองถ่ินซ่ึงเปนท่ีรูจักและไววางใจกันดีในหมูบานแถบ
นั้นทําหนาท่ีเปนนายหนาในการติดตอซ้ือขาวเปลือกจากชาวนาท่ีเก็บไวในยุงฉาง (โดยเฉพาะ
ในชวงท่ีไมใชตนฤดูเก็บเกี่ยวซ่ึงจะมีการซ้ือขายกันมากโดยท่ัวไป) ผูเปนนายหนาจะออกตระเวน     
ติดตอชาวนาเจาของขาวเปลือกตามหมูบานตางๆ ในบริเวณใกลเคยีงกัน โดยใชรถจักรยานยนตเปน
พาหนะเพ่ือนําตัวอยางขาวเปลือกจากชาวนาหลายๆ รายไปใหพอคาขาวเปลือกพิจารณา จากนั้นจะ
ทําหนาท่ีเปนผูติดตอใหพอคาขาวเปลือกและชาวนาเจาของขาวเปลือกมาพบและตกลงซ้ือขาย      
กันเองในหมูบาน ชวยใหพอคาขาวเปลือกประหยัดเวลาในการสืบแสวงหาผูขาย ขณะท่ีเดิน
ทางออกไปรวบรวม/รับซ้ือซ้ือขาวเปลือกในแตละครั้ง เพ่ือท่ีจะสามารถซ้ือขาวเปลือกไดครบตาม
ปริมาณชนิดและคุณภาพท่ีตองการภายในเวลาท่ีทันกับการนําไปใหโรงสีตามนัดหมาย หรือเพ่ือ
นําไปขายท่ีตลาดกลางขาวเปลือกทันตามเวลาท่ีตลาดเปดซ้ือขาย ผูทําหนาท่ีเปนนายหนาจะไดรับ
เงินคานายหนาประมาณ 10-20 บาท ตอการซ้ือขายขาวเปลือก 1 เกวียน (1 ตัน) เปนคาตอบแทนจาก    
พอคาขาวเปลือก 
 การขยายเครือขายเสนทางการคมนาคมการติดตอระหวางหมูบาน อําเภอ จังหวัดท่ีมีความ
สะดวกและคลองตัวขึ้นในทุกฤดูกาล และการติดตอส่ือสารขอมูลขาวสารดานราคาและการตลาด
ทําไดอยางกวางขวางและรวดเร็วขึ้น ทําใหชาวนามีโอกาสท่ีจะเลือกขายขาวเปลือกใหกับพอคา    
คนกลางขาวเปลือกประเภทตางๆ ไดมากขึ้น ความสะดวกในดานการคมนาคมส่ือสารดังกลาวใน
ระดับพ้ืนท่ีไรนาจึงไดชวยใหมีพอคารายใหมๆ เขามาสูธุรกิจการซ้ือขายขาวเปลือก ณ ระดับไรนา
มากขึ้น โดยท่ัวไปแลวตลาดการซ้ือขายขาวเปลือกจากระดับไรนาไปสูโรงสีนี้จึงอยูในภาวะท่ี    
คอนขางจะมีการแขงขันกันมาก นอกจากในบางพ้ืนท่ีโดยเฉพาะในภาคตะวันออกเฉียงเหนือ         
ซ่ึงอาจมีการผูกขาดท่ีเกิดจากปจจัยดานภูมิศาสตร เชน ความไมสะดวกเรื่องเสนทางคมนาคม      
การมีโรงสีจํานวนนอยหรือการมีบริการขนสงเพียงรายเดียวในพ้ืนท่ีนั้นๆ ทําใหการเขามาซ้ือขาย
ของพอคาขาวเปลือกรายอ่ืนๆ มีอุปสรรคกีดขวาง 

 3.3.5  บทบาทของนายหนา (หยง) ในตลาดขาวสาร 

 เม่ือขาวเปลือกไดผานกระบวนการแปรรูปท่ีโรงสีมาเปนขาวสาร ขาวสารสวนใหญจะผาน
เขามายังกรุงเทพฯ ซ่ึงเปนศูนยกลางการคาขาวของประเทศ กระบวนการคาขาวในระดับนี้จะมี
นายหนาหรือหยงเปนคนกลางในการซ้ือขายขาวระหวางโรงสีกับผูสงออกหรือพอคาสง
ภายในประเทศ   โดยรานหยงทําหนาท่ีเปนตัวแทนของโรงสีในการขายขาวสารใหผูสงออก หรือ
พอคาสงภายในประเทศ (ยี่ปว) รานหยงแตละรานจะเปนตัวแทนของโรงสีหลายๆ แหง แตมักจะ
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เปนโรงสีท่ีอยูในบริเวณพ้ืนท่ีการผลิตใกลเคียงกัน ขณะเดียวกันโรงสีแตละแหงก็มักจะติดตอกับ 
หยงมากกวาหนึ่งราย ในแตละวันหยงจะไดรับตัวอยางขาวจากทางโรงสีท่ีติดตอดวยหลายๆ แหง 
และจะนําตัวอยางขาวเหลานี้มาแยกตามชนิดและคุณภาพแลวจะจัดแบงเปนหอเล็กๆ มอบใหลูกจาง
ของรานหยงซ่ึงศัพทภาษาจีนในวงการคาขาวเรียกลูกจางเหลานี้วา “เกงกี”้ (อัมมาร, 2533) ทําหนาท่ี
เปนพนักงานนําขาวไปเสนอขายใหกับยี่ปวหรือบริษัทสงออกหลายๆ แหงพิจารณาตามความ
ตองการท่ีลูกคาส่ังซ้ือในแตละวันหยงจะสงเกงกี้ไปติดตอกับรานคาสงหรือบริษัทสงออก 
ขณะเดียวกันรานคาสงและบริษัทสงออกแตละรายก็จะมีเกงกี้ของรานหยงเขามาติดตอดวยหลาย
ราย เกงกี้จะเปนผูรายงานการตอรองราคาขาวคุณภาพขาวตามตัวอยางท่ีเกงกี้รายอ่ืนๆ นํามาเสนอ
บริษัทสงออกและรายงานถึงความตองการของรานคาสงหรือบริษัทสงออกไปยังผูจัดการของรานห
ยง เพ่ือท่ีรานหยงจะไดนําไปพิจารณาในการตอรองกับรานคาสงและบริษัทสงออกหลายๆ รายการ
ตัดสินใจขายขาวคุณภาพตามตัวอยางในราคาหนึ่งๆ ใหกับผูสงออกหรือรานคาสงรายใดขึ้นอยูกับ
การสังเกตราคาท่ีขึ้นลงตามความตองการซ้ือและปริมาณขาวท่ีเสนอขายในตลาดในขณะนั้น เม่ือ
เห็นวาราคาเหมาะสมพอท่ีจะขายไดก็จะตัดสินใจขาย นอกจากนี้รานหยงจะตองรับผิดชอบดูแลการ
สงมอบขาวใหตรงกับปริมาณและคุณภาพท่ีตกลงซ้ือขายกัน โดยจะติดตอกับโรงสีใหสงขาวตาม
ปริมาณและคุณภาพท่ี  ตกลงกันนั้นไปยังผู ซ้ือภายในระยะเวลาท่ีกําหนดซ่ึงโรงสีจะเปน
ผูรับผิดชอบในเรื่องคาใชจาย     การขนสงจากโรงสีมายังโกดังของผูสงออกหรือพอคาขายสง 
 หลังจากการสงมอบขาวถึงโกดังของผูซ้ือเรียบรอยแลว หยงเปนผูรับผิดชอบในเรื่อง      
การชําระเงินระหวางผูซ้ือกับผูขาย ในบางกรณีโรงสีอาจจะไมรูวาขายขาวใหผูสงออกหรือรานคา
ใดเพราะหยงจะเปนผูติดตอและดําเนินการแทนท้ังหมด ผูซ้ือจะชําระเงินใหแกโรงสีโดยผานหยง 
ระยะเวลาท่ีหยงจะจายเงินใหกับโรงสีอาจอยูระหวาง 7-14 วัน หรือ 30 วัน หลังจากการสงมอบขาว
แลว หรืออาจแตกตางกันไปจากนี้ขึ้นอยูกับขอตกลงระหวางโรงสีกับรานหยง 

3.3.6  กระบวนการคาขาวสารที่บริโภคในประเทศ 

กระบวนการคาขาวสารท่ีบริโภคในประเทศมีตัวกลางในการดําเนินงานท่ีสําคัญ คือ พอคา
สงและพอคาปลีก ซ่ึงมีบทบาทท่ีสําคัญโดยมีรายละเอียดดังนี้ 

1. บทบาทของพอคาสง   
พอคาสงขาวสารในประเทศจะซ้ือขาวจากโรงสีโดยตรงหรอืผานรานหยงเพ่ือนาํไปขายเพ่ือ

ใชในทางอุตสาหกรรมหรือขายใหแกพอคาขาวท่ีเปนพอคาปลีก พอคาสงอาจแบงออกเปนกลุม  
ตางๆ ตามปริมาณการขาย พอคาสงท่ีซ้ือขาวจากโรงสีโดยตรงหรือผานรานหยง มักจะเปนพอคาสง
ขนาดใหญและขนาดกลางท่ีมีเงินทุนมากพอจะซ้ือขาวสารดวยการชําระเงินสดได เพราะเม่ือโรงสี
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สงขาวมาถึงโกดังของพอคาสงก็จะเรียกเก็บเงินจากพอคาสงทันที พอคาสงแตละรายจะไมซ้ือ
ขาวสารท้ังจากโรงสีหรือรานหยงรายหนึ่งรายใดเปนประจํา แตจะซ้ือขาวโดยพิจารณาจากชนิด   
คุณภาพและราคาเปนสําคัญ สวนพอคาสงท่ีมีเงินทุนไมมากนัก (หรืออาจเรยีกวาพอคาสงขนาดเล็ก) 
ก็จะซ้ือขาวสารจากพอคาสงขนาดใหญอีกทอดหนึ่ง  

พอคาสงขนาดกลางและขนาดใหญมักจะเปนผูขายขาวสารใหแกพอคาสงขาวสารทาง   
ภาคใต และโรงงานทําแปงขาวเจาในกรุงเทพฯ หรือจังหวัดใกลเคียง และขายใหแกพอคาสงขนาด
เล็กท่ีมีปริมาณการส่ังซ้ือคราวละไมมากนัก พอคาสงขนาดใหญมักจะไมขายขาวสารใหผูบริโภค  
ท่ัวไป แตบางครั้งพอคาสงขนาดกลางและขนาดเล็กอาจจะขายใหแกผบริโภครายใหญๆ โดยตรง   
ถาเปรียบเทียบในดานเงินทุนแลว พอคาสงรายใหญจะไดเปรียบพอคาสงขนาดกลาง เพราะสามารถ
ท่ีจะใหเครดิตแกลูกคาท่ีซ้ือเปนปริมาณมากได 
 2.  บทบาทพอคาปลีก 
 พอคาปลีกขาวสาร คือ พอคาท่ีซ้ือขาวสารจากพอคาสงเพ่ือนํามาขายใหแกผูบริโภค          
พอคาปลีกในปจจุบัน อาจแบงออกเปน 2 ประเภท ตามลักษณะรานคา คือ 
  2.1) รานคาปลีกแบบดั้งเดิม จะเปนรานขายปลีกท่ีขายขาวสารเพียงอยางเดียว หรือ
รานขายของชําท่ีขายขาวสารควบคูไปดวย ซ่ึงจะตั้งอยูในแหลงชุมชนตางๆ ท้ังในกรุงเทพฯ และ
จังหวัดอ่ืนๆ ท่ัวประเทศ และเปนรานท่ีขายสินคาเบ็ดเตล็ดท้ังอุปโภคและบริโภครวมกันดวย      
โดยสวนใหญดําเนินกิจการคาแบบครอบครัวโดยอาศัยแรงงานครอบครัวเปนหลัก รานคาปลีก
ประเภทนี้อาจแบงยอยลงไปอีกตามปริมาณการขายขาวสารเฉล่ียในแตละเดือน คือรานคาปลีก
ขนาดใหญท่ีขายขาวสารประมาณ 50 - 60 กระสอบตอเดอืน จะตั้งอยูในยานการคาหรือตลาดใหญๆ  
มีลักษณะคลายรานคาสงขนาดเล็ก คืออาจจะขายขาวสารแกรานคาปลีกรายยอยๆ และผูบริโภคท่ี
ซ้ือขาวท้ังกระสอบ ขาวสารท่ีขายมีท้ังขาวเหนียว ขาวเจา และปลายขาว รานคาปลีกขนาดกลางท่ี
ขายขาวสารประมาณ 10–20 กระสอบตอเดือน จะตั้งอยูในแหลงชุมชนท่ีหนาแนน เชน ตลาดสด
หรือตามปากซอย สวนใหญจะขายขาวเปนถังหรือกระสอบท้ังขาวเหนียว ขาวเจา และปลายขาว 
และอาจมีขาวสารแบบบรรจุถุงมีตรายี่หอรวมดวย และรานคาปลีกขนาดเล็กท่ีมีปริมาณการขาย    
ไมมากนักหรือประมาณ 1–5 กระสอบตอเดือน สวนใหญจะเปนรานท่ีตั้งอยูในทําเลการคมนาคม  
ไมสะดวกนัก การขายขาวสารมักจะขายขาวสารเปนกิโลกรัมหรือเปนถังและมักจะขายขาวสาร
แบบบรรจุถุงดวย ปจจุบันรานคาปลีกแบบดั้งเดิมยังเปนรูปแบบการคาปลีกขาวสารท่ีสําคัญท่ีสุด  
ในการกระจายขาวสารไปสูผูบริโภคโดยเฉพาะอยางยิ่งในตางจังหวัด 
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  2.2) รานคาปลีกสมัยใหม ประเภท “ซูเปอรมารเก็ต” ซ่ึงขายสินคาอุปโภคบริโภค
ในครัวเรือนหลายๆ ชนิด โดยกําหนดราคาสินคาเอาไวแนนอน ในปจจุบันรานคาประเภทนี้เขามามี
บทบาทแทนรานคาปลีกแบบดั้งเดิมมากขึ้น โดยเฉพาะอยางยิ่งในจังหวัดใหญๆ และกรุงเทพฯ 
เพราะลูกคาสามารถซ้ือสินคาหลายๆ ชนิดในครั้งเดียว รานคาประเภทนี้มักจะขายแตขาวสารแบบ
บรรจุถุงมีตรายี่หอ ราคาท่ีขายอาจจะเทากับราคาท่ีระบุไวท่ีถุงหรือต่ํากวาเล็กนอย ขาวสารแบบ
บรรจุถุงท่ีขายในซูเปอรมารเก็ตมักมาจากผูผลิตขาวสารแบบบรรจุถุงรายใหญๆ ซ่ึงจะสงตัวแทน
หรือพนักงานขายมาเสนอขายกับผูจัดการหรือฝายจัดซ้ือของรานซูเปอรมารเก็ต 

3.4  การสงออกขาวของไทย 

 1. การสงออก การสงออกมีการเปล่ียนแปลงตามสภาพความตองการของตลาดตางประเทศ
ในป 2546 ไทยยังคงเปนประเทศผูสงออกขาวรายใหญถือครองสวนแบงการตลาดเปนอันดับ 1 คือ
รอยละ 27.90 ของปริมาณการคาขาวของโลก โดยมีปริมาณการสงออกตั้งแตเดือนมกราคมถึง
ตุลาคมเทากับ 7,597,415 ตัน คิดเปนมูลคา 76,368 ลานบาท ซ่ึงปริมาณการสงออกขาวเพ่ิมขึ้นจากป 
2545 ในชวงเดียวกัน จากระดับ 7,245,638 ตัน ในป 2545 อัตราการเปล่ียนแปลงเพ่ิมขึ้นรอยละ  
4.85 และมูลคาการสงออกปรับตัวเพ่ิมขึ้นจากระดับ 67,193 ลานบาท ในป 2545 อัตราการ
เปล่ียนแปลงเพ่ิมขึ้นรอยละ 13.65 (ตารางท่ี 3.5) 
 
ตารางที ่3.5  ปริมาณและมูลคาการสงออกขาวตั้งแตป 2542 – 2546 

ป ปริมาณ 
 (ตัน) 

อัตราการเปล่ียนแปลง  
(รอยละ) 

มูลคา  
(ลานบาท) 

อัตราการเปล่ียนแปลง 
 (รอยละ) 

2542 
2543 
2544 
2545 
2546 

6,838,793 
6,141,341 
7,545,368 
7,245,638 
7,597,415 

4.56 
-10.20 
22.86 
-3.97 
4.85 

73,810 
65,516 
69,261 
67,193 
76,368 

-14.97 
-11.24 

5.71 
-2.98 
13.65 

ที่มา: สํานักงานเศรษฐกิจการเกษตร (2546) และ www.dft.moc.go.th (2548) 
 

ในป 2546 ไทยสงออกขาวไปยังประเทศอินโดนีเซีย เปนอันดับ 1 ของโลก โดยมีปริมาณ
การสงออกเทากับ 763,690 ตัน รองลงมาคือ เซเนกัล ไนจีเรีย อิหราน แอฟริกาใต  และฟลิปปนส  
ตามลําดับ (ตารางท่ี 3.6) 
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ตารางที่ 3.6  ปริมาณการสงออกขาวของไทย แยกรายประเทศ ป 2544-2546 
             ปริมาณ: ตัน 
ประเทศ ป 2544 ป 2545 ป 2546 

อินโดนีเซีย 446,972 697,352 763,690 
เซเนกัล 814,687 777,632 556,762 
ไนจีเรีย 1,496,571 967,596 546,068 
อิหราน 321,956 397,441 490,180 
แอฟริกาใต 343,159 317,198 420,236 
ฟลิปปนส 190,756 155,506 389,320 
อื่นๆ  3,931,267 3,932,913 4,431,159 

รวมทั้งส้ิน 7,545,368 7,245,638 7,597,415 
มูลคา (ลานบาท) 69,261 67,193 76,368 

ท่ีมา: www.dft.moc.go.th (2548) 
 

 2. ระดับราคา เนื่องจากในป 2546 ผลผลิตขาวโดยรวมของโลกและสตอคขาวคงเหลือ
ปลายปปรับตัวลดลง ประกอบกับความตองการใชบริโภคขาวไมแตกตางจากปท่ีผานมามากนัก    
สงผลทําใหราคาขาวในป 2546 ยังคงเคล่ือนไหวปรับตัวอยูในเกณฑดี โดยในชวงเวลาตั้งแตเดือน
มกราคมถึงตุลาคมราคาเฉล่ียของขาวเปลือกเจา 5% ท่ีเกษตรกรขายไดตันละ 5,102 บาท สูงขึ้นจาก
ชวงเดียวกันของปกอนซ่ึงมีราคาเฉล่ียตันละ 4,993 บาท คิดเปนรอยละ 2.18 ในขณะท่ีราคาขายสงท่ี
ตลาดกรุงเทพฯ และราคาสงออก เอฟ.โอ.บี.  เฉล่ียตันละ 7,710 และ 8,258 บาท ลดลงจากชวง
เดียวกันของปกอนซ่ึงมีราคาเฉล่ียตันละ 7,720 และ 8,278 บาท ไมมากนักคิดเปนรอยละ 0.12 และ 
0.24 ตามลําดับ (ตารางท่ี 3.7) 
 
ตารางที่ 3.7  ราคาขาวเปลือกเจา 5% ท่ีเกษตรกรขายได ราคาขายสงขาวสาร 5% ในตลาดกรุงเทพฯ  

      และราคาสงออกขาว 5% เอฟ.โอ.บี. ป 2541-2546 

ป ราคาขาวเปลือกเจา5%ที่
เกษตรกรขายได 

ราคาขายสงขาวสาร 5%ใน
ตลาดกรุงเทพฯ 

ราคาสงออกขาว5% 
เอฟ.โอ.บ.ี 

2541 6,629 11,640 13,156 
2542 5,579 8,583 9,637 
2543 4,808 7,334 8,441 
2544 4,484 7,040 7,752 
2545 4,840 7,681 8,259 
2546 5,000 7,210 7,695 

ท่ีมา: สํานักงานเศรษฐกิจการเกษตร (2546) 
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