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บทคัดยอ 

 
งานวิจัยมีวัตถุประสงคเพื่อศึกษา  สภาพการประกอบการเลี้ยงแพะของเครือขาย

ผูประกอบการฟารมแพะในสามจังหวัดชายแดนภาคใต ปจจัยดานจุดคุมทุนและการตัดสินใจการ
ลงทุนของเครือขายผูประกอบการฟารมแพะในสามจังหวัดชายแดนภาคใต กลุมตัวอยางประชากรที่
ใชในการศึกษาเปนสมาชิกเครือขายผูประกอบฟารมแพะเชิงพาณิชยครบวงจร จํานวน 174 ราย    
โดยการใชแบบสอบถามแลวทําขอมูลมาวิเคราะหดวย คารอยละ คาความถี่ คาเฉลี่ยถวงน้ําหนัก    
คา Chi – Square ระดับความผิดพลาดที่สามารถยอมรับไดรอยละ 5 ( = 0.05) 

ผลการวิจัยพบวา ภาพรวมการประกอบการเลี้ยงแพะของเครือขาย ผูประกอบการสวน
ใหญเปนเพศชาย คิดเปนรอยละ 86 นับถือศาสนาอิสลาม คิดเปนรอยละ 100 กลุมอายุวัยแรงงาน 
ระหวาง 31-39 รอยละ 40.22 มีประสบการณเล้ียงแพะไมนอยกวา 2 ป การศึกษาระดับมัธยมศึกษา
รอยละ 54 รายไดต่ํากวา 5,000 บาทตอเดือน และมีรูปแบบการรวมกลุมเปนเครือขายรอยละ 43.25  

ภาพรวมของการประกอบการเลี้ยงแพะเครือขายผูประกอบการฟารมแพะในสามจังหวัด
ชายแดนภาคใต สวนใหญมีจํานวนแพะพันธุ จํานวน 10-30 ตัว เปนพันธแองโกลนูเบียนซื้อพันธ
แพะมาจากพอคานอกพื้นที่ มีแปลงหญา 5-6 ไร มีผลผลิตหลักคือ การจําหนายแพะมีชีวิต  

ปจจัยดานจุดคุมทุน เครือขายผูประกอบการฟารมแพะใหความสําคัญ สวนใหญให
ความสําคัญในปจจัยดานจุดคุมทุนดานตนทุนผันแปรในเรื่องคาซื้อพอพันธุแพะ-แมพันธุแพะ และ
มีตนทุนผันแปรในการเลี้ยงแพะตอเดือนเปนจํานวนเงินนอยกวา 1,000 บาท  
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การตัดสินใจการลงทุน  ผูประกอบการสวนใหญ คํานึงถึงการลงทุนแมพันธุแพะจํานวน 
10-30 ตัว และรายไดจากการจําหนายแพะมีชีวิตไดจํานวน 10-20 ตัว/ป และการรวมตัวกันเปน
เครือขายและมีพันธะสัญญาชวยเหลือซ่ึงกันและกัน 
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ABSTRACT 
 

The purpose of this research was to study the development of commercial management 
of the goat entrepreneur network in three Southern border provinces, the factors of the break-even 
point and the decision to invest in goat farming.  A questionnaire was distributed to 174 subjects 
who were members of the goat entrepreneur network. The data was analyzed to find the 

percentage, frequency distribution, average and chi-square.  The margin of error was ± 5 percent 
at the 0.05 level.   

The findings were summarized as follows: most of the goat entrepreneurs (86%) were 
male and all of them (100%) were Muslims and 40.22 percent were in the labor age range of 31 – 
39 years old.  They had at least two years experience in raising goats and 54% had a secondary 
education with a monthly income of Bt. 5,000/month, whereas 43.25% were members of the 
network.   

Most of the entrepreneurs had 10 – 30 goats for breeding purposes.  The goats were of 
the Anglonubian species bought from merchants from outside the provinces.  These entrepreneurs 
had 5 – 6 rai of land for growing grass to raise the goats for sale as the main product.   

Most of the entrepreneurs focused on the variable break-even point between the cost of 
the breeding stock of male and female goats and that of the cost of raising their goats which came 
to around Bt. 1,000/month.   
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Their decision on investment was mainly based on buying 10 -30 goats/year and they 
also realized the importance of forming a network to ensure commitment and assistance among 
the members.   
 


