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บทคัดยอ 
 

การศึกษาคร้ังนี้มีวัตถุประสงคเพื่อศึกษา ปจจัยท่ีมีอิทธิพลตอการเลือกทําประกันชีวิต
ของประชาชนในจังหวัดเชียงใหม  ขอมูลท่ีใชในการศึกษาไดจากการสัมภาษณประชาชนใน
จังหวัดเชียงใหมจํานวน 400 ราย และทําการวิเคราะหขอมูลท่ีเก็บรวบรวมไดโดยใชสถิติเชิง
พรรณนาและการวิเคราะหดวยแบบจําลองโลจิท (Logit model)  

ผลการศึกษาพบวากลุมตัวอยางท่ีทําประกันชีวิตมีจํานวน 143 ราย สวนใหญเปนเพศ
หญิง มีอายุระหวาง 36-45 ป อยูในสถานภาพสมรส มีการศึกษาระดับปริญญาตรี เปนเจาของธุรกิจ
สวนตัว มีรายได 10,001-20,000 บาท มีจํานวนผูท่ีอยูในความอุปการะเล้ียงดู 3 คน และมีหนี้สิน 
50,001-100,000 บาท  

เม่ือศึกษาเฉพาะกลุมตัวอยางท่ีทําประกันชีวิต สวนใหญถือกรมธรรม 1 ฉบับ แบบตลอด
ชีพ ชนิดไมมีเงินปนผล ชําระเบ้ียแบบรายป ทําประกันชีวิตตามคําแนะนําของตัวแทนประกันชีวิต 
โดยเหตุผลหลักท่ีเลือกทําประกันชีวิต คือ ตองการสรางหลักประกันท่ีม่ันคงแกครอบครัว และ
ปญหาหลักท่ีเกิดจากการทําประกันชีวิต คือ ผูทําประกันเห็นวาสัญญาประกันชีวิตมีเง่ือนไขมาก
เกรงวาจะไมไดรับความเปนธรรม สําหรับกลุมตัวอยางท่ีไมทําประกันชีวิต สวนใหญไมเคยทํา



 จ 

ประกันชีวิตมากอน โดยเหตุผลหลักท่ีไมทําประกันชีวิต คือ เบ้ียประกันสูงเกินไป และไมสามารถ
ชําระเบ้ียไดตามกําหนด 

ผลการวิเคราะหขอมูลดวยแบบจําลองโลจิท พบวา ประชาชนในจังหวัดเชียงใหมมี
แนวโนมท่ีจะทําประกันชีวิตมากข้ึน ถาประชาชนเปนเพศหญิง มีการศึกษาที่สูงข้ึน รายไดเพิ่มข้ึน 
ภาระหนี้สินเพิ่มข้ึน และมีจํานวนผูท่ีอยูภายใตความอุปการะมากข้ึน ซ่ึงปจจัยดังกลาวเปนไปตาม
สมมติฐานที่ต้ังไว สําหรับปจจัยท่ีไมมีนัยสําคัญทางสถิติ คือ อายุ และสถานภาพ โดยปจจัยสําคัญ
คือ จํานวนผูท่ีอยูภายใตความอุปการะ นั่นคือ  ถามีจํานวนผูท่ีอยูภายใตความอุปการะเพ่ิมข้ึน 1 คน
จากคาเฉล่ีย 2 คนแลว จะทําใหโอกาสในการทําประกันชีวิตเพิ่มข้ึนรอยละ 30.38 ในการทดสอบ
ความเที่ยงตรงในการพยากรณนั้น พบวา แบบจําลองโลจิทสามารถพยากรณไดถูกตองรอยละ 
92.75 
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ABSTRACT 
 

This study examined the factors influencing the choice to buy life insurance policy of 
people in Chiang Mai Province. Information were collected by questionnaire interview of 400 
samples. Analyses was performed on the basic of descriptive statistics and results of Logit model 
application. 
 It was found that 143 cases of all sample had life insurance policy. The majority of 
holders could be characterized as female, aged 36-45, married, bachelor’s degree graduated, self-
employed, having 10,001-20,000 baht monthly income, having three family dependents to care 
for, and carrying 50,001-100,000 baht debt burden. 
 Most life insurance policy holders held only one policy, of ad vitam category, witout 
dividend, paying the premium on annual basic, and took the insurance following the advice of the 
insurance agents. Their main reason for buying the life insurance policy was the desire to build a 
security for their family. Their major concern was the numerous conditions stated in the policy 
contract and thus they were not certain whether they would receive fair treatment. For those who 
did not have life insurance policy, most had never bought one before and refused to do so at the
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 time being for the reasons of overly high insurance premium and their inability to pay the 
premium on due date. 
 The results of Logit model analysis indicated people in Chiang Mai to buy insurance 
policy tended to increase the propensity if they were female, had higher education, had higher 
income, carried higher debt burden, and had to support more family dependents. The factors of 
age and marital status had no statistically significant relationship with the decision to buy life 
insurance policy. The most significant contributing factors to decide on the purchase of life 
insurance policy was found to be family burdens; with one more person to care for a person 
would be more likely to buy insurance by 30.38%. This Logit model proved to have 92.75% 
predictive accuracy. 

 


