
บทที่  4 

ผลการศึกษา 
 

 การศึกษาความเปนไปไดทางการตลาดของปุยอินทรียอัดเม็ด จากกากมูลสุกรของ         
บริษัท แมทา วี.พี. จํากัด  ผูศึกษาดําเนินการรวบรวมขอมูล เพ่ือวิเคราะหสภาพแวดลอมท่ัวไปของ
ธุรกิจ วิเคราะหส่ิงแวดลอม ภายนอก ภายใน (SWOT Analysis) ของบริษัท แมทา วี.พี.จํากัด รวมท้ัง
การแบงกลุมลูกคาและกําหนดกลุมลูกคาเปาหมาย การกําหนดตําแหนงผลิตภัณฑ การกําหนดกล
ยุทธทางการตลาดโดยการใชทฤษฎีสวนประสมทางการตลาด รวมท้ังวิเคราะหปจจัยอ่ืนท่ีมีผลตอ
การดําเนินธุรกิจ ซ่ึงผลการศึกษาสามารถนําเสนอ ดังนี้ 

สวนท่ี 1 ขอมูลทั่วไปเกี่ยวกับผูประกอบการท่ีตอบแบบสัมภาษณ (ตารางท่ี 1 – 4) 
สวนท่ี 2 ขอมูลดานสภาพการแขงขันแนวโนมและโอกาสของธุรกิจ (ตารางท่ี 5 – 31) 
สวนท่ี 3 ขอมูลทั่วไปเกี่ยวกับเกษตรกรผูตอบแบบสอบถาม (ตารางท่ี 32 – 40) 
สวนท่ี 4 ขอมูลดานการใชปุยของเกษตรกรผูตอบแบบสอบถาม (ตารางท่ี 41 – 53) 
สวนท่ี 5 ขอมูลดานปจจัยสวนประสมทางการตลาด ท่ีมีผลตอการตัดสินใจซ้ือปุยของ  

  เกษตรกร (ตารางท่ี 54 – 62) 
 
สวนท่ี 1 ขอมูลท่ัวไปเก่ียวกับผูประกอบการท่ีตอบแบบสัมภาษณ 

จากการศึกษาความเปนไปไดทางการตลาดของปุยอินทรียอัดเม็ดจากกากมูลสุกร
ของ บริษัท แมทา วี.พี. จํากัด  ผูศึกษาไดดําเนินการรวบรวมขอมูล จากการสัมภาษณเชิงลึก 
ผูประกอบการธุรกิจจําหนายปุย ในจังหวัดเชียงใหมและจังหวัดลําพูน จํานวน 20 ราย 

จากการเขาสัมภาษณเก็บขอมูลพบวา ผูใหสัมภาษณสวนใหญเปนเจาของกิจการ 12 ราย 
และมีตําแหนงเปนผูจัดการรานจํานวน 8 ราย ดานระยะเวลาในการทําธุรกิจ พบวามีระยะเวลา
ดําเนินกิจการ 1 - 10 ป จํานวน 8 ราย ระยะเวลาดําเนินกิจการ 11 – 20 ป จํานวน 6 ราย สวน 
ระยะเวลาดําเนินกิจการ 21 – 30 ป และ 31 ปข้ึนไป มีจํานวน 3 รายเทากัน ลักษณะของการเปน
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เจาของกิจการพบวา มีลักษณะเปนแบบเจาของคนเดียว 10 ราย   รองลงมาเปนสหกรณ 
จํานวน 8 รายและธุรกิจครอบครัวจํานวน 2 ราย ตามลําดับ (ตารางท่ี 1 – 3) 

การทําธุรกิจจําหนายปุยนั้นผูประกอบการสวนใหญจะมีการจําหนายอุปกรณทางการ
เกษตรครบวงจรควบคูไปกับการจําหนายปุยท้ัง 20 ราย รองลงมามีการจําหนาย ยาฆาแมลงควบคู
ไปกับการจําหนายปุย จํานวน 13 ราย จําหนายอาหารสัตวอาหารสัตวและปุยยาฆาหญาควบคูไปกับ
การจําหนายปุย จํานวน 12 รายเทากัน (ตารางท่ีท่ี 4) 

 
สวนท่ี 2 ขอมูลดานสภาพการแขงขนั แนวโนมและโอกาสของธุรกิจ 

จากการสัมภาษณผูประกอบการจําหนายปุย พบวา ทุกรานมีรานจําหนายปุยในพื้นท่ี
ใกลเคียง รัศมีไมเกิน 5 กิโลเมตร โดยลักษณะท่ีพบมากท่ีสุดคือ มีรานจําหนายปุยในพื้นท่ีใกลเคียง  
1 - 3 ราน จํานวน 13 ราย มีรานจําหนายปุยในพื้นท่ีใกลเคียง 4 – 6 ราน จํานวน 4 ราย และมีราน
จําหนายปุยในพื้นท่ีใกลเคียง 7 รานข้ึนไป จํานวน 3 ราย (ตารางท่ี 5) 

ผูประกอบการใหความเห็นวา ผลกระทบท่ีเกิดจากท่ีมีรานขายปุยในพื้นท่ีใกลเคียง  สวน
ใหญเปนผลกระทบท่ีเกิดจากการแขงขันดานราคาจํานวน 10 ราย ผลกระทบดานตนทุนจํานวน 3 
ราย ไมมีผลกระทบจํานวน 1 รายและไมแสดงความคิดเห็น 6 ราย (ตารางท่ี 5)  

ประเภทและยี่หอของปุยท่ีจําหนายพบวา ปุยเคมีท่ีมีจําหนายมากท่ีสุดคือ ปุยยี่หอเรือใบ
ไวกิ้ง จํานวน 19 ราย รองลงมาคือ ยี่หอกระตายจํานวน 18 ราย ยี่หอหัววัวคันไถจํานวน 9 ราย ยี่หอ
มาบินจํานวน 2 ราย ตามลําดับ สวนปุยอินทรียอัดเม็ดท่ีมีจําหนายมากท่ีสุดคือยี่หอบุญพืชจํานวน 7 
ราย รองลงมาเปนยี่หอมรกตเขียว และยี่หอโพธ์ิกรุณา จํานวนเทากันคือ 4 ราย ยี่หอหาเกษตร
จํานวน 3 ราย ยี่หอคาวบอยและยี่หอมงกุฎ จํานวนเทากันคือ 2 ราย (ตารางท่ี 7) 

เม่ือเปรียบเทียบกับรานใกลเคียงพบวาจํานวนยี่หอและประเภทของปุยท่ีจําหนายมีเทาๆ กัน
ท้ังหมด 16 ราย มีนอยกวาจํานวน 3 ราย และมีมากกวาจํานวน 1 ราย (ตารางท่ี 8) 

 เม่ือเปรียบเทียบจํานวนยี่หอท่ีจําหนายในรานท่ีสัมภาษณ กับรานใกลเคียงพบวามีจํานวน
ยี่หอของปุยท่ีจําหนาย 2 - 3 ยี่หอท้ังหมด 12 ราย และมีจํานวนยี่หอของปุยท่ีจําหนายจํานวน 4 - 5 
ยี่หอจํานวน 8 ราย (ตารางท่ี 9) 

ผูประกอบการสวนใหญเห็นวารานของตนมีจุดเดนเม่ือเทียบกับรานอ่ืนๆ อันดับแรกคือ  มี
ท่ีจอดรถสะดวกจํานวน 13 ราย รองลงมาใกลตลาดจํานวน 10 ราย ใหเครดิตลูกคาจํานวน 8 ราย 
ใกลถนนใหญจํานวน 7 ราย มีจุดเดนท่ีอยูใกลธนาคาร และมีจํานวนพนักงานเพียงพอ จํานวน 3 ราย
เทากัน สวนท่ีมีจุดเดนท่ีพนักงานเปนกันเอง มีปริมาณสินคาเพียงพอกับความตองการรวมถึงอยูใกล
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จุดจําหนายผลผลิตของเกษตรกรและจุดเดนท่ีเจาของรานมีการแนะนํา ความรู แกเกษตรกร มี
จํานวน 2 รายเทากัน (ตารางท่ี 10) 

 ยอดขายปุยแตละประเภทในรอบ 1 ปท่ีผานมาของรานขายปุย ท่ีสัมภาษณ มียอดขายลดลง 
เนื่องจากภาวะอากาศแหงแลงจํานวน 15 ราย และยอดขายทรงตัวจํานวน 5 ราย (ตารางท่ี 11) 

 นอกจากนี้ยังพบวายอดขายปุยอินทรียในรอบปท่ีผานมา มียอดขาย  31 – 60   ตัน/ป
จํานวน 10 ราย รองลงมามียอดขาย 101 ตัน/ปข้ึนไป จํานวน 6 ราย และ ยอดขาย 61 – 100 ตัน/ป
จํานวน 3 ราย และมียอดขายไมเกิน 30 ตัน/ป จํานวน 1 ราย ตามลําดับ (ตารางท่ี 12) 

 สวนยอดขายปุยเคมีในรอบปท่ีผานมาพบวามียอดขาย  101- 200  ตัน/ป  จํานวน 12 ราย มี
ยอดขาย 401 ตัน/ป ข้ึนไปจํานวน 5 ราย มียอดขาย 201 – 300ตัน/ปและจํานวน 301 – 400 ตัน/ป 
จํานวน 2 รายเทากัน และมียอดขายปุยเคมีไมเกิน 100 ตัน/ป จํานวน 1 ราย (ตารางท่ี 13) 

 ผูประกอบการสวนใหญมีสัดสวนการจําหนายปุยอินทรียตอปุยเคมี 15 : 85   มีจํานวน 8 
ราย รองลงมามีสัดสวน 20 : 80 จํานวน 6 ราย สัดสวน 30 : 70 มีจํานวน 5 รายและสัดสวน  10  :  90 
มีจํานวน 1 ราย (ตารางท่ี 14) 

ผูประกอบการจํานวน 14 ราย เห็นวา ปุยอินทรียอัดเม็ดมีแนวโนมเพ่ิมข้ึนเล็กนอย ผูตอบ
แบบสอบถามจํานวน 6 ราย (ตารางท่ี 15) 

ผูประกอบการจํานวน 15 ราย เห็นวากลุมเกษตรกรท่ีซ้ือปุยอินทรียอัดเม็ด สวนมากเปน
ชาวสวนผลไม มีจํานวน 5 ราย ท่ีเห็นวากลุมเกษตรกรที่ซ้ือปุยอินทรียอัดเม็ด สวนมากคือชาวสวน
ผัก และมีจํานวน 1 ราย ท่ีเห็นวากลุมเกษตรกรที่ซ้ือปุยอินทรียอัดเม็ด สวนมากเปนชาวนาจํานวน 1 
ราย (ตารางท่ี 16) 

ผูประกอบการทั้งหมด ( 20 ราย) เห็นวาในรอบปท่ีผานมา มีปุยอินทรียอัดเม็ดยี่หอใหมๆ 
เพิ่มข้ึนมาก (ตารางท่ี 17) 

 ผูประกอบการทั้งหมด ( 20 ราย) ซ้ือปุยอินทรียอัดเม็ดจาก บริษัทผูผลิตมาเพื่อจําหนาย 
(ตารางท่ี 18)   

หลักเกณฑในการพิจารณา เลือกซ้ือปุยอินทรียอัดเม็ดของผูประกอบการ  พบวาสวนใหญ
จะพิจารณาดานราคา มีจํานวน 16 ราย รองลงมาพิจารณาดานคุณภาพสินคา มีจํานวน 10 ราย 
พิจารณาดานดานวัตถุดิบการผลิต มีจํานวน 5 ราย พิจารณาดานพนักงานขาย มีจํานวน 4 ราย 
พิจารณาดานความตองการของลูกคามีจํานวน 2 ราย พิจารณาดานการสงเสริมการตลาดมีจํานวน 1 
ราย (ตารางท่ี 19) 



 

22

เม่ือเปรียบเทียบผลตอบแทนระหวางปุยอินทรียอัดเม็ดกับปุยเคมี พบวาผูประกอบการ
จํานวน 14 ราย เห็นวาปุยอินทรียอัดเม็ด ใหผลตอบแทนมากกวาปุยเคมีและผูประกอบการจํานวน 6 
รายเห็นวาปุยเคมีใหผลตอบแทนมากกวา (ตารางท่ี 20) 

ผูประกอบการจํานวน 19 รายเห็นวาเกษตรกรซ้ือปุยเคมีมากกวาปุยอินทรียอัดเม็ด และ
ผูประกอบการจํานวน 1 รายเห็นวาเกษตรกรซ้ือปุยอินทรียอัดเม็ดมากกวาปุยเคมี (ตารางท่ี 21) 

ผูประกอบการสวนใหญมีกลยุทธในการขายปุยอินทรียอัดเม็ดโดยการใหเครดิตลูกคา
ประจํามากท่ีสุด มีจํานวน 11 รายรองลงมาคือกลยุทธดานราคาจํานวน 9 ราย มีเงินปนผลใหลูกคา
สมาชิก มีจํานวน 8 ราย ใหความรูกับเกษตรกร ในเร่ืองผลดีของการใชปุยอินทรีย มีจํานวน 7 ราย 
การสรางความสัมพันธท่ีดีกับลูกคา มีจํานวน 5 ราย การรวมกิจกรรมกับชุมชน มีจํานวน 3 ราย ให
ความรูกับเกษตรเร่ืองผลดีของปุยอินทรียและการใหคําแนะนําในการทําการเกษตรท่ีถูกตองตาม
หลักวิชาการ มีจํานวน 2 รายเทากัน การใหคําแนะนําเกี่ยวกับการดูแลดินในระยะยาวและการสราง
ความรูสึกเปนเจาของรานแกสมาชิก มีจํานวน 1 รายเทากัน (ตารางท่ี 22) 

ผูประกอบการตองการใหผูผลิตปุยอินทรียอัดเม็ด ดําเนินการทางการตลาด ในเร่ืองการ
โฆษณาประชาสัมพันธทางส่ือวิทยุ จํานวน 20 ราย รองลงมาตองการใหมีของแถม/ของรางวัล
จํานวน 14 ราย ตองการใหมีการแจกคูปองจับรางวัลประจําป และมีการอบรมเกษตรกรในการใชปุย 
มีจํานวนเทากัน จํานวน 11 ราย ตองการใหมีการลดราคา จํานวน 7 ราย ตองการใหมีการสะสม
คะแนนแลกของรางวัล จํานวน 2 ราย (ตารางท่ี 23) 

ความคิดเห็นเกี่ยวกับแนวโนมท่ีจะมีรานจําหนายปุยเพิ่มข้ึนในบริเวณใกลเคียงกับรานของ
ผูประกอบการในอีก 2 ปขางหนา ผูประกอบการจํานวน 10 ราย เห็นวาไมมีแนวโนมท่ีรานจําหนาย
ปุยจะมีเพิ่มข้ึน ซ่ึงเทากับผูประกอบการอีก 10 ราย ท่ีเห็นวามีแนวโนม ท่ีจะมีรานจําหนายปุย
เพ่ิมข้ึน โดยผูประกอบการที่เห็นวามีแนวโนม ท่ีจะมีรานขายปุยจะเพิ่มข้ึน เห็นวาจะสงผลกระทบ
การแขงขันดานราคา จํานวน 4 ราย ไมแสดงความคิดเห็นจํานวน 6 ราย (ตารางท่ี 24) 

 ในกรณีท่ีรานของผูประกอบการ ไมมีปุยยี่หอท่ีลูกคาตองการสวนใหญจะแกปญหาดวย
การ แนะนํายี่หออ่ืนพรอมใหขอมูลแกลูกคาจํานวน 10 ราย รองลงมาอธิบายเปรียบเทียบคุณภาพ
ของปุยอินทรียแตละยี่หอใหลูกคาทราบจํานวน 6 ราย และแจงลูกคาวาไมมีแตอธิบายใหลูกคา
เขาใจ จํานวน 4 ราย (ตารางท่ี 25)   

ขอรองเรียนท่ีไดรับจากลูกคาท่ีซ้ือปุยอินทรียอัดเม็ด ผูประกอบการจํานวน 3 รายเห็นวา
เกษตรกรรองเรียนในเร่ืองใชแลวไดผลชากวาปุยเคมี สวนท่ีเหลือไมมีขอรองเรียนใดๆจํานวน 17 
ราย (ตารางท่ี 26) 



 

23

ผลกระทบที่เกิดจากสภาพเศรษฐกิจท่ีซบเซาในปจจุบัน ผูประกอบการเห็นวา ลูกคาจะ
ตัดสินใจเลือกซ้ือปุย เทาท่ีจําเปนตอการเพาะปลูก จํานวน 8 ราย รองลงมาลูกคาจะตัดสินใจเลือก
ซ้ือปุยท่ีใหผลเร็ว และเลือกซ้ือปุยจากรานท่ีใหเครดิตนานมี จํานวน 6 รายเทากัน ลูกคาจะตัดสินใจ
เลือกซ้ือปุยเคมีมากกวาปุยอินทรีย จํานวน 5 ราย ลูกคาจะตัดสินใจซ้ือปุยจากรานท่ีใหราคาถูก
จํานวน 4 ราย (ตารางท่ี 27)   

ผลกระทบท่ีเกิดจากสถานการณทางการเมือง ผูประกอบท้ังหมด จํานวน 20 ราย เห็นวา
ไมไดรับผลกระทบใด ๆ (ตารางท่ี 28) 

ผลกระทบท่ีเกิดจากโครงการประกันราคาพืชผล/โครงการแทรกแซงราคาสินคาเกษตรของ
รัฐบาล  ผูประกอบเห็นวาเกษตรกรซ้ือปุยเพิ่มข้ึนจํานวน 15 ราย รองลงมาคือเกษตรกรมีความม่ันใจ
ท่ีจะลงทุนซ้ือปุยจํานวน 3 ราย และท่ีคิดวาไมมีผลกระทบ จํานวน 2 ราย (ตารางท่ี 29) 

ผลจากกระแสการทําเกษตรแบบยั่งยืน/เกษตรทางเลือก ผูประกอบการสวนใหญเห็นวา
เกษตรกรใชปุยอินทรียเพิ่มมากข้ึนจํานวน 11 ราย รองลงมาเห็นวามีผลเล็กนอยจํานวน 6 ราย ไมมี
ผลจํานวน 2 ราย และเกษตรกรมีความเขาใจการเกษตรแบบยั่งยืน จํานวน 1 ราย (ตารางท่ี 30) 

ผลจากกระแสการบริโภคพืชผักปลอดสารพิษ ผูประกอบการสวนใหญเห็นวามีผลตอการ
ใชปุยอินทรียอัดเม็ด เล็กนอยจํานวน 14 ราย รองลงมาคือไมมีผลจํานวน 6 ราย (ตารางท่ี 31) 

 
สวนท่ี 3 ขอมูลท่ัวไปเก่ียวกับเกษตรกรผูตอบแบบสอบถาม 

เกษตรกรที่ตอบแบบสอบถามสวนใหญเปนเพศชาย รอยละ 83.25 มีอายุอยูในชวง  41 – 50  
ป รอยละ 46  รองลงมาชวงอายุ  31 – 40  ป คิดเปนรอยละ 24.25 และอายุ  51  ป ข้ึนไปคิดเปนรอย
ละ 15.25    จบการศึกษาระดับ ประถมศึกษา คิดเปนรอยละ 49.50 รองลงมา มีวุฒิการศึกษาอยูใน
ระดับ มัธยมศึกษาตอนปลายคิดเปนรอยละ 17.75 ระดับมัธยมศึกษาตอนตน คิดเปนรอยละ 16.00 
และระดับปริญญาตรีคิดเปนรอยละ 9.75 ตามลําดับ สวนใหญเปนหัวหนาครอบครัวคิดเปนรอยละ 
74.50   รองลงมาเปนคูสมรสหัวหนาครอบครัวคิดเปนรอยละ 13.50 และบุตรธิดา คิดเปนรอยละ 
11.25 เกษตรกรสวนใหญทําสวนคิดเปนรอยละ 79.75   รองลงมาทําไรคิดเปนรอยละ 69.50 และทํา
นาคิดเปนรอยละ 54.25  ตามลําดับ สวนใหญมีพื้นที่เพาะปลูกนอยกวา  10  ไร คิดเปนรอยละ 54.50  
รองลงมามีขนาด  10 – 20  ไร คิดเปนรอยละ 34.75  ขนาด  21 – 30  ไรคิดเปนรอยละ 9.50 และ
ขนาด 31  ไรข้ึนไป คิดเปนรอยละ  1.25    ตามลําดับ สวนใหญเปนเจาของท่ีดินเองคิดเปนรอยละ 
71.75 และเปนการเชา  คิดเปนรอยละ  28.25 มีระยะเวลาทําอาชีพเพาะปลูกอยูในชวง  5 – 10  ปคิด
เปนรอยละ 30.00   รองลงมา  15  ปข้ึนไปคิดเปนรอยละ 26.25   ระยะเวลา  10 – 15  ปคิดเปนรอย
ละ 22.25 และนอยกวา  5  ปคิดเปนรอยละ 21 ตามลําดับ เกษตรกรมีรายไดไดต่ํากวา  50,000  บาท
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ตอป คิดเปนรอยละ 34.50   รองลงมามีรายได  50,000 – 100,000  บาทตอป คิดเปนรอยละ 28.25 
รายได  100,001 – 150,000  บาทคิด เปนรอยละ 18.50   รายได  150,001 – 200,000  บาท คิดเปน 
รอยละ  15.00  ตามลําดับ (ตารางท่ี 32 – 40) 

 
สวนท่ี 4 ขอมูลดานการใชปุยของเกษตรกรผูตอบแบบสอบถาม 
 การเลือกใชปุยของเกษตรกรพบวาเกษตรกรสวนใหญเลือกใชท้ังปุยอินทรียและปุยเคมี 
รอยละ 58.75 รองลงมาใชแตปุยอินทรียอยางเดียว รอยละ 21.25 และใชปุยเคมีอยางเดียว รอยละ  
20.00  ตามลําดับ (ตารางท่ี 41) 
 เม่ือจําแนกการใชปุยตามอาชีพของเกษตรกรพบวาปุยอินทรียใชมากในเกษตรกรที่ทําสวน 
รอยละ  72.83 รองลงมาคือเกษตรกรที่ทํานา รอยละ 20.65  และเกษตรที่ทําไร  รอยละ  6.52  
ตามลําดับ ปุยเคมีใชมากในเกษตรกรท่ีทําไร รอยละ 48.37 รองลงมาคือเกษตรกรที่ทํานา รอยละ 
33.49 และเกษตรกรท่ีทําสวน รอยละ 18.14 ตามลําดับ สวนกลุมท่ีใชท้ังปุยอินทรียและปุยเคมี
รวมกันใชมากในเกษตรกรที่ทําสวน รอยละ 42.01 รองลงมาคือเกษตรกรที่ทําไร รอยละ 33.14และ
เกษตรกรที่ทํานา รอยละ 24.85 ตามลําดับ (ตารางท่ี 42) 
 เม่ือจําแนกการใชปุยตามขนาดพื้นท่ีเพาะปลูกพบวา เกษตรกรที่มีพื้นท่ีเพาะปลูกพืชนอย
กวา  10  ไรใชปุยอินทรียในการเพาะปลูก คิดเปน  รอยละ  61.18 รองลงมาคือเกษตรกรท่ีมีพื้นที่
เพาะปลูก  10 – 20  ไร  รอยละ 32.94  และเกษตรกรท่ีมีพื้นท่ีเพาะปลูก  21 – 30  ไร รอยละ  5.88  
ตามลําดับ ปุยเคมีใชมากในเกษตรกรที่มีพื้นท่ีเพาะปลูกนอยกวา  10  ไร  รอยละ 50.00 รองลงมาคือ
เกษตรกรที่มีพื้นท่ีเพาะปลูก  10 – 20  ไร  รอยละ 31.25  เกษตรกรที่มีพื้นท่ีเพาะปลูก 21 – 30  ไร  
รอยละ  16.25 เกษตรกรที่มีพื้นที่เพาะปลูก  31 ไรข้ึนไป รอยละ 2.50  ตามลําดับ สวนกลุมท่ีใชท้ัง
ปุยอินทรียและปุยเคมีรวมกันใชมากในเกษตรกรท่ีมีพื้นท่ีเพาะปลูก  10 – 20  ไร  รอยละ 36.59 
รองลงมาคือเกษตรกรที่มีพื้นที่เพาะปลูก 21 – 30  ไร  รอยละ  8.51 เกษตรกรที่มีพื้นที่เพาะปลูกนอย
กวา  10  ไร  รอยละ 5.62 และเกษตรกรท่ีมีพื้นท่ีเพาะปลูก  31 ไรข้ึนไป รอยละ 1.28   ตามลําดับ 
(ตารางท่ี 43) 

เม่ือจําแนกการใชปุยตามการถือครองท่ีดิน พบวาปุยอินทรียใชมากในเกษตรกรท่ีเปน
เจาของท่ีดิน รอยละ  70.59 รองลงมาคือเกษตรกรที่เชาท่ีดิน รอยละ 29.41 ปุยเคมีใชมากใน
เกษตรกรท่ีเปนเจาของท่ีดิน รอยละ 56.25 รองลงมาคือเกษตรกรที่เชาท่ีดิน รอยละ 43.75 สวนกลุม
ท่ีใชท้ังปุยอินทรียและปุยเคมีรวมกันใชมากในเกษตรกรที่เปนเจาของท่ีดิน รอยละ 77.45 รองลงมา
คือเกษตรกรที่เชาท่ีดิน รอยละ 22.55 ตามลําดับ (ตารางท่ี 44) 
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เม่ือจําแนกการใชปุยตามระยะเวลาท่ี ประกอบอาชีพการพบวาปุยอินทรียใชมากใน
เกษตรกรที่ทําการเพาะปลูกพืชเปนเวลา  16  ปข้ึนไป  รอยละ 34.12 รองลงมาคือเกษตรกรที่ทําการ
เพาะปลูกพืชเปนเวลา  11 - 15  ป รอยละ 24.70 เกษตรกรที่ทําการเพาะปลูกพืชเปนเวลา  5 – 10  ป 
รอยละ 21.18 และเกษตรกรท่ีทําการเพาะปลูกพืชนอยกวา  5  ป รอยละ 20.00  ปุยเคมีใชมากใน
เกษตรกรที่ทําการเพาะปลูกพืชนอยกวา  5  ป รอยละ 43.75 รองลงมาคือเกษตรกรท่ีทําการ
เพาะปลูกพืชเปนเวลา  5 – 10  ป  รอยละ 33.75 เกษตรกรที่ทําการเพาะปลูกพืชเปนเวลา  11 - 15  ป 
รอยละ 12.50 และเกษตรกรท่ีทําการเพาะปลูกพืชเปนเวลา  16  ปข้ึนไป รอยละ 10.00  สวนกลุมท่ี
ใชท้ังปุยอินทรียและปุยเคมีรวมกันใชมากในเกษตรกรที่ทําการเพาะปลูกพืชเปนเวลา  5 – 10  ป  
รอยละ 31.91 รองลงมาคือเกษตรกรท่ีทําการเพาะปลูกพืชเปนเวลา  16  ปข้ึนไป รอยละ 28.94
เกษตรกรท่ีทําการเพาะปลูกพืชเปนเวลา  11 - 15  ป รอยละ 25.53 และเกษตรกรท่ีทําการเพาะปลูก
พืชนอยกวา  5  ป รอยละ 3.62 (ตารางท่ี 45) 

เมื่อจําแนกการใชปุยตามรายไดของเกษตรกรพบวาปุยอินทรียใชมากในเกษตรกรที่มี
รายไดต่ํากวา  50,000  บาท/ป  รอยละ 38.82 รองลงมาคือ เกษตรกรที่มีรายได 50,000 – 100,000  
บาท/ป รอยละ 32.94 เกษตรกรที่มีรายได 100,001 – 150,000  บาท/ป รอยละ 24.71  ปุยเคมีใชมาก
ในเกษตรกรท่ีมีรายไดจากต่ํากวา  50,000  บาท/ป  รอยละ 41.25 รองลงมาคือเกษตรกรท่ีมีรายได 
50,000 – 100,000  บาท/ป รอยละ 27.50 เกษตรกรที่มีรายได 150,001 – 200,000  บาท/ป รอยละ 
21.25  สวนกลุมท่ีใชท้ังปุยอินทรียและปุยเคมีรวมกันใชมากในเกษตรกรท่ีมีรายไดต่ํากวา  50,000  
บาท/ป  รอยละ 30.64 รองลงมาคือเกษตรกรท่ีมีรายได 50,000 – 100,000  บาท/ป รอยละ 26.81 
เกษตรกรที่มีรายได 100,001 – 150,000  บาท/ป รอยละ 20.43 เกษตรกรที่มีรายไดจากการเกษตร  
150,001 – 200,000  บาท/ป รอยละ 17.45 ตามลําดับ (ตารางท่ี 46) 

เกษตรกรที่เลือกใชปุยอินทรียเนื่องจากไมทําลายดินคิดเปน รอยละ  42.00  รองลงมาคือไม
ทําลายส่ิงแวดลอม  รอยละ  32.00  ราคาถูก  รอยละ  30.25  มีสารอาหารพืชมาก  รอยละ  19.75  หา
ซ้ือไดงาย  รอยละ  10.75  และผลิตเองได  รอยละ  1.25 ตามลําดับ เกษตรแบบยั่งยืน (ตารางท่ี 47)  

แหลงซ้ือปุยของเกษตรกรพบวาเกษตรกรสวนใหญจะเลือกซ้ือจากรานท่ีเกษตรกรสะดวก
ในการซ้ือ  รอยละ  50.75  รองลงมาซ้ือจากรานคาในหมูบาน  รอยละ  16.00  ซ้ือจากรานขายปุย 
รอยละ  12.50  ซ้ือจากสหกรณการเกษตร  รอยละ  12.25  ซ้ือจากผูผลิตโดยตรง  รอยละ  6.50  และ
ซ้ือจาก ธ.ก.ส.  รอยละ  1.50  ตามลําดับ (ตารางท่ี 48) 
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ปริมาณในการซ้ือปุยอินทรียตอคร้ังพบวาเกษตรกรสวนใหญซ้ือปุยอินทรีย 1–5  กระสอบ
ตอคร้ัง  รอยละ  30.50  รองลงมาซ้ือ  6 – 10  กระสอบตอคร้ัง  รอยละ  24.25  ซ้ือ  11 – 15  
กระสอบตอคร้ัง  รอยละ  15.75  และมากกวา  15  กระสอบตอคร้ัง  รอยละ  9.50  ตามลําดับ 
(ตารางท่ี 49) 
 ความถ่ีในการซื้อปุยอินทรียในรอบปท่ีผานมา  พบวาเกษตรกรสวนใหญซ้ือปุย  1 – 2  คร้ัง  
รอยละ  40.25  รองลงมาซ้ือ  3 – 4  คร้ัง  รอยละ  28.75  ซ้ือ  4 – 6  คร้ัง  รอยละ  8.75  และซ้ือ
มากกวา 6 คร้ัง รอยละ 2.25 ตามลําดับ (ตารางท่ี 50) 
 คาใชจายในการซ้ือปุยอินทรียเฉล่ียตอป อยูในชวง  2,000 – 5,000  บาท  รอยละ  33.25  
ชวง  5,001 – 10,000  บาท  รอยละ  20.75  ต่ํากวา  2,000  บาท  รอยละ  17.75  และมากกวา  
10,000  บาทข้ึนไป  รอยละ  8.25  ตามลําดับ (ตารางท่ี 51) 

การรับฟงขอมูลเกี่ยวกับปุยกอนตัดสินใจซ้ือ  พบวาเกษตรกรสวนใหญจะรับฟงขอมูลจาก
เพื่อนเกษตรกร  รอยละ  37.00  รองลงมาเปนเจาหนาที่สงเสริมการเกษตร  รอยละ  22.25 บุคคลใน
ครอบครัว  รอยละ  10.50  ผูนําชุมชน  รอยละ  4.50  พนักงานขาย  รอยละ  3.25  และหลาย ๆ  คน
รวมกัน  รอยละ  2.50  ตามลําดับ (ตารางท่ี 52) 

ผูท่ีมีอํานาจในการตัดสินใจซ้ือปุยในครอบครัว  พบวาสวนใหญเปนตัวเกษตรกรเอง  รอย
ละ  63.25  รองลงมาเปนพอแม  รอยละ  11.00  ญาติ  รอยละ  3.25  ผูนําหมูบานและสามี   
รอยละ  1.00  และบุตร/ธิดา  รอยละ  0.50  ตามลําดับ (ตารางท่ี 53) 

 
สวนท่ี 5 ขอมูลดานปจจัยสวนประสมทางการตลาดท่ีมีผลตอการตดัสินใจซ้ือปุยของเกษตรกร 
 เกษตรกรผูตอบแบบสอบถามใหความสําคัญกับปจจัยสวนประสมทางการตลาดโดย
รวมอยูในระดับมาก คาเฉล่ีย 3.72 โดยใหความสําคัญโดยรวมตอปจจัยดานราคา การจัดจําหนาย
ผลิตภัณฑ และการสงเสริมการขาย ในระดับมากทุกปจจัย คาเฉล่ีย 3.89, 3.89, 3.82, 3.54 ตามลําดับ 
(ตารางท่ี 54) 

เม่ือพิจารณาดานผลิตภัณฑ พบวาเกษตรกรใหความสําคัญกับปจจัยสวนประสมทาง
การตลาดดานผลิตภัณฑในระดับมากทุกดาน เรียงตามลําดับคือ คุณภาพของผลิตภัณฑไดมาตรฐาน
รับรองจากกรมวิชาการเกษตร คาเฉล่ีย 3.98 มีวิธีใชงาย/ฉลากอธิบายวิธีใหชัดเจน คาเฉล่ีย 3.96 
ระบุสวนผสมชัดเจนท่ีถุง คาเฉล่ีย 3.93 ยี่หอเปนท่ีรูจัก/มีช่ือเสียงมานาน คาเฉล่ีย 3.80 บริษัทผูผลิต
มีช่ือเสียงและเช่ือถือได คาเฉล่ีย 3.77 มีสูตรปุยใหเลือกหลากหลาย คาเฉล่ีย 3.76 มีขนาดใหเลือก
หลากหลาย คาเฉล่ีย 3.71 และมีการรับประกันสินคา เชน ยินดีรับคืนสินคาเม่ือลูกคาไมพอใจ 
คาเฉล่ีย 3.69 (ตารางท่ี 55) 
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เกษตรกรใหความสําคัญกับปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานราคาโดยรวมอยูในระดับ
มาก คาเฉลี่ย 3.89 เม่ือพิจารณาเปนรายปจจัยยอย พบวาเกษตรกรใหความสําคัญกับปจจัยยอยดาน
ราคาในระดับมากทุกปจจัยยอยเรียงตามลําดับ คือ มีราคาใหเลือกหลากหลายตามคุณภาพและ
ปริมาณของสินคา คาเฉลี่ย 4.02 ราคาถูก คาเฉลี่ย 3.98 มีปายแสดงราคาชัดเจน คาเฉล่ีย 3.97 มี
สวนลดเม่ือซ้ือปริมาณมาก คาเฉล่ีย 3.93 มีการขายปุยแบบใหเครดิต คาเฉล่ีย 3.87 มีสวนลดเม่ือ
สมัครเปนสมาชิก คาเฉล่ีย 3.85 สามารถตอรองราคาได คาเฉล่ีย 3.82 และระยะเวลาการใหเครดิต 
คาเฉล่ีย 3.74 (ตารางท่ี 56) 

เกษตรกรใหความสําคัญกับปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานการจัดจําหนายโดยรวมอยู
ในระดับมาก คาเฉล่ีย 3.89 เม่ือพิจารณาเปนรายปจจัยยอย พบวาเกษตรกรใหความสําคัญกับปจจัย
สวนประสมทางการตลาดดานการจัดจําหนายในระดับมากทุกปจจัยยอย เรียงตามลําดับ คือหาซ้ือ
ไดงาย ใกลบาน คาเฉล่ีย 4.16 การเดินทางสะดวก คาเฉล่ีย 3.98 สถานท่ีจอดรถสะดวก คาเฉล่ีย 3.89 
มีพนักงานชวยยกสินคาข้ึนรถใหลูกคา คาเฉล่ีย 3.85 มีบริการสงสินคาใหถึงบาน คาเฉล่ีย 3.81 
ชวงเวลาเปดใหบริการของรานขายปุย เชน เปดวันเสาร-วันอาทิตยหรือวันหยุดอ่ืน คาเฉล่ีย 3.78 
และช่ือเสียงหรือความนาเช่ือถือ ของตัวแทนจําหนายปุย คาเฉล่ีย 3.77 (ตารางท่ี 57) 

เกษตรกรใหความสําคัญกับปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานการสงเสริมการตลาด
โดยรวมอยูในระดับมาก  คาเฉล่ีย 3.54 เ ม่ือพิจารณาเปนรายปจจัยยอย  พบวาเกษตรกรให
ความสําคัญในระดับมากกับปจจัยยอยดานการสงเสริมการตลาดเรียงตามลําดับ คือ พนักงานขาย
พูดจาสุภาพยิ้มแยมแจมใสมีมารยาทดีกับลูกคา คาเฉล่ีย 3.86 มีการใหขอมูลเพิ่มเติมของพนักงาน
ขายในราน คาเฉลี่ย 3.76 มีเอกสารประชาสัมพันธแจกใหความรูลูกคาเม่ือมีขอมูลทางวิชาการใหม 
ๆ อยางตอเนื่อง คาเฉล่ีย 3.64 มีการโฆษณาผานส่ือตาง ๆ เชน สถานีวิทยุ โปสเตอร ส่ิงพิมพ ฯลฯ 
คาเฉลี่ย 3.63 มีจํานวนพนักงานขายเพียงพอตอการใหบริการลูกคาทันทีเม่ือลูกคาเขาราน คาเฉล่ีย 
3.60 มีกิจกรรมสาธารณะประโยชนของบริษัทท่ีจัดใหชุมชน คาเฉล่ีย 3.46 และ ปจจัยยอยดานการ
สงเสริมการตลาดท่ีเกษตรกรใหความสําคัญในระดับปานกลาง คือ มีของแถม คาเฉล่ีย 3.37 มีคูปอง
ชิงโชค คาเฉล่ีย 3.32 และสะสมแตมแลกของรางวัลปลายป คาเฉล่ีย 3.25 (ตารางท่ี 58) 

เม่ือพิจารณาลักษณะการใชปุยของเกษตรกรตอปจจัยสวนประสมทางการตลาดดาน
ผลิตภัณฑ พบวาเกษตรกรท่ีใช ปุยอินทรีย อยางเดียวใหความสําคัญเร่ืองไดมาตรฐานรับรองจาก
กรมวิชาการเกษตรสูงสุด (คาเฉลี่ย 4.13) รองลงมาคือระบุสวนผดสมชัดเจนท่ีถุง (คาเฉล่ีย 4.12) มี
วิธีใชงาย/ฉลากอธิบายวิธีใชชัดเจน (คาเฉล่ีย 4.08) ยี่หอเปนท่ีรูจัก/มีช่ือเสียงมานาน (คาเฉล่ีย 3.95 ) 
บริษัทผูผลิตมีช่ือเสียงและเช่ือถือได (คาเฉล่ีย 3.94 ) มีสูตรปุยใหเลือกหลากหลาย (คาเฉล่ีย 3.92 ) มี
การรับประกันสินคา เชน ยินดีรับคืนสินคาเม่ือลูกคาไมพอใจ (คาเฉล่ีย 3.95 ) มีขนาดใหเลือก
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หลากหลาย (คาเฉล่ีย 3.81 ) ตามลําดับ มีวิธีใชงาย/ฉลากอธิบายวิธีใชชัดเจน เกษตรกรที่ใช ปุยเคมี
อยางเดียวใหความสําคัญเร่ืองระบุสวนผสมชัดเจนท่ีถุงสูงสุด (4.18) มีวิธีใชงาย/ฉลากอธิบายวิธีใช
ชัดเจน (คาเฉล่ีย 4.11) ยี่หอเปนท่ีรูจัก/มีช่ือเสียงมานาน (คาเฉล่ีย 4.04 ) ไดมาตรฐานรับรองจากกรม
วิชาการเกษตร (คาเฉล่ีย 3.98 ) มีสูตรปุยใหเลือกหลากหลาย (คาเฉล่ีย 3.94 )  บริษัทผูผลิตมีช่ือเสียง
และเช่ือถือได (คาเฉล่ีย 3.91 ) มีขนาดใหเลือกหลากหลาย (คาเฉล่ีย 3.74 ) มีการรับประกันสินคา 
เชน ยินดีรับคืนสินคาเม่ือลูกคาไมพอใจ (คาเฉล่ีย 3.60 ) และเกษตรกรท่ี ใชปุยท้ัง 2 ประเภท
รวมกันใหความสําคัญเร่ืองไดมาตรฐานรับรองจากกรมวิชาการเกษตรสูงสุด (3.94) (ตารางท่ี 59) 

เม่ือพิจารณาลักษณะการใชปุยของเกษตรกรตอปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานราคา
พบวาเกษตรกรท่ีใช ปุยอินทรียอยางเดียว ใหความสําคัญเร่ืองมีสวนลดเม่ือซ้ือปริมาณมากสูงสุด 
(4.80) และเกษตรกรท่ีใชปุยเคมีอยางเดียวใหความสําคัญเร่ืองมีการขายปุยแบบใหเครดิตสูงสุด 
(3.88) และเกษตรกรที่ ใชปุยท้ัง 2 ประเภทรวมกันใหความสําคัญเร่ืองมีปายแสดงราคาชัดเจน 
สูงสุด (4.04) (ตารางท่ี 60) 

เม่ือพิจารณาลักษณะการใชปุยของเกษตรกรตอปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานการจัด
จําหนายพบวาเกษตรกรที่ใช ปุยอินทรียอยางเดียว เกษตรกรที่ใชปุยเคมีอยางเดียวและเกษตรกรที่ใช
ปุยท้ัง 2 ประเภทรวมกันใหความสําคัญเร่ืองหาซ้ือไดงาย,ใกลบาน ในระดับสูงสุด เหมือนกันท้ัง 3 
กลุมมีคาเฉล่ียดังนี้ (4.29, 4.09, 4.14) ตามลําดับ (ตารางท่ี 61) 
  เม่ือพิจารณาลักษณะการใชปุยของเกษตรกรตอปจจัยสวนประสมทางการตลาดดานการ
สงเสริมการตลาดพบวาเกษตรกรท่ีใช ปุยอินทรียอยางเดียว เกษตรกรท่ีใชปุยเคมีอยางเดียวและ
เกษตรกรที่ใชปุยท้ัง 2 ประเภทรวมกันใหความสําคัญเร่ืองพนักงานขายพูดจาสุภาพยิ้มแยมแจมใสมี
มารยาทดีกับลูกคาสูงสุด เหมือนกันท้ัง 3 กลุมมีคาเฉล่ียดังนี้ (3.95, 3.85, 3.82) ตามลําดับ (ตารางท่ี 
62) 
 


